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“Cu)caéu/au'o Ifi/wﬁta’zfiw

Juan OLLER

(Continuacidn)

Alineacién. - Se entiende por alineacidn, en la
composicién tipografica, la exacta igualdad que deben
tener las lineas entre si por todos sus lados. Esta voz
se emplea también para designar la exacta igualdad
en las sangrias de los versos de un mismo mefro, en
los conceptos de una misma casilla, efc.

Almacén. - Desde luego, esta voz no puede
considerarse como propiamente técnica 'de las Artes
graficas, pues su significado es bien conocido de todos.
Ahora bien, el almacén de un taller tipogréfico ha de
reunir ciertas condiciones, a fin de que el papel y las
tintas no sufran con la humedad. La humedad es un
enemigo peligroso del papel, sobre todo del papel sa-
tinado, y a la humedad se deben las variaciones en las
hojas, variaciones que después repercuten en la impre-
sién, sobre todo en la impresidn a varias tintas, siendo
materialmente imposible conseguir un buen registro.
Desgraciadamente, muchas imprentas creen que cuals
quier rincdn del faller, sin ventilacién, puede servir
para almacén, y en la prictica han de comprender des»
pués que se han equivocado. Se entiende también por
almacén, en los grandes talleres, el local destinado para
guardar los moldes, los clisés o las fintas. L.a hume-
dad es también un enemigo de letras, clisés y fintas;
hay, pues, que huir de ella en los almacenes.

En las miquinas de comporier se da esta voz al
mecanismo que contiene las matrices de un determi=
nado tipo, matrices que son la base de la composicién

mecénica en las mdquinas basadas en el sistema de la

linofipia.

Aimohadilla. — El remosqueo durante la impre=
sidén puede ser debido a muy diversas causas, que nos
llevaria demasiado lejos al querer estudiarlas ahora.
De todos modos creemos oportuno indicar, ya que es=
tamos en la voz almohadilla, que en muchos casos
pueden evitarse todos los malos efectos del remosqueo

mediante un pedazo de pape! arroliado y colocado en
las platinas de marcar en las maquinas de impresién
plana. En ofros tiempos, cuando todavia no se conosx
cian las méaquinas de impresién plana, se usaba ya
esta voz para designar los pedazos de papel que se
colocaban en las frasquetas de las prensas de imprimir,
pedazos de papel que desempenaban el papel de
almohadillas.

Altura. — La distancia que media en la letra des=
de el pie hasta el ojo se denomina altura en Artes
graficas; esta. distancia es de sesenta y cinco puntos
tipograficos. Aunque parece extrano, todavia no se.
ha podido llegar a un acuerdo en lo referente a la altus
ra de los tipos, y asi vemos que mieniras las fundicios
nes de unos paises sirven tipos con una altura, las
fundiciones de otros frabajan a base de alturas dife=
rentes. Las fundiciones espanolas trabajan a base de
una altura de sesenta y cinco puntos tipograficos.

Alza. — Se entiende por alza el trozo de papel
que el maquinista pega en el patrén sobre aquella
parte en que la impresidn sale mds clara que en el
resto del pliego. El arte de distribuir y graduar las
alzas es hasta cierto’ punto la base de una impresién
perfecta, consiguiendo una uniformidad de estampa-
cién. Cuando se frabaja con formas de tipo nuevo, el
arreglo del maquinista queda automaticamente muy
simplificado; no asi, cuando, sobre todo en la remen-
deria y en los moldes con grabados, hay tipos gastas
dos y nuevos. En la impresién de estas formas, el
maquinista ha de lucir su habilidad con la perfecta
distribucién de las alzas.

Alzar. — En la encuadernacién, se entiende por
alzar la operacién de ir juntando ordenadamente los
distintos pliegos de un libro para encuadernarle. Es
esta una operacién entretenida que requiere mas aten-
cién que habilidad. Hay también mdquinas que sus
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plen con ventaja el trabajo manual; estas mdquinas
prestan muy buenos servicios en Jos falleres que por
su especializacién tienen que dedicarse en grande al
alzado.

Anilla. — Esta voz ya no se usa actualmente,
pues los progresos mecdnicos han hecho innecesario
su empleo. Antiguamente, con los primitivos modelos
de prensas tipograficas, la anilla era la parte del carro
de la prensa donde se aseguraba la baca o cuerda.

Anteponer. — Correccidn que fiene por objeto
colocar en lugar anterior al que ocupan algunas letras,
palabras, lineas o parrafos. KEsta operacién es muy

frecuente en la correccidén de pruebas, ya sea por vo~
luntad del autor después de haber escrito el original,
ya por descuido del cajista o mecanotipisfa durante su
trabajo.
A veces, la operacién de anteponer unas lineas
o parfe de ellas representa, sobre todo si la composi=
cidn es especial y complicada, un irabajo molesto'y
costoso, y mas aan si la composicidén se ha hecho a
maquina.
GO s

{Continuara)

5[ éeCéUZO 0&3/ /9@/96/ f[%menllo /9@‘54 AI/L@CO%‘C@Z&&ZO

por Antonic ROVIRA

En el procedimiento del huecograbado tiene impor-
fancia extraordinaria el secado del papel pigmento;
ahora vamos a tratar de este aspecto, procurando orien=
far a los obreros que prefenden especializarse en la
impresidn huecografica. :

Gieneralmente, la operacién de secado del papel
pigmento suele efectuarse en ¢l mismo departamento
en que se sensibiliza dicho papel. Algunas veces, por

razones de organizacidn interior de talleres, se efectia -

en diferente departamento. Tenemos que hacer una
advertencia: no hay inconveniente fécnico que se
oponga a esto, a no ser que en todo momento ha de
existir una igualdad de temperatura, porque esto es en
beneficio del trabajo.

El sistema de secar ¢! papel pigmento mediante el
medio sencillo de suspender las hojas como si se fras
fara de una pieza de ropa, no es el mejor; a nuestro
entender, el mejor es adherir 1a hoja de papel pigmento
'sobre una luna de cristal.

Las ventajas de este tltimo procedimiento son bien
claras en la practica. Adhiriendo la hoja de papel pig-
mento sobre una luna de cristal se consigue un secado
a base de una superficie lisa, sin contracciones de la
hoja, lo que es una gran ventaja, porque estas contrac=
ciones impiden corrientemente un buen trabajo para
la copia de los detalles. Por ofra parte, hemos compro=
bado que adhiriendo la hoja de papel pigmento sobre
una luna de cristal se logra una superficie lisa y brillan=
te, lo que es una notable ventaja para la copia perfecta
de todos los detalles. Esta supetficie lisa y brillante no
puede conseguirse en igual grado de intensidad cuando
para el secado se sigue el primer método de suspender
las hojas, sujetdndolas con unas pinzas de madera,

Es interesante secar el papel pigmento adhiriendo

la hoja sobre la luna de cristal por todo cuanto acabas
mos de indicar y ademds porque al no contraerse el
papel, 1a imagen reportada al cobre fiene practicamente
las mismas dimensiones que las del positivo utilizado
para efectuar la copia.

De todos modos, no basta con adherir las hojas
de papel pigmento sobre la luna de cristal. Es nece-
sario ayudar la accién del secado con algtin medio
técnico, como, por ejemplo, los armarios especiales
para colocar estas lunas de cristal. No hay inconves
nientes técnicos que se opongan a la construccién en
el mismo taller de estos armarios, porque en realidad
consisten en un mueble cerrado con departamentos
inclinados en los que descansan las lunas. En el in<
ferior de este mueble cerrado funciona un ventilador,
y el aire que produce, al circular por los varios depar~
tamentos, confribuye a acelerar el secado de las hojas
de papel pigmento.

En el catdlogo de una importante firma europea,
que se ha especializado en la construccién de material
y muebles para los talleres de huecograbado, hemos
visto el modelo de una secadora para pape! pigmento
que a nuestro entender ha de ser muy practico. De
todos modos no es preciso ‘acudir a la importacién
para una secadora, y mis en estos momentos en que
la guerra ha hecho imposible practica y econdmica-
mente la imporfacién de muchos arficulos. Y no es
preciso acudir a la importacién, porque es relativamente
facil, como hemos dicho ya, construir las secadoras en
Espafa sin un presupuesto elevado.

Ahora bien, no fermina-en esto el aspecto técnico
de la secadora, porque, segiin las comarcas y climas,
el aire del ventilador que circula por los departamentos
de la secadora ha de pasar por cajones de hielo, 0 ala
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inversa, por entre lamparas eléciricas que suministren
“calor. El fin perseguido no ¢s ofro que mantener en ¢l
interior de la secadora una femperatura ideal, que es la
de 16 a 18 grados centigrados -como término medio.
Un termdémetro y un higrémetro en el armario seran
auxiliares preciosos para regular la temperatura y la
humedad. Unos recipientes con cloruro de calcio, debi=
damente distribuidos dentro del mueble, operardn en
favor de la debida desecacidén del aire a medida que se

5[ »/76’8%6!1/44[140 en

verifique la evaporacién de la humedad. Lo que inte=
resa, y asi se logra plenamente; cs que el papel pig=
menio se seque rapidamente. En el arficulo del mes
préximo volveremos scbre ¢l {ema, que hoy no pode-
mos agotar por falta de espacio.

O Brvia

[ decnacis
a encuadecnactén

por Domingo CONGOST

Para poder trabajar bien ¢l pergamino en la encua=
dernacién de los libros es necesario que el obrero fenga
presente algunas reglas esenciales. Tenemos que indi-
car que la encuadernacidn con esta clase de material
exige los mismos cvidados que cuando se trabaja con
piel, salvo algunas diferencias que vamos a explicar
para evitar dificultades al obrero. '

El pergamino es un matcrial que no se presta a
un trabajo facil. Su firantez es una de las dificultades
principales, y si el obrero no procura vencerla, se
encontrard con el feo resultado de las tapas abarqui-
lladas hacia afuera, lo que es inadmisible por todos
conceptos. Lo mejor, para anular por completo este
vicio, es reforzar las tapas debidamente, y vamos a
indicar en que consiste este reforzado, que la practica
nos ha demostrado que es imprescindible para lograr
una encuadernacién bella y sin abarquillado.

Si se trata de reforzar tapas para libros grandes,
por ejemplo, las tapas para libros en cuarto, se foman
dos carfones, pero uno de ellos de menos grosor.
Después de un buen empastado de estos cartones, se
pegan cuidadosamente, se prensan, se afinan y se
encarfona con ellos el libro. Nosotros hemos compro=~
bado que los resultados son mds safisfactorios si al
encarfonar se procura que el cartén mas delgado quede
al interior. '

Desde luego, en aquellos casos en que se trate de

reforzar las tapas en pergamino de libros pequefios no
es preciso tomar tantas precauciones. Creemos que en
la gran mayoria de casos, tratdndose de libros de ta-
mano reducido, bastard .con pegar una cartulina o
papel grueso al interior de la fapa, después de cubierta,

Los libros se enloman y cubren enla forma co=
mriente. De fodos modos fenemos que advertir que con
objeto de que no se transparente el gris del cartdn, es
necesario que se cubran antes con papel blanco, ya
que si no s¢ toma esta- precaucidn, por ofra. parte tan
sencilla, el efecto que se logra ¢s muy poco artistico.

En las operaciones de cubrir no es necesario chiflar
el pergamino. De todos modes, si es grueso, conviene
rebajarlo en el interior antes de pegar las guardas, ya
que de otro modo, sin esta rebaja, los resultados que
se logran dejan mucho que desear.

Una vez cubiertos los libros, se dobla el pergas
mino al inferior como si se estuviera trabajando con
una encuadernacidn en piel, con la parficularidad de
que en las puntas se da un corte sesgado a unos dos
milimetros del cartén. Esta operacién es muy conves
niente con objeto de que al montar al interior apenas -
monte una piel sobre otra.
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aKd tintla paea te/wtlfe /ifogﬂcﬂ'bzico

por Rafael SAMPERE

En este articulo sobre lifografia vamos a tratar de
la finta para reporte litografico. Ante todo tenemos
que decir que la composicién de esta clase de tintas
varia eh gran manera, hasta un grado casi infinito,
pero conviene que -el reportista litdgrafo sepa a que
atenerse en este aspecto para resolver fodas las dudas
que pudieran presentarse en su profesidn referentes a
las tintas para reporfe y a su preparacién.

Puede decirse que en la prictica existen tantas
fintas para reporte como reportistas; esto puede pares
cer una exageracidn nuestra, pero no hay exageracién
alguna, ya que los obreros litdgrafos que trabajan en
la especialidad del reporte suelen prepararse ellos miss
mos las finfas para su frabajo, fintas que constituyen
en realidad secretos profesionales, por la preparacién
en una u ofra forma. ~ :

Lo esencial en todas las preparaciones es que las
tinfas posean las cualidades necesarias, como, por

ejemplo, ser lo bastante fltidas para una buena distri=

bucién, sin la cual no es posible que el reporte tenga
la perfeccién deseada y buscada.

Muchas dificultades que se presentan en la cons
feccién del reporte se deben en gran manera a la finta
poco fldida. Ahora bien, cuando la tinta es excesivar
mente flilida los resultados son muy poco satisfactorios,
y las consecuencias se manifiestan en la piedra con
una especie de velo y un empastamiento de la compo-
" sicién. Es decir, el reporte pierde la perfeccién y bes
lleza que ha de tener y que tiene cuando la tinta posee
la consistencia debida.

Nos llevaria muy lejos si quisiéramos mencionar
aqui foda la larga serie de preparaciones de fintas para
treporte. Ya hemos dicho que cada reportista se cree
arfista y maestro en la técnica de la preparacién de las
tintas, de «sus tintas». Ahora bien, para orientar a los
jdvenes reportistas les vamos a indicar una composis
cién para una preparacién fdcil, sin complicaciones,
de una finta de reporte. La composicién es como
sigue: '

Cera amarilla . . . 600 gramos
Grasa animal (de carnero) . 125 »
Jabén blance. .. . . . . 150 »
Resina . R 250 »
Barniz ligero. . . . . . . 600 »
Negro de humo calcinado. . 175 »

A nosotros esta composicién o mezcla nos ha das
do buenos resultados y hemos obtenido muy buenos

reportes. Tenemos que dar unas explicaciones acerca
la preparacién, porque una preparacién defectuosa po=
dria malograr buena parte de las cualidades de la
finta.

DPrimero se hace fundir la cera amarilla y luego la
grasa animal, procurando agitar el contenido con una
espatula. Hay que calentar ligeramente a fin de que

el liguido no se inflame. Luego se va afiadiendo poco

a poco el jabdn blanco y después, de la misma manera,
la resina, ‘

El barniz se calienta en recipiente aparte, y una
vez calentado se echa al recipiente en donde hay el
resto de la composicién. En lfimo lugar se afiade el
negro de humo, y asi se fermina la operacién preparaa

toria de las tintas.

Para completar algo mas este brevisimo estudio
acerca las tintas para reporte lifogrifico, indicamos una
segunda composicién, que también da muy buenos
resultados:

Negro para dibujo. 500 gramos
Grasa de carnero . 250 »
Cera amarilla .. . 250 »
Pez de Borgofia . . . . . 125 »
Betin de Judea. . . . . . 100 »
Pez de zapatero . . . . . 65, »

También tenemos que dar unas indicaciones acers
ca la preparacién. Primero se disuelve ¢l betin de
Judea en bencina rectificada, mientras que los ofros
productos se hacen fundir al bafio de Maria, El todo
se mezcla con el negro para dibujo y se hace calentar
a temperatura suave.

Hemos dado estas indicaciones porque el saber
no ocupa lugar, pero nosotros somos partidarios de
que en la hora actual en que las fdbricas de tintas para
Auttes graficas producen tan excelentes tintas para re=
porte, es mejor acudir a estas fabricas y usar sus tin=
tas, que ofrecen las mdximas garantias, garantias que
no pueden hallarse siempre en las fintas preparadas
en el taller. ~

L.as tintas para reporte, cualquiera que sea su pres
paracién, se guardan bien e indefinidamente a condis
cidén de mantener bien cerrados los recipientes o latas.
El obrero ha de tener mucha precaucién en esto.
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Canéicgetdcioneé ;wé'te [d ca[a'mcién Je [0.4 /M/ae[e.;t

por M. MASOLIVER

En estas consideraciones sobre la coloracién de
los papeles no vamos a escribir nada trascendental;
de ello estamos plenamente convencidos. Ahora bien,
también las consideraciones tienen a veces gran inferés
porque, o dan ideas, o por lo menos recuerdan cosas
que suelen olvidarse.

La coloracién de los papeles se hace por medio,
en realidad, de dos sistemas: uno, el sistema directo;
el ofro, el sistema indirecto.

El sistema directo es el que se basa en la colora=
cién de los papeles sin infermediatios.. El sistema de
coloracién indirecto si que los necesita, y son estos
intermediarios los mordientes, sin los cuales ¢l color
no se fijaria en las fibras. El éxito de los colorantes
indirectos' depende, pues, por lo menos en gran parte,
de la calidad de los mordientes. ,

La coloracién de los papeles rescrva siempre sors
presas a los fabricantes, y ello es debido porque no se
fienen en cuenta la calidad y caracteristicas de las
fibras y las condicioncs especiales que ofrecen los
colorantes, directos o indirectos, segin la reaccidn de
éstos sobre las fibras. )

Tenemos, por ejemplo, los colorantes directos que
actGan de una u ofra manera segin las caracteristicas
de las pastas y las propiedades de las fibras, pues el
fabricante_ se encuentra frecuentemente con la sorpresa
de que un colorante directo que va bien con las fibras
de lana, no actda. igual con la pasta de algoddén o de
papel vigjo. Existen, y esto es indudable, colorantes
que tienen una gran afinidad por un determinado gé-
nerc de fibras, mientras que otres, ante este mismo
género de fibras, y a pesar de ser colorantes directos,
coloran deficientemente. La coloracién de los papeles
hecha adecuadamente ha de ser fruto de la practica y
del estudio.

Las substancias fibrosas que pueden entrar en la
composicién de las pastas son muchas y varias, pero
nosotros las vamos a clasificar en substancias fibrosas
de origen animal y substancias fibrosas de origen ve-
getal. En la coloracién de los papeles se nota cémo
actdan y reaccionan de diversa manera los colorantes
segln la clase de fibras, y si un colorante no da muy
buenos resultados con una clase de pastas, puede pro-
barse con ofras clases hasta hallar la pasta o pastas
que mejor lo admiten.

Las fibras de origen animal eniran en gran niimero
de pastas, y muchas veces, por la serie de transfor-
maciones que han sufrido antes de llegar a las pilas,
han perdido muchas de sus propiedades, de manera
que sus propicdades y caracteristicas frente a los colo~
rantes no son las mismas que en un principio.

Las mismas fibras de lana son un ejemplo de lo

que decimos. Antes de ser pasta han sufrido una serie

de fransformaciones que les han hecho perder una
gran parfe’ de sus caracteristicas. Quedan en ellas
parficulas que, por ofra parte, sufren una transforma-
cidn en el proceso de coccidn.

La seda se transforma en un conjunto de pars
ticulas de fibreina, de manera que son diversas sus pros
piedades de las que tenian antes de las manipulaciones.

De todos modos, hay que tomar precauciones por~
que pueden presentarse sorpresas. Por ejemplo, no es
raro apreciar que si se coloran fibras de iana y fibras
de algodén en un mismo bzfio de colorante 4cido, la
lana se colore bien, mientras el algodén no admite
bien el colorante y quede algo blanco.

"Vamos a escribir unas lineas acerca las fibras de
origen vegetal. La celulosa es quimicamente un hidrato
de carbono que constituye la mayor parte de las fibras
vegetales. El algoddn, por ejemplo, confiene.un 91 por
ciento de celulosa; ofras especies vegetales contienen
esta misma materia en forma de pectocelulosa, y en’
las" diversas operaciones es separada la substancia
péctica. El lino, el cdfiamo, el ramio, el formio, efc.,
tienen en sus fibras pectocelulosa.

La lignocelulosa estd formada por fibras lignifica-
das como las del yute, las fibras de madera, las de
paja, efc., mientras que las cutocelulosas provienen del
tejido epidérmico o cuticular de las hojas o de los tallos

“de las plantas.

Las celulgsas son un compuesto todavia poco estus
diado y muy imperfectamente conocido; es por esto
que resulta dificil clasificarlo de una manera absoluta,
con precisién extraordinaria.

Bajo la accién de los 4cidos fuerfes, suficientes
mente concentrados, la celulosa sufre una hidrélisis
que la desagrega bajo la forma de un polvo blanco que
es {a hidrocelulosa.

La oxidacién por los agentes quimicos oxidantes
enérgicos, como el hipoclorito de sosa, el 4cido cré-

«
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mico, los perdxidos, los permanganatos, efc., fransfor-
man la celulosa en oxicelulosa, que es una nueva
forma de desagregacién. .

La oxicelulosa admite muy bien el tintado directo
con los colorantes bésicos, mientras que la celulosa y
la hidrocelulosa admiten mal o por lo menos bastante
mal este sistema de coloracién con colorantes bdsicos.

Exportacion finlandesa de pastas quimicas

Durante los diez primeros meses del afio que termi-
na, la industria finlandesa de pastas quimicas ha aumen-
tado algo la exportacién de pastas en comparacién con
el mismo periodo de 1936.

Segiin los datos oficiales que han llegado a nuestro
poder, durante los diez primeros meses de 1937 han
salido de Finlandia 671.265 toneladas de pastas al sul-
fito (625.842 toneladas en los diez primeros meses de 1936),

Durante los diez primeros meses de 1937 se exporta-
ron 287.680 toneladas de pastas al sulfato (258.725 tone-
ladas en el mismo periodo de 1936).

Exportacién canadiense de papel

El Canadd envid a Inglaterra, durante [os primeros
seis meses de 1937, papel para diarios por valor de
561.970 libras esterlinas. .

La industria canadiense de papel para diarios figura-
ba en segundo lugar en la estadistica de suministradores
de esta clase de papel al mercado inglés.

Exportacién inglesa de papel de fumar
En el primer semestre de 1937, Inglaterra exportd
papel de fumar por valor de 97.956 libras esterlinas.

Exportacién noruega de papel para diarios

En el primer semestre de 1937, Noruega envié a In-
glaterra papel para diarios por valor de 87.631 libras
esterlinas.

E! consumo de papel en Turquia

Turquia, segin un informe oficial, necesita mensual-
mente unas 2.400 toneladas de papel. La industria del
pais, a pesar del aumento de la produccién de los dlti-

mos cinco afios (repetidas veces hemos dado cuenta de -

ampliacidn o instalacidn de nuevas fabricas), no puede
suministrar estas 2.400 toneladas y hay que recurrir a
la importacion.

Buena parte del papel de imprimir importado por
Turquia es de fabricacién alemana.

El papel pintado belga
La industria belga de papel pintado se ha acreditado
extraordina:iamente en la produccion de calidad, en tonos
y en dibujos:
Las fabricas belgas tienen una clientela internacional.
El valor de la exportacién del papel pintado belga se
calcula en unos quince millones de francos.

Noticias varias

Nuestra cubierta

Entramos en el afio de 1938, dieciséis de nuestra
vida periodistica, con una cubierta que prueba bien a
las claras el buen gusto artistico de nuestros amigos
de fa Fundicion Tipografica Neufville, E. C., maestros
en el arte de la tipografia.

Todos los elogios o criticas sobran; nuestros lecto-
res pueden apreciar la excelente distribucién de tipos y
blancos para lograr de una manera insuperable un con~-
junto artistico realmente encantador. Indudablemente que
también contribuyen a la belleza de nuestra cubierta la
elegancia y finura de los tipos empleados.

La altura del tipo de imprenta en e/ mundo

Segln «The British Printer», de Londres, la altura
del tipo en los paises mds importantes, expresada en
pu'gadas y en milimetros, es 1a siguiente:

Alemania 0.928 — 23.571
Austria 0.928 — 23.571
Australia. 0.918 — 23.317
.Bélgica 0.928 — 23.571
» . 0932 — 23.672
Bulgaria . 0.936 — 23.774
Canada . 0.918 — 23.317
Dinamarca . 0.987 — 25.069
» 0.986 — 25.044

» 0.982 — 24942
Egipto. 0.928 — 23.571
Espafia e o . .. 0928 — 23571
Establecimientos del Estrecho. 0918 — 23.317 .

Estados Unidos .

Francia . 0.928 — 23.571
Gran Bretafia . 0918 — 23317
Grecia. 0.028 — 23571
Holanda . 0.975 — 24.765
Hungria . 0.944 — 23.977
India .. Coe .. 0918 — 23.317
Indias Neerlandesas 0.980 — 24.932
Italia . 0.9i7 — 24815
México . 0918 — 23.317
Nueva Zelanda . . 0918 — 23317
Portugal . © 0928 — 23.571
Rusia . 0.990 — 25.146
Sud-Africa . 0.918 — 23.317
Sud-América . 0918 — 23.317
Suecia 0.928 — 23.571
Suiza . 0.928 — 23571
Tasmania 0.918 — 23.317
Turquia . 0.928 — 23.571 -

0918 — 23.317

El papel para los diarios madrilenios

El problema papel estd de nuevo en el primer plano
de actualidad en la vida madrilefia y preocupa viva-
mente a la opinidn y a las autoridades.

En la Espafia leal se encuentran las grandes fébri-
cas papeleras, pero también se encuentran en la Espaifia
leal los grandes centros consumidores de papel, con
miles y miles de lectores e importantes rotativos. La
Prensa que existe en la Espafia dominada por la tirania

"~ LOS CARTONES DE PRAT SON LOS MEJORES
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COI/L wiis oge 50 anos pZe ex)ae*ciencia'

Compuesto con «Escrifura Sirena» v «Epocar

de extramjeros y sublevados es de muy escasa impor-

~ tancia y circulacion, y el ndmero de diarios y periddicos
es muy reducido. El Gobierno de la Repiiblica no quie-
re dejar al pueblo sin su prensa y las dificultades van
siendo vencidas paulatinamente.

En Madrid soélo hay dos fédbricas papeleras, y en
cambio, los d&rganos periodisticos son varios e impor-
tantes. Las dificultades son grandes en la actualidad
para dar a todos los diarios el papel para la tirada, y
con objeto de que Madrid no se quede sin Prensa, se
ha llegado a establecer turnos. de edicién entre los va-
rios diarios. Existen fundadas esperanzas de que las
dificultades podrdn ser vencidas y llegard mayor can-
tidad de papel.

En Barcelona, el problema papel no es tan vivo y
todos los diatios, que quizds son demasiados en estas
circunstancias, no alteran su marcha editorial.

Los salarios en las Artes gréficas
de Cataluria

La guerra que sostenemos contra extranjeros y su-
blevados ha alterado nuestra economia; es ley de todas
las guerras. Por esto se ha tenido forzosamente que
ir legalmente a aumentos en los salarios, maxime cuan-

do los Consejos de las empresas o los comités de con- *

trol habian autorizado bajo su responsabilidad aumentos
de salarios o suplementos de guerra, ante la carestia
de la vida y las necesidades de los obreros.

Ahora la Consejeria de Economia ha publicado el
siguiente decreto:

Vista la proposicion que con fecha 8 de enero for-
mula el Consejo General de Artes Grdficas, de que la

manlenemos [@ )oﬂce}oamze'mncia como Juminiéttdﬁga’ceé

paza Las 04[7;1,‘&4 fm’gicaé, y con cenovado 645%670
sostendremos nuestea gama Le ”Catm de Ca[iogaog ;

FUNDICION TIPOGRAFICA
NEUFVILLE, E.C.

BARCELONA-G.: TRAVESERA, 183. TELEF. 71517 - MADRID: CLAUDIO COELLQ, 114

Comision Reguladora de Salarios autorice un 50 por 100
de aumento general sobre los salarios que rigen para
los obreros de esta industria en virtud de las bases
puestas en vigor por el consejero de Trabajo el 3 de
agosto de 1936:

Visto que la peticién de este aumento estd hecha
por el Sindicato Obrero de Industrias Graficas y Simi-
lares y la Federacién Regional de las Industrias del
Papel y Artes Graficas y que ambas sindicales U. G. T.
y C.N.T. coinciden en los extremos de la demanda;

Visto que en la confeccion de dichas bases se tuvie~
ron en cuenta los decretos del 25 de julio de 1936 rela-
tivo a la aceptacion de bases, el de 24 del mismo mes
relativo a la jornada de trabajo y el de 25 de julio de
1936 relativo al aumento del 15 por 100 sobre todos los
salarios inferiores a 6.000 pesetas anuales;

Considerando que la industria de Artes Graficas es
una de las mas afectadas por la anormalidad actual por
la procedencia de la materia prima y por la restriccidn
del mercado consumidor, asi como por las dificultades
insuperables de atender el comercio de exportacion;

Considerando que la Comisién Reguladora de Sala-
rios tiene ya muy avanzados los estudios y cdlculos
que 1o han de permitir, con pleno conocimiento de causa,
la fijacién del salario vital, y éste, por las visiones que
pueden hacerse, estard por debajo del que representaria
como salario base de las industrias graficas la aplica-
cion general del 50 por 100, y

A propuesta de la Comisién Reguladora de Salarios,

He resuelto: ) _

Autorizar el .aumento general del 40 por 100 sobre

. ‘todos los salarios de los obreros de las industrias gra-
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El dia 10 de febrero se pondrd a la venta:

Los pajaros de acero

(Estudic de la aviacién moderna)

La aviacién como medio comercial y arma de
combate Los sistemas de ataque y los medios
de defensa. La aviacién en varios paises.

j Adquiera esta publicacion al precio de 1,50 pts.!
: jSolicitela en todos los quioscos o
a «Publicaciones Modernas E. C.»,
Ferrer de Blanes, 7, Barcelona.

e R A A R RN) |

ESTEREOTIPIA

Manuel Polo
Teléfono 79964

Valencia, 209
(enfre Balmes y Granados)
Barcelona

I 0 e

1] ] Afio 1938

«Archiv fiir Buchgewerbe
und Gebrauchs - Graphik»
Afio de publicacion, 75

Primero y més antiguo érgano profesional alemédn para
las Artes Graficas y del Libro. — Asuntos que trata:

Arxte del Libro
Tipos ¥ adornos
Encuadernaciéon

Procedimientos de {im-~
presion

INustraciones
Arte grafico

Los socios del «Deutscher Buchgewerbe-Vereins, de
Leipzig, reciben gratuitamente la revista y quien lo
desee puede ser-admitido como socio. Esta misma Aso-
ciacién dard toda clase de informes a quien los solicitara

ficas, partiendo de los escalonados que consten en las
bases de {rabajo puestas en vigor por orden del 3 de
agosto de 1936. Este aumento comprende a los traba-
jadores ‘de las indusfrias grdficas de todo Cataluiia,
incluidos los mozos y los repartidores, partiendo siem-
pre de los salarios que percibian de acuerdo con las
referidas bases 0 las que estuviesen en vigor en la
localidad el 3 de agosto de 1936. Los vendedores de
Prensa percibirdn también el 40 por 100 sobre la co-
mision de que disfrutan actualmente. Estos aumentos
son transitorios y regirdn desde el 1 de enero de 1938,
hasta que la Comision Reguladora de Salarios  dicte
normas - definitivas para el establecimiento de Salarios
en Catalufia.

Queda en suspenso y sujeta a resolucién la propo-
siciébn del Sindicato Obrero de Industrias Graficas y
Similares U.G.T. de gravar en un 5 por 100 los aumen-
tos acordados. )

Barcelona, 20 de enero de 1938. — El consejero de
Economia, Juan Comorera».

La organizacion del aprendizaje
en la seccién de cafas

Vamos a dar una idea de c6mo puede organizarse
el aprendizaje en tipografia, con objeto de aprovechar
bien el tiempo y lograr en cuatro afios buenos oficiales
cajistas.

Primer afio. — Medida tipogrifica, — El punto, el cicero.

La caja. — Una o dos partes: sus subdivisidnes: los
cajetines, colocacion y tamafio; aprender a conocer la caja,
clasificacion de las letras, la muesca o cran, colocacién
del cran, el porqué de los cranes suplementarios.

Letras y cifras que hay que poner cuidado en no
confundir.

Maytisculas, versalitas, miniisculas, cifras, signos de
puntuacidn, signos varios, letras y cifras voladas y bajas.

Espacios, diferentes suertes; cuadrados, diferentes
jongitudes, cuadratines, medios cuadratines.

Los blancos. — 1.° Interlineas: espesores y longitudes;
modo de guardar las interlineas, precauciones a tomar.
2.° Lingotes: gruesos y longitudes, el lingotero.

Los atiles. — Componedores en hierro, en madera, ga-
leras diversas, pinzas, tipémetro.

La composicién. — Justificacion del componedor, dife-
rentes medios; cédmo componer, mecanismo de la com-
posicidn; el original: manuscrito, reimpresion, apartes,
espaciado, justificacion de la linea (lineas llenas con
cuadrados); como leer la linea, modificacion del espaciado
si es necesario, espacio justificador (su colocacion y
modo de proceder a la misma).

Interlinea. — Una o varias intelineas, intertiniado con
dos interlineas, una a continuacién de otra..

Maneras de vaciar el componedor.

Signos de puntuacién que deben ir precedidos de
espacio, espaciado pata los diferentes signos: comillas
(»), menos ( — ), parrafo ( §), etc.

Divisién de las palabras al fin de linea; divisiones
que hay que evitar. ‘

Abreviaciones. _

Cifras romanas, valor y empleo de las mismas.

Caracteres usuales: los distintos cuerpos; qué es
el cuerpo.

Las varias familias de caracteres: redondo, cursiva,
negritas. _

Coémo se indican en el original las palabras o frases
que hay que comqoner en cursiva, versalitas, mayuscu-
las, etc.

Portapdginas; cémo deben atarse los paquetes. Pri-
meras pruebas.

La correccion de primeras. Signos de correccidn, su
valor, su significado, su nombre (repeticiones, olvidos,.
posposiciones, etc.). Cémo se corrige en la galera-
Precauciones a tomar. .Lo que deben ser las pinzas del
cajista. =

La distribucidn ; importancia de este trabajo, cuida-
dos que requiere, las buenas maneras de distribuir.

Composicion de trabajos faciles: sobres, fajas, etc.
Las principales expresiones tipograficas.

Segundo afio.—Sumarios e indices, como componerios.

Parangonado.
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Letras iniciales, colocacidén, alineamiento, texto que
sigue: : )

Letras dos puntos, su uso, empleo,

Composicién con operaciones.

Composicién con alineamientos.

" Composiciéon con arracadas. ¢

Composicion de versos.

Principales signos de matematicas, de algebra, de
quimica, monedas, etc.

Filetes, los diferentes tipos, grueso; su empleo, el
corte de los filetes, precauciones a tomar.

Material, como separarlo: desimposicidn p-eparar la
distribucion, clasificacion.

La fundicion vieja, las diferentes suertes: clisés a
echar a la fundicién, las diferentes clases de clisés.

Composicion de pequefios trabajos de remenderia;
estudio del original, determinar la disposicion, trazados
0 croquis, la importancia de las lineas.

Tercer afio. — Estados poco complicados. Justifica-
cién, manera de determinarla, diferentes maneras. File-
tes de encabezamiento, filetes de separacion de las

columnas, cuadros abiertos; composicién de encabeza-'

mientos, caracteres a emplear, blancos a repartir. Com-
posicidn de trabajos corrientes de remenderia: membre-
tes de cartas, facturas, tarjetas, prospectos, carteles-

Imposicién de los frabajos de remenderia: ramas y
chasis, imposicion de una, dos, tres o cuatro pdginas;
paginas blancas. Disposicién de los blancos, método
de acufiacién, dénde poner cufias: '

Principales formatos de papel empleados para los
trabajos de remenderia. Coémo debe plegarse una hoja
de papel. Dimensiones de la hoja extendida y plegada
en dos o0 en cuatro. Formatos mds corrientes de tar-
jeta. Formatos de cartel.

Compaginacion de pequefios trabajos: memorias, es-
tatutos, folletos..

La altura de las pdginas; evaluar el numero de las
paginas o medir con el cordel y por qué es indispen-
sable, los blancos a repartir, las pdginas blancas, los
folios y los diferentes modos de hacerfos y colocarlos-

Colocacion de las péaginas para la imposicién; blan-
co y retiracion. Papel de la obra, plegarlo en 4.°, en
8.2 la buena manera de plegarlo. ‘

Determinar los blancos; las relaciones entre los mis-
mos, encabezamientos, pequefios fondos, grandes fon-
dos. Conversion de las medidas decimales en medidas
tipogréficas.

Imposicién: formas de retiracion sobre si mismas,
formas de retiraciéon una con otra.

Cuarto afio. — Composicién de estados seglin manus-
critos, modelos administrativos con columnas blaacas,
c¢Omo fomar las justificaciones, como determinar la an-
chura que dar a ciertas columnas; los encabezamientos,
filetes diversos. Pautado de las columnas, maneras de
montarlo, los filetes de paatado, los blancos, cémo lo-
grar. una perfecta alineacién. Pautado en contramolde.
Precauciones a tomar para obtener el registro cuando
se emplean filetes de madera para el montado.

Imposicién en la misma forma de pdginas de esta-
dos y de péaginas de pautado.

Imposicién en dos formas. Modo de colocar el pau-
tado para facilitar la impresidn y, si precisa, emplear
una tinta diferente.

EL ORIGEN DE LA PRENSA
Y DE LA IMPRENTA

Maguifico album conteniendo 174 paginas y 70 encartados fuera de
texto, impreses en diversos colores por todos los procedimien-
tos grificos conocidos, tamafio 25 x 32 cm. Publicado por el
«Bulletin Officiel» de los Maestros Impresores de Francia, 7, rue
Suger, Paris (Vle). Precio: 80 francos en Francia y 100 francos
en el extranjero,

Los impresores, libreros y periodistas, asi como los bibliofilos,
leerdn seguramente con sumo iuterés v provecho esta espléndida
obra que ofrecemos este afio al buen criterio de nuestros selectos
subscriptores. Para la redaccién de esta obra se ha tenido que
hacer minuciosas y escrupulosas investigaciones que muchas veces
resultaron dificiles por tener cue efectuarlas en muchas bibliotecas
de dificil acceso y se ha tenido que consultar a multiples historia-
dores de la imprenta y del periodismo, como también a renombra-
dos biblidfilos de todsz)s los paises. Muchos impresores son pro-
pietarios o editan en sus talleres algin periédico o revista, para
€stos especialmente se publican dos interesantisimos capitulos sobre
la imprenta en Europa y en China. Sin embargo, todos los impre-
sores y biblidfilos lo consultardn con agrado y no dejardn de hallar en
ambos capitulos una copiosa documentacién sumamente inferesante,

TABLA DE MATERIAS

Prensa y periodismo. — El periodismo es tan antiguo como el
mundo. — Los precursores. — Los ascendientes.— Ei periodismo habla-
do. ~— El periodismo manuscrito. —La invencion de la imprenta.—
Ocasionales: grabados y galeradas, stiras y libelos, coplas y can-
ciones. — Los almanaques. — Los azogues.— Transmision de las no-
ticias, — Primeros y verdaderos periddicos. — Renaudot y su Gaceta.
— La Honda y las mazarinadas. — Epistolégrafos. — (aceteros. —
Loret y su musa histérica., — La prensa cientifica y literaria. ~ El
periddico de los sabios. — Las revistas: El Mercurio Galante. — Las
noticias de mano en mano. - El primer diario francés. — Bibliografia
(3 paginas). — Tabla analitica (3 pdginas). — Indice alfabético de los
titulos mencionados (7 paginas).

La impresidn de esta obra es verdaderamente lujosa y su pre-
sentacién cuidadosa como la mejor joya y los abundantes encarta-
dos fuera de texto estdn confeccionados con todos los procedimien-
tos de impresion, que suscitan la admiracion de todos los profesio-
nales y amantes del arte. Se publica al objeto de propagar el buen
libro y se vende sin ningun beneficio. El Bulletin Officiel de los
Maesfros Impresores de Francia publica anualmente un precioso
volumen sobre distintas materias. Esta obra se encuentra siempre
agotada dentro del mismo afio de su publicacién. De entre las
mejores obras editadas en el mundo entero y :consagradas a las
Artes del Libro, todos los técnicos, por unanimidad, han colocado
este Album en primer lugar. .

Dirijanse los pedidos, acompafiados de su importe, al BULLETIN

OFFICIEL DES MAITRES IMPRIMEURS, 7, rue Suger, Paris

(Vle). Chéque postal: Paris 288-44, Precio: 80 francos en Francia
y 100 francos en el extranjero (franco de portes y certificado).

Formatos oblongos o a la italiana, los formatos
alargados. . .

Composicion de anuncios; los diferentes géneros de
anuncios. Estudios del texto, el objetivo a alcanzar, los
encuadramientos; tipos de caracteres a emplear.

Correcciones sobre el mdrmol; la ultima correccion
de pequefios trabajos, importancia de esta labor y res-
ponsabilidad del que la ejecuta.

Las divisiones del libro: cubierta, portada, porta-
dillas, etc. S

Primeras nociones de compagifiacion, folios, notas,
signaturas, indice de materias, etc.

Imposiciones corrientes,

Pastas norvegas

La celulosa al sulfito de fabricacién noruega es muy
solicitada. Durante el ultimo trimestre del afio 1937 se
animd considerablemente el mercado de ventas, con la
ventaja de que los precios se mantenian firmes.

La misma impresién optimista se ha registrado por
lo que respecta a las pastas mecanicas.

Editar, sin subvencion oficial, una publicacién
técnica como la nuestra, es en estos momertos
una empresa dificil. Tu subscripcion (diez pe-
setas al afio) puede ayudarnes.

LOS CARTONES DE PRAT SON LOS MEJORES
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por Kurt ALEXANDER, doctor en Derecho

(Ponencia presentada al V Congreso internacional de Editores)

(Continuacién)

La necesidad de crear una clausula general de esta
nafuraleza se imponia fanto mas que la vida es dema-
siado complicada para que pueda pasarse invariable=
mente en una forma legal definida. Y eso es especial-
mente el caso para la industria periodistica que es tra-
tada en todas partes con verdadera parcialidad desde
el punto de vista legislativo. Asi como no hay en nin-
guna parte del mundo un derecho especial para los
periddicos y revistas, de la misma manera ¢n ninguna
parte han sido determinados los actos de competencia
desleal que son caracteristicos de la industria periodis~
fica. Parece que debieran en primer lugar recogerse
los numerosos usos y costumbres establecidos en esta
profesién y que han adquirido fuerza de ley, para lle-
gar después eventualmente a las codificaciones legales.
Mientras no sea asf faltard el fundamento juridico para
la codificacién de un derecho especial para los perié-
dicos y revistas. Es preciso, pues, si se quiere carac-
terizar y juntar los hechos que presenta la lucha del
editor de periédicos honrado contra la competencia des=
leal, tomar en consideracién la jurisprudencia a este
respecto, lo mismo que las costumbres y usos comers
ciales universalmente reconocidos. Es bueno recordar
a este propésito que en el dltimo Congreso Interna-
cional de la Prensa Técnica celebrado en Giinebra, ya
se decidié emprender la recopilacién de los usos co-
merciales internacionales existentes. Es de esperar que
cuando esta coleccién esté terminada y revisada, ofre-
cerd un material precioso para la lucha contra la com=
petencia desleal desde el punto de vista internacional.
Habrd muchas dificultades a este propésito, pues,
aunque exista un sentimiento general del Derecho, se
forman, sin embargo, concepciones muy disfintas acers
ca de lo que debe entenderse como contrario a la mo-
ral. Resulta de ahi que en varios paises se considera
como inmoral lo que en ofros pasa por honorable. Una
aproximacién sélo serd posible cuando el nivel cultural
de los distintos pueblos se haya unificado.

Parfiendo de este punto de vista podrdn estable~
cerse dos grandes grupos de casos de competencia
desleal :

Primero, todos los casos que pueden ser agrupa-
dos bajo la ribrica «propaganda desleal» y después
los casos que se refieren en substancia al abuso del
titulo de la revista.

Peor lo que se refiere a los casos de propaganda
desleal, se frata de avisos publicados oficialmente o de
comunicaciones destinadas a un circulo importante de
personas, que contienen indicaciones eirdneas sobre
circunstancias comerciales y especialmente sobre la
naturaleza de servicios profesionales o servicios simi=
lares.

Dara realizar el caso de competencia desleal, de-
ben existir indicaciones que sean de naturaleza a
suscitar la apariencia de un ofrecimiento especialmente
favorable. La esencia de la propaganda es llamar el
interés del publico sobre los servicios de una empresa
determinada. Si no pasa de los limites de lo racional,
es decir, si estas indicaciones son exactas, no puede
naturalmente oponérsele ninguna objecién. Para una
revista, se trata de ganar los circulos de interesados
que sean susceptibles de convertirse en anunciantes o
en subscriptores. Es preciso, pues, llevarles la con-
viccién de que la revista en cuestién es especialmente
apropiada para servir a sus intereses. Existe unaidea
general extendida, aunque no siempre exacta, de que
una revista conviene especialmente como érgano de
publicacién para los anuncios si tiene el' mayor nmero
posible de subscriptores. LLa importancia del tiraje, lo
mismo que la reputacién de la revista, desempena,
pues, un papel importante en la opinién piblica. La
reputacién estd a su vez justificada por el hecho de que
la revista se publica desde hace cierto ntimero de afos,
lo que garantiza su valor intrinseco. Por eso, la impot=
tancia del firaje y la anfigiiedad de una revista desems=
peflan un papel importante para la publicidad .y por
consiguiente para la competencia desleal.

En primer lugar, por lo que se refiere al tiraje, su
nocién es sumamente discutible, pues hasta ahora no
se ha podido explicar claramente si el firaje significa {a
cifra de difusidén que ¢s asegurada por los subscripto-
res o si indica el niimero de ejemplares de una revista
efectivamente impresos y difundidos, sin ocuparse de
si no llegan mds que a subscriptores o también a otras
personas. No entra en el radio de esta ponencia de-
cidir acerca de lo que debe entenderse por «firaje»,
pues la difusidén de este punfo nos llevaria demasiado
lejos.

{Continuara)

LOS CARTONES DE PRAT SON LOS MEJORES
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La industria del ramo de papeleria en Europa

por Francisco MERIDA

La industria europea de maquinas y material para
oficinas ha ftrabajado con intensidad durante el afio
pasado. En todos los mercados mds importantes se
ha encontrado con la competencia de las firmas norte=
americanas, que fienen muy buena clientela en todos
los m4s importantes cenfros de consumo; ahora bien,
en muchos articulos de papeleria se ha notado retro~
ceso en las ventas norteamericanas, y en cambio,
hemos presenciado aumento de la produccién europea.

No tenemos datos oficiales y completos acerca la
exportacién e importacién de los mercados europeos
durante 1937, pero aun asi, fenemos suficientes ele-
mentos de juicio para poder afirmar que la situacién
general de la industria europea de nuesitro ramo es
halagiiefa. ’ '

En ¢l ramo productor de tintas de escribir se ha
acentuado en gran manera la tendencia, cada vez més
extendida, de fabricar tintas de escribir en cada pais.
Esto representa en la prdctica una anulacién de las actie
vidades exportadoras de tintas de escribir en las grans
des firmas de la industria, debido a que todos los paises
procuran defender su produccién nacional con aran-
celes elevadisimos. Inglaterra y Alemania, los dos

mdas importantes exportadores europeos de fintas de
escribir, han visto decrecer notablemente su actividad

exportadora, Para afenuar los efectos de los aranceles
en algunos mercados, se acude a la exportacién con
grandes recipientes o a base de pastillas de finta o
finta en polvo. La finta de alta calidad o para fines
especiales todavia se vende bien. Muchas fabricas
europeas han acudido al sistema de montar fabri~
cas filiales en los paises en donde los aranceles pro-
hiben practicamente la entrada de tintas.

En Espafa, la guerra ha anulado ia imporfacién
de fintas de escribir. Por ofra parte, antes de la guerra,
la importacién era muy escasa, debido a que posee=
mos una industria nacional, con firmas acreditadas y
de prestigio, capacitada para producir toda clase de
fintas. '

En cuanto a los ldpices, cintas y papel carbén,
Europa, durante 1937, se ha mantenido con su gran
produccién ala cabeza del movimiento industrial y

comercial. Los ingleses, alemanes y checoeslovacos,

seguidos por los franceses ¢ ifalianos, con su produc-
cién de millones y millones de lapices, han repartido
por el mundo sus marcas, compitiendo, sobre todo en
calidad, con las mejores marcas norteamericanas. Los

“norteamericanos se han defendido con brio en Amé-

rica, pero en 1937 se ha registrado un notable aumento
de ventas por parte de las marcas europeas. Hay que
tener presente que en fa América del Sur hay algunas
fabricas de ldpices sostenidas o controladas por el
capital europeo. oo .

En cuanto a cintas y papel carbdn, en Inglaterra,
Alemania, Austria, Checoeslovaquia y Francia exis-
ten empresas indusiriales capacitadas técnicamente
para producir a base de una elevada cantidad y de
una calidad excelente. Producen y venden con facilis
dad, compitiendo con los norteamericanos en su propio
mercado. ‘

Las plumillas de acero son una produccién tipica
de los ingleses, pues en Inglaterra se produjeron indus+
trialmente por primera vez y en Inglaterra ha logrado
esta industria un desarrollo formidable. La exportacién
inglesa de plumillas de acero es muy elevada y ha
luchado con ventaja en muchos mercados para ir des~
plazando paulatinamente a la norteamericana y ale=
mana. La exportacién alemana, que en ofros tiempos
fué muy considerable, hoy es insignificante.

En cuanto a méquinas para oficinas, los alemanes
siguen en Europa a la cabeza de la produccién y
venta de maquinas de escribir, seguidos de los ingle-
ses, franceses, suizos. e italianos, pero bastante mis
apartados. En 1937 ha aumentado el predominio de la
mdquina de escribir portatil, madquina que halla muy
buena aceptacién en todos los paises, debido princi-
palmente a su perfeccidn fécnica y a su presentacién.

Hoy dia casi fodas las grandes marcas europeas de
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méquinas de escribir standard construyen también
la maquina portatil, y por cierto con una perfcccidén
admirable,

La produccién de maquinas de calcular, maquinas
registradoras y mulficopistas ha acreditado esta indus=
tria europea, dandole prestigio en todos. los mercados.
Las grandes fibricas de mdquinas de calcular se
hallan, en Europa, en Alemania, Suecia y Suiza, y
algunas de ellas estdn técnicamente acreditadisimas,

. En conjunto, no ha sido para nuestro ramo y para
la industria europea del mismo un mal afio el de 1937,

Se ha vendido mucho y se ha vendido bien. La acti-

vidad comercial no ha decrecido a pesar del anuncio

de la tormenta bélica. Espafa, incendiada por la guerra
de invasién y traicidén, no ha contado para nada o
poco menos que nada en las actividades comerciales.
Todas nuestras actividades, o por lo menos las mds
importantes, sienten el afin de aplastar al culpable
o culpables de tanta tragedia.

(/EMOLYW U eaida
— TR TS

[La educacidn del personal en el comercio

por Francisco SAYROLS
(en su libro «El anuncio en el almacén moderno»)

(Continuacién)

Estudiad las mercancias. — Aprended sus noms
bres, su historia y su procedencia. ‘

Averiguad de qué se hacen y qué cualidades
fienen.

Aprended tfodo lo que sea posible acerca de sus
usos.

Los clientes fienen derecho a saber qué es lo que
compran, y el vendedor tiene obligacién de darles las
eXp]icaciones del caso,

Estudiad las existencias. — Aprended hasta en
sus mas minimos detalles qué mercancias hay en exis=
tencia y dénde se hallan, a fin de poderlas encontrar
sin pérdida de tiempo. Vigilad constantemente las
existencias, a fin de que no se agofen inesperada=
mente. Llevad una nota exacta de todas aquellas mer~
cancias que buscan los clientes y que no se tienen en
‘existencia, a fin de comprarlas en caso de que se
- busquen con insistencia.

/ Aprended cudles son las mercancias que dejan

mads utilidad, y tratad de venderlas siempre que sea.

posible.

Evitad que se acumulen las mercancias que no
tienen salida; siempre que sea posible véndanse pris
mero los ‘articulos mds viejos. Procurad que todas las
existencias esién renovandose continuamente.

Conservad las mercancias en buen estado y bien
arregladas. Revisadlas siempre que sea posible, po-~
niéndolas en buen orden. En todos aquellos momens
fos en que no tengdis otro quehacer, revisad las mer-
cancias.

Es indispensable la urbanidad desde el punto de
vista comercial. — Los empleados no deben fumar ni
hacer uso del aicohol a las horas de trabajo. Igual-
mente deben evitar las palabras soeces, silbar, hablar
en voz demasiado alta, platicar de un mostrador a

ofro, formar corrillos, recibir visitas a horas de tra-
bajo, etc. Todo esto es un obstaculo para los servicios
dignos y corteses que debe recibir todo cliente. Los
empleados deben ser atentos con todo el mundo, no
sélo con sus clientes, sino también con sus compane=
ros de frabajo. Para que la eficiencia llegue a su grado
maximo, es necesario que entre todes exista un espi-
ritu de cooperacién.

Los vendedores deben vestirse sin exageracién de
ninguna especie, pero con buen gustfo y sencillez.

Al pliblico le agrada ser atendido por empleados
limpios y de aspecto decente. Tened bien arreglado
vuestro cabello y ufias, y conservad siempre un aspecto ~
general de limpieza.

Al dirigir la palabra a los clientes tened presente
que vosotros representdis la casa donde prestéis vues-
tros servicios; mds adn, vosotros sois la casa. Por
consiguiente, debéis decir nosoiros en lugar de yo,
siendo preferible que hagdis con mdas frecuencia
mencién de los intereses del comprador que de los
vuestros.

Es de esperar que todo empleado observe una
conducta irreprochable fanto dentro de la casa donde
trabaja como fuera de ella. Para llegar al éxito es
indispensable tener muy buenas costumbres, asi como
saber escoger amistades de buena moralidad.

Detalles esenciales del arte de vender al menu=
deo. — Vuestro empleo y la existencia misma de la
casa de comercio donde prestdis vuestros servicios
dependen de los clientes. En toda casa de comercio el
cliente es el verdadero jefe.

Los empleados deben recibir a los clientes con
amabilidad y atenderles con prontitud. Si estdn ocu=
pados con ofros clientes que hayan llegado primero,
un saludo bastar4 para darles a entender que os habéis
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dado cuenta de su presencia. Procirese que mientras
esperan a que estéis desocupados no se aburran.

Es indispensable demostrar un verdadero interés
personal en los clientes, asi como una buena amistad.
Al hablarles o al escucharlos debe mirarseles a los
0jos con atencién y amabilidad.

Es necesario estar siempre pendiente de los cliens
tes que entran y no esperar nunca a que se vean en
el caso de pedir que se les atienda. Tan pronto como el
cliente ha manifestado sus deseos, el empleado debe
atenderlos con foda prontitud y eficacia.

Ya sea por medio de la palabra o de algin movi-
miento, lldmese la atencién del cliente al articulo que
se le ofrece. Expliquensele sus buenas cualidades.
Empiécese por hacer mencién del detalle que se sos=-
peche pueda ejercer mayor influencia en su imagina-
cién. Si parece interesarse, sigase adelante. Si, por el
confrario, no revela ninglin’ inferés, mencidnese otro
punto distinto o muésiresele ofro arficulo. Ante todo,
es indispensable ser sincero en las palabras empleadas
y en la intencién con que se dicen. Es igualmente atil
hablar en un tono positivo, pero sin llegar a la arro=
gancia ni muchisimo menos a la altaneria. Hay que
dar fuerza a las palabras, pero de manera diplomatica.
Demostrar cdmo se usan los articulos y qué aspecto
presentan al usarse. Manéjense las mercancias de
modo que el cliente se dé cuenta de que realmente
son de ufilidad y valor. Asi se hiere la imaginacién
del comprador. ,

Enséfiense suficientes articulos para que el cliente
se dé cuenta de que el empleado que lo atiende tiene
voluntad de complacerle, pero es bueno no confundirlo
nunca con una variedad demasiado grande. Empiécese
por enseifiarle una regular diversidad para que escoja,
pero eliminense en seguida los articulos que no tengan
probabilidad de despertar ningiin interés. Si es posi-
ble, hdgase que el cliente mismo fenga en sus manos
la mercancia que se le ofrece.

No se hable demasiado. M4ds bien dése oportuni=
dad al comprador de que emita su opinién. Todo em=
pleado debe aprender escuchar con la propia atencién
y a observar detenidamente las expresiones de su
cliente, ufilizdndolas para que le sirvan de guia.

Nunca se engafie a un cliente por ningiin motivo.

No se le venda un articulo que no tenga la segu~
ridad de que le ha de dar buenos resultados.

Ciérrese la venta repitiendo aquellos puntos en
que el cliente haya demostrado mayor interés. Haganse
_ resaltar las ventajas que obtendrd con la compra del
arficulo. Procédase de manera que al cliente le sea
facil decir que si y se le dificulte decir que no. Pro-
cdrese por todos los medios posibles que el cliente
salga satisfecho de haber realizado una buena compra,

y de que en lo sucesivo sea un buen amigo de
la casa.

Antes de. despedirlo dénsele las gracias por la
compra que ha hecho.

Téngase de antemano bien estudiadas las objecios
nes que pueda hacer el cliente, asi como los argumens
tos mds convincentes para rebatirlas. Contéstesele
como si se estuviera de acuerdo con él. Nunca se
entre en disputas ni argumentaciones, sino téngase
presente que el cliente es el jefe y que siempre. tiene
razén,

Objeciones que mas comtnmente se oyen en las
casas de comercio dedicadas a las ventas al menus
deo. — Estddiense estas objeciones y la manera de
combatirlas.

Hoy no tengo tiempo de comprar nada.

Quiero visitar primero ofras casas.

Esto lo puedo conseguir mis barato en ofro al-
macén.

Voy a traer uno de mis amigos para que lo vea y
me dé su opinidn.

El precio es demasiado elevado.

Esto vale mas de lo que quiero gastar.

No traigo suficiente dinero.

Esperaré a que bajen ustedes sus precios.

Prefiero que lo vea primero mi esposo.

Mejor serd que no me resuelva hoy.

Estoy tan cansada que ni yo misma sé lo que voy
a comprar.

No es exactamente lo que yo quiero.

Lo voy a pensar.

Parece que la combinacién no es acertada.

Estos nuevos estilos fienen un aspecto algo extrafio.

No veo bien con estos anteojos.

Voy a comprarlo en... Alli tengo cuenta abierta.

Quiero algo mas bonito.

No quiero pagar yo las modificaciones.

. Empleo del teléfono. — Es tan importante producir
una impresidn favorable al hablar por teléfono como
en una entrevista personal, y si se quiere, es hasta de
mayor importancia. :

Nunca se le diga a ningdn cliente por teléfono que
estdis ocupados o que alguna ofra persona del almacén

.estd demasiado ocupada y no puede atenderlo. La

persona que contesta por teléfono debe hacerlo con
la voz mds agradable que sea posible. La voz que va
acompaiiada de una sonrisa ¢s la que friunfa.
Téngase cuidado de que los detalles mas insignis
ficantes al parecer y que se relacionen con los pedidos

-hechos por teléfono se observen con toda escrupulo-

sidad.

(Continuaré)

Para estilografica y uso general la tinta para escribir KOR/ES azul-negra es la mejor
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Novedades

Esta seccion es mensual y las direcciones de los fabricantes de las
novedades. se comunican solamente a los subscriptores (10 pesetas
anuales) cuando envian un sello para la contestacion. No contes-
tamos, por lo tanto, las cartas de los no subscriptores.

Cartulinas modernas para numerosos
fines de empleo

Medio siglo de experiencia, una actividad eficiente
con todos los medios modernos que exige el progreso
y un programa de fabricacion capaz de satisfacer los
mayores requisitos y los deseos mads variados, 10 mis-
mo en profusién cuantifativa que en calidad de los pro-
ductos fabricados, son la mejor garantia de la fama de
que goza hoy una gran fdbrica europea.

De la infinidad de cartulinas que la casa fabrica para
los' mds distintos fines de emp'eo se destacan en pri-
mer lugar numerosos articulos para el ramo fotografico,
que son muy solicitados en todas partes por la belleza
del conjunto.

Asi, por ejemplo, las cartulinas para fotos, en abun-
dantisimo surtido, que o mismo el profesional que el
aficionado las estiman en alto grado como medio de
proteccién de las fotografias y de realce del efecto de
las mismas. .

Estas cartulinas se suministran como tarjetas para
fotos, cartapacios para fotos, cartones para grupos y
similares, hojas artisticas y bolsas y carteras para la
entrega de fotografias para pasaportes y tarjetas pos-
tales; de los mas distintos acabados, formas, colores y
tamafios; para pegar, guardar e intercalar debidamente
las fotografias. :

Desde la muestra mds sencil a de tarjeta hasta la
carpeta mds elegante con ventanilla de bordes de batba
rasgada a mano, satisfacen todos los deseos que el
profesional o el aficionado puedan exigir del modernis-
mo y gusto de Ila presentacion. Con los mismos y pa-
recidos fines que los que cumplen las cartulinas para
fotos, estdn concebidos los marcos de recambio de cris-
tal y de molduras de la- misma casa que se distinguen
en la misma medida por su buen gusto que por las
muchas ventajas de su ejecucion.

Mientras los matcos de recambio, de cristal, mds
baratos, que pueden suministrarse de color blanco y de
onalidades diversas, esidn sencillamente ribeteados, los
marcos de recambio, de molduras, que se fabrican de
perfiles modernos de gran efecto y de distintos colores,
hasta llegar a los marcos cromados, son capaces de
dejar satisfechas hasta las personas mds exigentes por
su. gusto delicado.

Las ventajas practicas de los marcos de recambio,
que por regla general son para colgar, aunque en algu-
nos casos se suministran también para colocar encima
de los muebles, y cuya ejecucién estd en patte paten-

SamasS

tada, consisten en lo comodo e ingenioso de su manejo
que permite poner y cambiar de marco las fotografias,
grabados ‘de arte, etc., con gran facilidad y rapidez.

La empresa suministra también soportes de marco
cromados, de modelo muy préctico, con dispositivo de
colocacidn para marcos anchos y estrechos.

Los dlbumes para fotografias que fabrica asimismo
la empresa a que nos referimos, se caracterizan por lo
moderno y elegante de su encuadernacion, y lo atracti-
vo, pulcro y selecto de su acabado. Unos dlbumes es-
tdn indicados para pegar en ellos las fotografias, y
otros para introducirlas e intercalarlas. Como material
para las cubiertas se uiiliza papel de barba, papel aero-
grafiado, piel, piel artificial, tela y otros materiales si-
milares.

De los restantes articulos para fines fotograficos son
de citar todavia los numerosos modelos de cantoneras
para fotografias, tiras de etiquetas para titular las foto-
grafias, bolsas protectoras, libros secadores, papeles de
seda, etc.

Con los articulos para fines fotograficos no se ago-
ta, empero, ni de mucho, el programa de fabricacién,
pues produce cartulinas para fines industriales, princi-
palmente para Artes graficas.

Perfeccionamientos en lamparas
Yy Sus accesorios

El que ve por primera vez la forma peculiatisima de
los globos de vidrio de las nuevas ldmparas que una
importante empresa europea ha lanzado hace poco al
mercado, supone de momento qne esta forma se habri
elegido unicamente por razones de estética, es decir,
para dar a la [dmpara un aspecto mds elegante y dis-
tinguido. El perfil longitudinal de estos globos de vidrio
ha sido determinado, sin embargo, por consideraciones
puramente técnicas.

Se trataba de substituir la pantalla esférica de vi-
drio por otra forma mds adecuada, que sobre todo per-
mitiese un mejor aprovechamiento de la luz. Las ven-
tajas estéticas no som, pues, otra cosa que el resultado
de la estricta puesta en prdctica de la idea metddica
como tan a menudo sucede en el dominio de la técnica
moderna.

El nuevo modelo se denomina <ldmpara parabdlica».
El globo de vidrio se reduce, empero, hacia la parte de
la abertura inferior; su forma se asemeja a 1a de una
cdscara de huevo de la que se haya cortado perpendi-
cularmente a su eje longitudinal aproximadamente la
cuarta parte de su longitud por el extremo de su polo
puntiagudo. El sentido de esta conformacion es el de
distribuir la luz de un modo determinado.

El globo es de una clase de vidrio opalino que no
absorbe mds que el diez por ciento de la luz de la
bombilla incandescente. La parte superior del globo re-
fleja una parte de la irradiacién. Una gran cantidad de
luz se proyecta directamente hacia abajo, a través de la
abertura, pero también en sentido oblicuo hacia los la-




PAPEL Y TINTA 17

dos. La iluminacién lateral del espacio alrededor de la
lampara se mejora deb’do a la convexidad del vidrio por
encima de la abertura.

La casa productora asegura que la claridad a cinco
metros de distancia del punto que cae perpendicular-
mente sobre la lampara es el doble de la que esparce
un globo esférico con una bombilla eléctrica de la mis-
ma intensidad. Los gastos se reducen, por lo demds,
por el hecho dz que las bombillas incandescentes duran
mds tiempo, ya que se refrigeran mejor que en un glo-
bo esférico completamente cerrado.

Las bombillas pueden renovarse también con como-
didad, sin necesidad de tener que desprender el globo,
como sucede con las ldmparas esféricas. Y con ello se
reduce también naturalmente el peligro de roturas que
estas manipulaciones llevan siempre consigo.

La misma casa fabrica con el nombre de «ldmpara
de articulacién universal» un tipo nuevo y muy préctico
de ldmpara de trabajo. El reflector de metal con la bom-
billa eléctrica va sujeto por medio de una articulacién
universal a un brazo moévil de dos partes, de manera
que puede fijarse en cualquier sentido.

Las ldmparas de articulacion universal se construyen
como ldmparas de pared y ldmparas de pie; estas dl-
timas también con dos ldmparas sobre un miSmo pie
comun. .

Estilograficas y lapiceros

En el transcurso de los filtimos afios la estilogréfica
ha experimentado un desarrollo de popularidad y de
difusion, como no hay seguramente ningtin otro articulo
de uso que lo haya logrado, circunstancia ésta que de
por si es ya mds que suficiente para demostrar la im-
portancia del atticulo. Y no es s6lo desde el punto de
vista de 1a moda y del gusto y del acabado exterior
que se tienen hoy en cuenta en este dominio todos los
deseos imaginables, sino que también desde el punto de
vista técnico son constantes los perfeccionamientos,
modificaciones y mejoras que se imprimen a este prac-
tico articulo de papeleria para hacerlo de dominio uni-
versal.

Ademais de los antignos y acreditados modelos de
pluma replegable al interior del mango, se construyen
hoy modelos de presién, de llene de tornillo, de ilene
de palanca, de llene de émbolo, de llene de vacio, etc.,
incluso con depdsito transparente para la tinta.

Con objeto de hacer estas plumas asequibles hasta
a los menos pudientes han'sido creados modelos bue-

nos, resistentes, titiles y duraderos a precios reducidi-.

simos, hechos factibles mediante la substitucion de la
pluma legitima de oro por otras de acero inoxidable,
doradas o de durium.

Al mismo compds que este espontineo desarrolio de
las estilograficas ha marchado también el de los lapice-
ros. Desde el lapicero de galalita del modelo mis sen-
cillo hasta el de mayor duracién fabricado de metal
cromado, son innumerables los lapiceros que existen en
las papelerias como lapiceros con minas econdmicas de

diez centimetros de longitud, como lapiceros de presion

con avance automdtico de la mina, como lapicercs de
dos, de tres y de cuatro colores, etc.

Una conocida casa especialista austriaca acaba de
publicar su nuevo catdlogo de exportacion de plumas
estilograficas y lapiceros. El catdlogo, de cien pdginas
y muchos centenares de ilustraciones de tamafio natu-

Una maquina

DUPLEX

es para toda la vida
Permite aplicar la alargadera

Metal

troquelado Niquelada
No puede Toda .clase
romperse de piezas
No se de '
encasquilla recambio

Precie muy barato para revendedores
Grandes descuentos por partidas

Grapas Duplex, Bostitch, Floris, Bety, -
Acme 2, Skree 6 y 12 mm. Bukama-Titan,
etcétera, etc., para todas las maquinas

Reparacién en nuestro taller
de toda clase de aparatos cosedores

Fabricacion propia

DESPACHO: MUNTANER, 217, BARCELONA
CARLOS F. de la REGUERA

La maquina mas barata
y de gran capacidad

Suma y resta rdpida y seguramente hasta
10 millares. Facilita la multiplicacion y la
division. Sencillisimo manejo para todos los
célculos. Sin fallos ni reparaciones, por no
tener ni cigieriuela ni palanquilla. Sin cifras
de complemento ni en sucesion invertida.
Calcula directamente al poner los nimeros,
sobre y también bajo cero. La unica cal-
culadora de bolsillo equipada con dos me-
canismos separados.

Poeso: 350 gramos. — Tamaiho: 12x18 centimetros.
iSe puede ilevar en el bolsillo! ;Dos aiios
-de garantia! ; Algunos paises todavia libres!
iAl comprar grandes cantidades, rebaja extraordinaria!

ADDIATOR G.m. b. H.

FABRICA DE MAQUINAS CALCULADORAS
BERLIN W 15, BRANDENBURGISCHESTR. 41

.
i
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ral en papel cuché constituye una magnifica exposicién
del vasto surtido de esta casa.

Las estilograficas, desde los tipos mas baratos con
plumilla de acero y de vidrio, hasta los modelos de lujo
mas exiremado con plumilla de oro legitimo y de plati-
no, de todos los sistemas de llene conocidos y de los
madés distintos acabados; y los lapiceros giratotios, los
fapiceros economicos, 10s lapicetos de varios colores,
los estuches de lujo y de uso con estilogréfica y lapi-
cero, los estuches para cada uno de ellos y todas las
piezas accesorias correspondientes, todo ello estd orde-
nado e ilustrado con textos e imagenes de un modo
claro y admirable. ’

La casa de nnestro ramo a gne nos referimos remi-
tird gustosamente, gratis y franco de porte, el catidlogo
a los comerciantes y demds interesados del ramo de
papeletia que lo soliciten.

Noticiario

La industria inglesa de maquinas de escribir

Las impresiones que nos llegan de Inglaterra nos
dan a entender que la exportacion de maquinas de es-
crib'r inglesas ha sido en total muy satisfactoria en 1937.
Inglaterra cuenta hoy con una produccion importante, y
buena prueba de ello son los stands de las fabricas in-
‘giesas que anualmente exponen sus maquinas en {a gran
Feria de las Industrias Britdnicas.

La produccion inglesa de mdquinas de esctibir se
vende principalmente en el mercado interior y en los
mercados exteriores de habla inglesa. También es muy
impottante la clientela que hoy existe en la América
hispana.

La fabrica Mercedes

La fdbrica de mdquinas de escribir Mercedes, una
de las mds importantes de Europa, ha recibido impor-
tantes pedidos. de los organismos oficiales de Turquia.

Las tres creaciones técnicas de la fabrica Mercedes
son los modelos Mercedes Elekira, Mercedes Exptess y
Mercedes Favorit, mdquinas que se venden muy bien
en Europa.

.Ampliacion en una fébrica rusa

Nos llegan noticias de Moscon que nos informan la
inversién de una importante cantidad para ampliar una
fabrica de ldpices, con objeto de poder cumplir el plan
industrial del Consejo de fébrica, que prevé, con nuevas
instalaciones y un equipo mds completo de mdquinas,
un aumento considerable de la produccidn.

El comercio de papeleria en Esparia

No faltan las dificultades en el comercio de la pa-
peleria espafiola para poder atender la demanda de la
" clientela, pero estas dificultades van siendo vencidas

paulatinamente. Tanto es asi, que en realidad hoy se
fabrican en Espafia todos los articulos de papeleria, y
la- industria nacional nos demuestra en estas horas di-
ficiles que estd preparada técnicamente para hacer frente’
& todas las dificuitades del momento.

Nos agrada poder dar esta impresiéon porque nos
sentimos orgullosos -de todo lo nuestro, y ahora mds
que nunca,

Gestiones para inslalar una fabrica
de miguinas de calcular

En Ingiaterta se han iniciado gestiones para instaiar
en los alrededores de Londres una moderna fdbrica de

- maquinas de calcular.

Aunque parezca algo raro, Inglaterra, importante mer-
cado consumidor de mdquinas de calcular, no cuenta
con una industria propia de esta clase de madquinas;
los talletes ingleses son mejor talleres de reparacion
que talleres de construccion.

Méquinas de calcular norteamericanas
en el extranjero

El mes de septiembre de 1037, segiin estadisticas
oficiales de la Seccién de Comercio de Washington, sa-
lieron de Norte América 1.001 méaquinas de calcular,
Esta exportacion fué valorada en 189.323 ddlares.

Madquinas de escribir italianas

En las oficinas del gobierno y municipios de ltalia
se efectia upa intensa propaganda en favor de las mé-
quinas de escribir nacionales, propaganda que beneficia
muchisimo los intereses de la fabrica Olivetti.

La fabrica Olivetti suminisira un elevado tanto por
ciento de las mdquinas de escribir que se emplean en
las oficinas del Estado y en las empresas del pais.
También es una de las primeras firmas europeas en el
movimiento de exportacién.

Clases de contabilidad y organizacion
de empresas

El Centro de Dependientes del Comercio y de la In-
dustria (C.A.D.C.L), Barcelona, ha organizado gnas cla-
ses de contabilidad y organizacién de empresas que son
seguidas con extraordinario interés por los socios de
la entidad.

Esta Centro cuenta con una seccién editorial que.
lleva a cabo una excelente labor pédagégica mediante
el libro; una de las ultimas ediciones es una gramitica
rusa.

Exportacion de papel carbén

Las fdbricas norteamericanas de papel carbdn ex-
portaron mercancia durante el pasado septiembre por
valor de 39.693 ddlares.

El papel de fumar en Méjico

Las fdbricas francesas de papel de fumar trabajan
muy activamerite el mercado ‘mejicano; igual actividad
se registra en otros paises de América desde que la
guerra de invasiéon ensangrienta nuestra patria.

Méjico es desde antiguo un buen cliente de la indus-
tria espafiola de papel de fumar. Se calcula que el
90 por 100 del papel de fumar consumido en Méjico es
de fabricacién espafiola.
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LAPICES
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Valencia 230, Barcelona
Teléfono 72923

ESTUCHE COMPLETO CON

48 cajitas 6 C -~ 24 cajitas 6L
36 » 12C -~ 12 » 12 L

(6 modelos), Mickey -~ Minnle - Tres cerdifos - Lobo feroz




20 LA GACETA DE LAS ARTES GRAFICAS

112 aiios de experiencia en:

Tintas y Auxiliares para todos los proce-
dimientos graficos y Pasta para rodillos.

La marca para tintas de alta calidad

Berger & Wirth

Fabricas de tintas, LEIPZIG

Representante general para Espaia y dep03|t0'

BERNARDO SAUN

SUCESOR DE PEDRO CLOSAS
CALLE CARRETAS 66 — BARCELONA




