
i R E V I S T A 
DE 

P R O P I E D A D 
I N D U S T R I A L 

Año IV.-1934 N.» 18 

m^>/m'í::^^m^y 

k I / y 'A 

/ / C^/^ •a^ci 



LOS EDITORES 
de esta Revista pretenden, con 
su publicación, d o s finalidades: 

Una, corresponder al favor que les 
dispensa su clientela. Otra, divulgar la 
Propiedad Industrial, tan necesaria hoy 
a todo industrial y comerciante. 

No podemos negar que, a la vez, 
constituye una propaganda de nuestra 
organización y de nuestro trabajo. Pero 
esta propaganda pertenece al género de 
las propagandas útiles para las personas 
sobre las que se ejerce. 

Una sola condición imponemos para 
el envío de nuestra Revista: que todo el 
que lo solicite, nos acredite su condición 
de industrial, comerciante o profesional. 
El dispendio que supone su publicación 
limita forzosamente la tirada, y sólo 
podemos ofrecer una suscripción cons­
tante a quien reúna las condiciones 
anteriores, hasta cubrir un amplio límite, 
ya marcado, y cuyo agotamiento publi­
caremos oportunamente. 

Toda solicitud de suscripción 
debe dirigirse a los editores: 

ROEB Y C O M P A Ñ Í A 
OFICINA TÉCNICA DE PROPIEDAD INDUSTRIAL 

BARCELONA MADRID BILBAO (deieg«i6n) 
Alta de S. Pedro, 4 Alcalá, 40. — Apart.' 565 Colón de Larreátegrui, 52 
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D O N JOSÉ ROEB Y N O H R 

Inesperadamente, en su mesa de trabajo, la muerte ha arre­
batado en pleno vigor a nuestro gerente, don José Roeb. 

Ha sido primero, la estupefacción il imitada: después, el dolor. 

Lo irremediable venía a interrumpir una labor callada y te­
naz en un momento en que más que nunca necesitábamos 
todos el apoyo y el consejo del que era fundador y guía de 
esta Casa. 

No podríamos plasmar en estas líneas nuestro afecto hondo 
y leal al que fué modelo de maestros. Parecería ello algo 
hiperbólico, y como tal, lesivo a la memoria de un hombre 
que hizo de la modestia un culto. 

De origen alemán, vinculado a nuestro país desde 1900, esta­
ba tan compenetrado con la psicología del pueblo español, 
que consideraba España como su segunda patria, sin olvidar 
por ello la que le vio nacer. 

Creó en sus años mozos la Alge School, institución de cuya vita­
lidad da muestra la continuidad de su existencia. Desempeñó 
la cátedra de alemán de la Escuela Superior de Guerra, du­
rante treinta años, hasta el día de su muerte, y fundó esta 
organización donde tenía concentrados todo su cariño y sus 
afanes, dedicando a ella sus actividades todas. 

Hombre dinámico, emprendedor, derrochador de simpatías y 
de mercedes, generoso sin límites, era prototipo de caballeros, 
querido por amigos y respetado por todos. 

La muerte, a su vez, generosa con él, le ahorró el dolor al 
morir, t runcando su vida inesperadamente. 

Descanse en paz el caballero. 
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SIEMENSTADT 
LA CIUDAD TALLER 

D ICE Spcngler en su obra «La Deca­
dencia de Occidente» que cuando 

toda la cultura occidental haya desapare­
cido y no sea más que un hecho histó­
rico, quedará, en la cultura que le sus­
t i tuya, la Técnica, esa manía de inven­
tar que ha marcado con huella profunda 
la vida de la Humanidad. 

Indudablemente esto será un hecho; 
la historia que escriban los que vivan 
mil o dos mil años detrás de 
nosotros registrará la Técnica 
de Occidente porque sobre 
ella descansará la civilización 
de nuestros sucesores. En esa 
historia (que tal vez no sea 
ya escrita, sino electrificada) 
figurará el nombre de .Sie­
mens unido int imamente a la 
historia de la electricidad. 

En cualquier rincón del 
Mundo entero se encontrará 
hoy la huella de este hombre 
gigantesco que comenzaba en 
1847 su labor inmensa con 
diez obreros en un rincón de 
una callejuela de Berlín y ha 
dejado como herencia una 
empresa actual de c i e n t o 
treinta y ocho mil obreros 
cjue trabajan no en un tajler 
sino en una Ciudad de talle­
res: en Siemenstadt. 

Es absolutamente imposi­
ble en el reducido espacio de 
nuestra Revista hablar some­
ramente de la empresa de 
Siemens. Sólo podemos ofre­
cer a la curiosidad de nues­

tros lectores, una colección de fotogra­
fías, y unos cuantos detalles de los ras­
gos más salientes. 

El principio del negocio de Siemens 
fué un invento sobre el telégrafo de agu­
ja en 1847, y el segundo paso, la primera 
máquina electrodinámica en 1866, in-
\en to éste que constituye la piedra fun­
damental de toda la Técnica de la elec­
tricidad de alta tensión. Estos fueron 
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clases para el hogar, aparatos 
médicos entre los que han 
logrado una fama universal 
los aparatos de rayos X pa­
ra fines médicos; fabricación 
de lámparas de incandescen­
cia, y de toda la Técnica del 
alumbrado, fabricación de 
aparatos para minería, fabri­
cación de porcelana, de papel 
y de barnices, fabricación de 
motores de aviación y de 
instalaciones completas para 
minería, fabricación de apa­
ratos de calefacción eléctrica 
V de instalaciones de cocina, 
lavado, planchado, y simila­
res; fabricación de maquina­
ria agrícola, de instalaciones 
mineras y siderúrgicas e ins­
talaciones de producción y 
transmisión de fuerza eléc­
trica; decenas y decenas de 
pequeñas industrias necesa­
rias para el desarrollo de 
éstas que hemos detallado 
grosso modo. 

Algunos detalles de estas 

los principios del desarrollo 
de las actuales empresas 
Siemens Halske y Siemens 
Schuckertwerke. Casi inme­
diatamente se comenzó la fa­
bricación de cables y las ins­
talaciones para ferrocarriles; 
la fabricación de maquinaria 
productora de energía eléc­
trica, V el estudio de la Téc­
nica hidroeléctrica; y segui­
damente igual que los hijos y 
los nietos se agrupan alrede­
dor de los padres, comenza­
ron a surgir nuevas especia-
lizaciones y nuevos grupos de 
fabricación: 

Aparatos de telefonía, ra­
diotelefonía y telecomunica­
ción; relojería, aparatos de 
precisión y medida para elec­
tricidad, para gas y para 
agua; máquinas de escribir, 
utensilios eléctricos de todas 
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secciones dan idea mejor de la impor­
tancia de la empresa. Tal ocurre con la 
fotografía que reproducimos tomada des­
de un aeroplano de la fábrica de cables. 
Ésta fabrica todos los alambres y con­
ductores para instalaciones de todas cla­
ses, y exige para su funcionamiento una 
fábrica de caucho, una de papel, una 
de metal, una de porcelana, y, por úl­
timo una central de fuerza en la cual 
se puso en marcha en 1904 la pri­
mera turbina de gran potencia del 
sistema Zoellv. 

La gran fábrica de dínamos don­
de se montaron las gigantescas má­
quinas que desde 1929 abastecen 
de energía eléctrica todo el terri­
torio de Irlanda. Los generadores 
que cumple esta función desarrollan 
cada uno 30.000 kVA. con un peso 
de 376 toneladas. Tres vías férreas 
cruzan la fábrica y existe una sec­
ción de tornos de platos horizonta­
les en los que pueden tornearse car­

casas de estatores de hasta 
11,5 metros de diámetro. En 
esta fábrica se construyen 
generadores de gran veloci­
dad, generadores y motores 
de grandes tamaños para co­
rriente continua y alterna, 
motores y alternadores asin­
crónicos para corriente mo­
nofásica y trifásica. Rectifi­
cadores de vapor de mercurio 
con ampolla de vidrio con re­
cipiente de hierro de 16.000 A. 
a 800 V. Conmutatrices y 
convertidores en cascada de 
hasta 5.000 kW. de potencia 
permanente, motores para 
trenes laminadores reversi­
bles caracterizados por su 
potencia desconectable de 
más de 30.000 kVA. En sus 
naves, que pasan de longitu­
des de 200 metros y de an­
chos de loc, los obreros se­
mejan liliputienses al lado de 
las formidables maquinarias 
que más tarde obedecerán 
dócilmente la mano del 
hombre. 

Volvemos a repetir nuestras primeras 
palabras: la importancia de las indus­
trias Siemens la pone de realce el hecho 
de que se encuentran incorporadas de 
tal manera a nuestra vida actual que 
será casi imposible que no nos encon­
tremos más o menos directamente con 
sus producciones en toda nuestra vida 
de relación: en el hogar, en el trabajo y en 
las distracciones. 

7 — 



E L I N V E N T O R 

D E T O D A S P A R T E S 

UN SENCILLO ELIMINADOR 
DE PARÁSITOS 

Para aquellos de nuestros lectores que 
se quejan de que no nos ocupamos 
nunca de la radio reproducimos hoy el 
esquema de una sencilla instalación que 

AnlciM 

¿Hamlrre 

fíJi'uWraS 

ConAoAisador 
viriahU de 
o.ooo2S TnM, Xec«f\Xbr. 

sirve para eliminar parásitos, estaciones 
que producen interferencias y mejorar 
el sonido de la recepción permitiendo 
regularle en intensidad. Su construcción 
está al alcance de cualquiera. 

Entre la antena y la entrada de an­
tena del aparato se establecen un con­
densador variable de 0,00025 "if- que 
puede encontrarse en cualquier tienda 
de aparatos de radio^ desde unas 2 0 3 
pesetas de coste. Este condensador está 
unido a un bobina realizada sobre un 
tubo de cartón de irnos 8 centímetros 
de diámetro, conteniendo de 70 a 75 
vueltas de alambre forrado del núme­
ro 22. El montaje entre el condensador 
y la bobina se realiza en paralelo con­
forme se aprecia claramente en el es­
quema. 

Su utilización es sencillísima, basta 
simplemente una vez obtenida la recep­
ción deseada en el aparato de radio, 
hacer girar lentamente el condensador 

(puede proveerse un mando micromé-
trico) hasta lograr o bien el volumen de­
seado de sonido, o bien la eliminación 
del parásito. 

UNA LIJADORA SIN POLVO 

Uno de los mayores inconvenientes de 
las máquinas de lijar es la cantidad de 
polvo de madera que provocan y que 
obliga a los operarios a utilizar las mas­
carillas o filtros en evitación de los gra­
vísimos perjuicios que ocasiona en las 
vías respiratorias. 

En la máquina que reproduce el gra­
bado se ha resuelto este inconveniente 
estableciendo un ventilador interno que 
aspira el polvo producido por la cinta 
de papel de lija, y lo conduce al interior 
de un saco o bolsa donde se acumula y 
de donde puede ser fácilmente removido. 
El aparato tiene además la ventaja de 

permitir el aprovechamiento del finí­
simo serrín logrado, el cual tiene múl­
tiples aplicaciones. 



E L I N V E N T O R 

UN AUTOBÚS ARTICULADO 

El límite dado por los fabricantes de 
los autobuses no podía ir más allá de lo 
que permiten las esquinas de las calles, 

pero a un constructor holandés se le ha 
ocurrido realizar el autobús de dos cuer­
pos que muestra la fotografía y que 
pueden articularse entre sí en ángulo 
recto, permitiendo así lógicamente dar 
vueltas a las esquinas de las calles prác­
ticamente dentro del tamaño máximo 
de dos autobuses de los mayores cono­
cidos hasta hoy. 

LA ÚLTIMA PALABRA EN MOLINOS 
DE VIENTO 

El grabado reproduce el proyecto de 
un ingeniero de Frankfurt que ha tenido 
la idea de aprovechar la fuerza del viento 
para la obtención de energía, particular-

Estás torres metálicas sustentan gigan­
tescos molinos de 65 metros de diáme­
tro, siendo tal la disposición de ambos 
molinos entre sí y sus posibilidades de 
giro que pueden aprovechar el viento 
de cualquier dirección con un máximo 
de rendimiento de energía mecánica. El 
movimiento circular logrado se trans­
mite por cables de transmisión a case­
tas montadas sobre el mismo eje soporte 
de las torres, y allí es recogido ya trans­
formado en energía eléctrica que se 
transporta a una central situada fuera 
de la acción de las ruedas. 

ZAPATOS ILUMINADOS PARA 
ANDAR EN LA OBSCURIDAD 

El grabado repfoduce una genialidad 
más de los norteamericanos. Puestos a 

mente energía eléctrica. Se trata de dos 
torres metálicas montadas sobre un ca­
rril circular y unidas a un eje central. 

inventar los americanos son terribles, y 
en este caso se les ha ocurrido que como 
la luz se utiliza de noche para no tro­
pezar, era muy lógico ponerla en las 
suelas de los zapatos, y así han realizado 
un zapato que lleva en el borde interno 
de su tacón una lámpara eléctrica y 
dentro del tacón la pila correspondiente 
para alimentarla. 

Así se vé fácilmente donde se pisa. 
A nuestro juicio no tiene más inconve­
niente que el exigir andar mirándose 
la punta de los pies, y ésto proporciona 
muchos más tropezones que el andar a 
obscuras. 

-^ 

UNA LINTERNA MÁGICA CON 
VISTAS DEL NATURAL 

Una firma alemana ha construido la 
linterna mágica que .reproduce la foto­
grafía. Esta linterna está provista de 
una cámara en el interior de la cual pue-
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E L I N V E N T O R 

den disponerse objetos opacos cuales­
quiera, quietos o en movimiento, los 
cuales son proyectados sobre una pan­
talla en forma análoga a una proyec­
ción cinematográfica. Así en la vista 
reproducida se ven perfectamente la 
mano del operador y el reloj en pleno 
movimiento y con sus colores naturales 
aumentados en gran tamaño. 

La utilidad de este aparato bajo el 
aspecto cultural es formidable, ya que 
permite hacer demostraciones prácticas 
a una asamblea de estudiantes; por ejem­
plo, facilitar textos para su copia, reali­
zar observaciones sobre animales vivos, 

1 '• - • 
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seguir el curso de pequeñas operaciones 
quirúrgicas e infinidad de otros experi­
mentos educativos. 

LA ULTIMA PALABRA 
EN "TIOVIVOS" 

En las verbenas norteamericanas ha 
hecho su aparición el aparato represen­
tado en la fotografía que proporciona 
a sus ocupantes una sensación absolu­
tamente veraz de los efectos del looping 
en aeroplano. Como se ve es una bar­
quilla con cuatro asientos unida a una 
barra que es volteada por un eje linido 
a su vez a un motor eléctrico que es ac­
cionado por mandos situados en el pie 
del aparato. La circunferencia desarro­
llada es de 12 metros de diámetro. 

¿Bajo qué nombre conocen su establecimiento sus clientes? Bajo la deno­
minación de la "Casa de D. Fulano", o bajo un nombre atrayente y ade­
cuado. Si conocen su casa por la tienda de D. Fulano, es difícil que su 
fama vaya más allá del barrio en que usted vive. Pero si su tienda tiene un 
nombre, es muy fácil que este nombre se extienda por toda la población, y 
aún más allá. Esto es muy interesante para usted, y debe usted pensarlo. 
Si tropieza con dificultades, díganoslo. 

R O E B Y C O M P A Ñ Í A A l c a l á , 4 0 M A D R I D 
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P I D A 
H O Y 
M I S M O 
SU 
E J E M P L A R 
Agotado totalmente el folleto que bajo el título 
BREVE RESUMEN DE PROPIEDAD INDUSTRIAL, 
editamos al cumplir el 25 año de nuestra funda­
ción, y ante la demanda constante de ejemplares, 
hemos realizado una tirada de 

1 0 . 0 0 0 
ejemplares de un nuevo folleto similar, "Inventos y su protección", conte­
niendo una información completa y puesta al día de todo cuanto se refiere 
a PATENTES DE INVENCIÓN O INTRODUCCIÓN, MARCAS DE FABRICA, 

MODELOS, RÓTULOS DE ESTABLECIMIENTOS Y 
NOMBRES COMERCIALES. Estos ejemplares se 
repartirán 

COMPLETAMENTE GRATIS 
entre las personas interesadas en PROPIEDAD 
INDUSTRIAL que lo soliciten por carta a nuestras 
Oficinas: 

ROEB Y COMPAÑÍA 

B A R C E L O N A 
A ) I O Son P e d r o , 4 

M A D R I D 
A l c a l á , 4 0 

BILBAO (DELEGACIÓN 
Colón da Lorreáfegui, 32 



E L I N V E N T O R 

UNA OFERTA EXCEPCIONAL 

De máximo interés para los capitalistas, 
los industriales y los inventores 

No existen en nuestro País, al menos que nosotros sepamos, organiza­
ciones que permitan el contacto entre ios capitalistas, los industriales y los 
inventores. Es indudable, sin embargo, que existen capitalistas deseosos de 
emplear su dinero en explotaciones de toda garantía, amparadas por paten­
tes que les aseguren la exclusividad y un amplio margen de beneficio. Indus­
triales, deseosos de mejorar su producción o de resolver dificultades de la 
misma y, por último, inventores, cuya máxima dificultad suele ser el apoyo 
necesario del capital, para el desarrollo de sus inventos. 

Mutuamente estos elementos se buscan entre sí, sin lograr encontrarse. 
EL INVENTOR, que no sólo sirve los intereses de una empresa mercantil 
sino que es instrumento al servicio de la industria, con una misión clara y 
dpncreta que cumplir, quiere resolver este problema, ponierdo en contacto 
elementos tan dispares, pero tan necesarios de ser anudados, para mutuo 
provecho. 

Nuestras columnas quedan abiertas a todos: 

LOS CAPITALISTAS 
pueden dirigirnos sus ofertas en demanda de patentes, 
de participación en negocios determinados o en cual­
quier otro sentido similar. 

LOS INDUSTRIALES 
pueden asimismo someternos sus deseos de perfeccio­
namientos en sus industrias, las dificultades de orden 
técnico que en ellas encuentran, su interés por deter­
minados inventos u otras necesidades de carácter simi­
lar, tales como creación de marcas, de modelos, de 
procedimientos de trabajo u organización. 

LOS INVENTORES 
pueden ofrecer desde estas columnas sus inventos, 
solicitar ayudas pecuniarias, técnicas o de otra índole 
semejante. 

Todas estas ofertas serán publicadas en nuestra 
Revista para conocimiento de todos sus lectores, y 
siendo éstos Inventores e Industriales en su totalidad, 
los resultados han de ser óptimos para todos. 



E L I N V E N T O R 

Todas las ofertas SE PUBLICARAN GRATUITA­
MENTE POR UNA SOLA VEZ y dentro de la exten­
sión y condiciones que los Editores estimen oportu­
nas, reservándonos el derecho de devolver y rechazar 
toda oferta que creamos improcedente. 

EN ABSOLUTO 'SERVIREMOS DE INTERMEDIARIOS EN LA 
REALIZACIÓN DE CONTRATOS O CONVENIOS ENTRE LAS PERSONAS 
QUE BENEFICIEN NUESTRO OFRECIMIENTO. Únicamente ponemos a 
su disposición nuestras actividades profesionales como Agentes de Propie­
dad Industrial, en casos de consulta, solicitudes de patentes, obtención de 
copias, investigaciones, etc. 

Para toda ampliación de datos, sobre nuestra oferta, dirigirse con toda 
clase de detalles a los Editores: 

ROEB Y COMPAÑÍA 

O F E R T A S 

Toda la correspondencia que se dirija a los Editores sobre las ofertas publicadas 
a continuación, debe hacerse con indicación de la cifra de orden que figura en las 
mismas. Sin este requisito, no será posible transmitir a los interesados la correspon­
dencia recibida. 

E. Inventor extranjero cedería licencia de varias patentes españolas sobre 
fabricación de seda artificial. 

V. R. Propietario de cinco patentes sobre artículos de ferretería relaciona­
dos con la construcción de gran venta y éxito, desea socio con 50 a 100.000 pese­
tas, para ampliar el negocio. La producción actual está totalmente vendida. 

E. G. Técnico en maquinaria para usos domésticos, desea ponerse en relacio­
nes con socio capitalista para desarrollar su industria ya organizada en Madrid, 
contando con taller propio y con patentes protegiendo sus aparatos. 

F. R. Se vende la patente española número 93.018, referente a papeles 
celulósicos. 

N. E. B. Importante firma alemana entraría en relaciones con representante 
o capitalista español para concederle la exclusiva en nuestro país de un aparato 
para acuchillar suelos. 

A. I. Se desearía entrar en relaciones con capitalista para proseguir estudios 
realizados sobre aparatos para el salvamento de submarinos y suministro de aire 
a los mismos desde la superficie. 

P. K. Importante firma extranjera se relacionaría con entidad interesada en 
la introducción en España de aparatos para probar arena para fundiciones, pro­
tegidos por patentes españolas. 

i. R. Ingeniero diplomado, austríaco, durante veinticinco años en la misma 
casa, empresa importantísima alemana de hormigón armado, en los últimos años 
jefe filial de la empresa, busca colocación en España o Hispanoamérica. Referencias 
de primer orden. Dirigirse a la administración de esta Revista. 
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LA CIENCIA DEL VIAJANTE 

p A R A muchos, la Ciencia del Via-
*• jante es parecida a la Ciencia de 
ser oficinista. Para esta última profe­
sión, basta con saber escribir, cuentas, 
y manejar la máquina de escribir. Para 

la primera, basta con tener «cara dura» 
suficiente para entrar en todas partes }• 
machaconear, cantando las excelencias 
de cualquier producto. Precisamente 
por ello, en ambas profesiones se da el 
caso de que los verdaderamente capaci­
tados se destaquen inmediatamente y 
sean buscados y preferidos. 

El ser vendedor es una verdadera 
ciencia que requiere conocimientos ex­
tensos del negocio que se trabaja, don 
de gentes, agilidad mental, una educa­
ción refinada, buena salud y una capaci­

dad de trabajo prácticamente inagotable-
Pasaron los tiempos del viajante par­
lanchín y adulador, y los del autorita­
rio o del machacón y pehna. No se 
logran negocios forzando al cliente a des­
pedirle a uno con cajas destempladas 
o a decidirse a una venta por quitár­
sele de encima. Se vende con razones 
y con pruebas convincentes. 

Saunders Norwell presenta tres tipos 
de vendedores que hacen honor a estas 
apreciaciones: 

Una vasta Empresa comercial recibió 
un día la visita de un viajante de impre­
sos, que solicitó el permiso de recoger 
una muestra de cada uno de los impre­
sos que usábamos en nuestro negocio. 
Concedido el permiso, el hombre regre­
saba unos días más tarde con un álbum 
en el que había pegado y clasificado 
todos los impresos, y en el que figura­
ban críticas respecto a cada uno. Abierto 
ante el gerente aquel álbum y el álbum 
del viajante, ambos rompieron a reír. 
Era claro que en el transcurso de los 
años aquella parte del negocio había 
sido descuidada, y allí se amontonaban 
los más graciosos anacronismos y los 
más variados errores. Un proyecto de 
reforma de todos los impresos que lo 
exigían acabó de convencer al director 
de la conveniencia de ponerse en manos 
de quien tal inteligencia había desarro­
llado en su venta y confiarle el encargo 
de toda la renovación de impresos. 

El segundo caso pone de relieve que 
el tiempo de limitarse a tomar los pedi­
dos también pasó, y que hoy es nece-
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sario no sólo vender, sino ayudar al 
comprador a que a su vez venda. Una 
importante fábrica de artículos de fan­
tasía, de éstos que solamente se venden 
«por su vista», veía disminuir su venta 
con una rapidez pasmosa, sin lograr 
hallar las causas. El artículo era de la 
misma calidad que siempre; los clientes 
no habían disminuido, pero las com­
pras de éstos cada vez eran menores. 
Por fin, el fabricante se determinó a 
buscar un vendedor de categoría. Este, 
en vez de coger el tren, se metió en la 
fábrica, estudió el asunto y desarrolló 
todo un sistema de venta de la mercan­
cía: en surtidos, en tarjetones para es­
caparate y por medio de vitrinas pe­
queñas. Estas vitrinas se remitieron 
gratis a los compradores, y el hecho de 
sacar el producto del montón de la vitri­
na general y destacarlo ante el público, 
provocó un aumento rápido en las ven­
tas que permitió recobrar sus pérdidas 
al fabricante. 

En el tercer caso, una firma impor­
tante adquirió un vendedor que había 
logrado grandes éxitos en una Empresa 

similar. Fué presentado al jefe de ven­
tas, y diez días después se encontraba 
aún en la oficina. Esto irritó al gerente, 
que le mandó llamar y le preguntó cómo 
no se hallaba aún en viaje. 

Le contestó que esto era completa­
mente imposible en tanto que él no 
estuviera completamente informado, no 
sólo de los artículos, sino también de 
los clientes de la zona que le había sido 
asignada, tanto de los actuales clientes 
como de los que habían dejado de serlo, 
con especificación de las causas. Se le 
dejó en entera libertad de obrar ŷ  
efectivamente, cuando emprendió el 
viaje constituía una enciclopedia del 
negocio y de la zona que iba a recorrer. 
El resultado fué un aumento constante 
de ventas y la recuperación de clientes 
perdidos hacía años. 

Cuando un vendedor se halla perfec­
tamente enterado de su negocio y del 
de sus competidores, y llega a demos­
trar a los clientes que realmente posee 
estos conocimientos, encontrará su tra­
bajo casi hecho. El resto depende de su 
presentación y de su trato. 

De la elección de su marca depende 
en gran parte el resultado de sus pro­
pagandas. Si su marca es inadecuada, 
difícilmente logrará usted populari­
zarla en el mercado y sus gastos serán 
infructuosos. ¿Por qué no consultar a 
una persona competente? Desde hace 
t re inta años, estamos registrando 
marcas para el mundo entero. Nuestra 
experiencia está a su disposición. 

¿Tiene usted que registrar Patentes? 
Visítenos sin compromiso alguno o es­
cribanos exponiendo su caso, .si quiere 
una información autorizada. Si quiere 
usted que un registro le resulte econó­
mico y escatimar pesetas, no le aconse­
jamos nos visite. Pero si está dispuesto 
a pagar un justo precio y a exigir un 
buen trabajo, entonces no lo dude. 
SEGURAMENTE AHORRARA DINERO 

R O E B 

Alcalá, núm. 40 - Madrid 

Y C O M P A Ñ Í A 

Apartado núm. 365 
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La utilización c 

en pul 

M UCHOS de nuestros lectores^ 
utilizan el fotograbado para 

su publicidad. Seguramente la in­
mensa mayoría de ellos se limitan a enviar a su grabador el original a reproducir y una 
somera indicación de la medida en que ha de lograrse esta reproducción y si acaso del 
papel sobre el cual ha de estamparse. 

Sin embargo, el fotograbado presenta hoy posibilidades de realización capaces de 
avalorar en alto grado un original y convertirle de un simple dibujo en una magnífica 
obra de arte. Claro está que para ello es necesario contar en primer lugar con los medios 
de que dispone el fotograbador, los cuales no suelen ser siempre muy completos dejando 
a un lado la capacidad profesional, que no dudamos en reconocer a todos los de 
la profesión. Pero España es un país de industria modesta y no se puede pedir a ésta, 
salvo algunas raras excepciones, que posea un utillaje adecuado a las últimas e-xigencias 
modernas. 

Especialmente queremos presentar a nuestros lectores en este artículo las posibili­
dades que ofrecen los fondos entintados (entintados mecánicos los llaman los ingleses), 
que permiten obtener efectos insospechados de sencillos dibujos y por su aplicación a 
la fotografía. 

Como su propio nombre indica, estos fondos en realidad no son nada más que finos 
dibujos que van desde el simple punteado hasta complicadas combinaciones lineales, 
y de los cuales da mejor idea que la descripción la reproducción que hacemos de 
varios fondos de esta clase. 

El procedimiento de aplicación de estos fondos entintados, es el siguiente: 
El dibujo que se desea reproducir es 

fotografiado al tamaño deseado en una 
placa de cristal sensibilizado que forma 
el negativo el cual es revelado, intensi­
ficado e impreso sobre el cinc. 

No estará de más que detallemos estas 
operaciones comunes a todo fotograbado 
pues seguramente para muchos de nues­
tros lectores no dejarán de ofrecer in­
terés. 

Se toma una placa de cristal que es 



Uel fotograbado 

^licidad 

lavada a fondo, preferentemente 
con medios químicos que eliminan 
de ella totalmente todas las gra­
sas 6 impurezas que pudieran contenerse. Seguidamente se aplica sobre esta placa de 
cristal, una solución de albúmina que tiene como finalidad el permitir la adherencia al 
cristal de los productos químicos usados después. Una vez seca esta capa, se aplica 
otra capa de colodión fotográfico y se sumerge en una solución de nitrato de plata que 
la hace sensible a la luz. 

El dibujo o fotografía a reproducir se dispone en un marco especial que posee la 
máquina fotográfica y se ilumina fuertemente con luz de vapor de mercurio. De esta 
forma se obtiene una reproducción fotográfica sobre la placa de cristal. Esta reproduc­
ción ofrece una particularidad: en la fotografía ordinaria la placa es un negativo del 
objeto fotografiado; en la placa del fotograbador se obtiene un positivo. La causa de 
ello es que como quiera que de esta placa pasará al cliché impresor, es forzoso que 
éste sea una inversión de la imagen, ya que de lo contrario la impresión sería un negativo. 

El negativo así obtenido, se recubre con una capa de goma y otra de colodión y 
se sumerge en ácido acético el cual produce el desprendimiento del cristal de la pelí­
cula que contenía la fotografía. Esta película se coloca entonces en contacto con una 
plancha de cinc sensibilizado, interponiendo o no una retícula según se trate de ob­
tener grabado de línea o directo. Estas planchas de cinc son de grandes dimensiones 
y en ellas se disponen las diferentes fotografías de distintos tamaños, realizándose así 
ya los trabajos en conjunto. 

Se somete a la luz de arco y se obtienen impresiones negativas sobre el cinc, el cual 
se entinta y se revela eliminándose las 
sales sensibilizadoras no atacadas por 
la luz y obteniéndose así el negativo 
que servirá para imprimir. 

Los fondos entintados se aplican so­
bre esta plancha de cinc, cubriendo con 
una capa de goma cada una de las par­
tes que no requieren recibir los fondos. 

Los fondos están constituidos por ho­
jas de gelatina endurecida o de celuloide 
con relieves que constituyen las superfi-
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cies de impresión, y qiie adoptan infi­
nidad de dibujos. Estas hojas en relieve 
están montadas en marcos de madera 

con esquinas metálicas en forma tal que 
cuando las superficies en relieve son en­
tintadas pueden transferir su impresión 
a la hoja metálica que contiene la ima­
gen. Para ello, como muestra el grabado, 
se dispone un sencillo aparato sobre una 
mesa, permitiendo así marcar exacta­
mente los sitios en que las tintas han de 
aplicarse. 

El operario entinta el fondo y lo aplica 

htttttnií. 
• • • • • • • • • • • • • • . . 
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poT presión sobre el cliché y recubre a 
continuación las partes del cliché sobre 
las cuales ha de grabarse este fondo con 
un polvo bituminoso que forma con la 
tinta una masa resistente a los ácidos. 

La placa se lava entonces en el agua 
desapareciendo así toda la parte super-
flua entintada del fondo, y quedando 
únicamente la parte que fué espolvo­
reada, y esto a causa de que la goma 
con que se cubrió previamente el cliché 
es soluble en el agua, mientras que la 
mezcla del polvo bituminoso y la tinta 

son insolubles. El resto es fácilmente 
comprensible. Se verifica un mordido 
rápido al ácido nítrico y un secado de 
la placa. 

Por el sistema indicado se puede apli­
car cualquier número de fondos entinta­
dos a un dibujo. En el que reproducimos 
para mejor ilustración de nuestros lec­
tores antes y después de haber recibido 
los fondos se han usado veintiocho fon­
dos, y claramente se aprecian las posi­
bilidades que este procedimiento de tra­

bajo presenta, bien aplicado como en el 
caso reproducido sobre un dibujo, o bien 
combinado con la fotografía. 

El original fotográfico se reduce de 
tono dejándole «gris» y un retocador ex­
perto realiza, preferentemente al aeró­
grafo un realce de la parte a resaltar 
dibujándola sobre la fotografía en tonos 
intensos. 

El cliché tipográfico obtenido de este 
original hará destacar violentamente la 

máquina o el elemento que se quiere 
realzar sobre un fondo de todos los 
elementos accesorios. 

i8 — 
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LA O R G A N I Z A C I Ó N 

DE LA V E N T A 

Algunos medios de enviar sus clientes 
a los competidores 

Hace algún tiempo decidí comprar una 
corbata y queriendo que ésta reuniera 
altas cualidades de elegancia visité uno 
de los más importantes almacenes de 
lujo de nuestra Ciudad, en cuyos esca­
parates había visto un gran surtido mar­
cado con precios bastante elevados. 

Un galoneado portero me facilitó la 
entrada acogiéndome con una reveren­
cia glacial y una sonrisa no menos fría, 
dándome a entender desde un principio 
la total insignificancia de mi persona» 
y la condescendencia insigne del esta­
blecimiento que consentía venderme sus 
artículos. 

Una bellísima señorita, de sangre azul 
indiscutible en sus orígenes, vista su 
displicente acogida, colocó debajo de 
mis narices un montón de corbatas y 
me facilitó al mismo tiempo los intere­
santísimos datos de que una era azul, 
otra verde, otra gris y otra violeta; ha­
ciendo un verdadero acopio de valentía 
me permití hacer notar a esta pequeña 
princesa de almacén que estaba loca­
mente encaprichado de una de las cor­
batas que se exhibían en el escaparate, 
y recibí esta cariñosísima respuesta, di­
cha indudablemente con el tono más 
despectivo que «su alteza» podía usar. 

—¡Ah, sí, esa!, pues mire usted está 

— ig 

en lo último de la anaquelería porque 
se vende muy poco. ¿Es que quiere us­
ted que le baje una? 

Y claro, mi respuesta fué rotunda e 
inmediata: 

—¡Oh, no, señorita! Yo le ruego que 
no se moleste por mí.— La hice una pro­
funda reverencia, hice otra no menos pro­
funda al galoneado portero y mi corbata 
procede de otro sitio. No es tan elegante, 
no me la han servido unas lindas mani-
tas, pero parece que me sienta bastante 
bien. 

Entré otro día con mi esposa y mi 
hija en un almacén de calzado. Quería­
mos comprar unos zapatitos a la pe­
queña. Y llegamos tan exactamente que 
pudimos asistir a la disputa entre dos 
vendedoras de la casa. Una preguntaba 
rabiosamente señalando una caja que es­
taba en el suelo: «¿Quién ha dejado esta 
caja aquí?». La respuesta no menos agria 
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fué un «¡a mí que me cuenta usted!», en 
adecuada respuesta a lo cual la primera 
vendedora, señalando con un dedo a mi 
hija exclamó: «Si en vez de ser usted fuera 
esta niña la daba de bofetadas». 

Y claro, lógicamente, al preguntarme 
qué es lo que deseaba no pude por me­
nos que decirla con toda sinceridad 
qvie marcharme lo más rápidamente po­
sible, vista su amabilidad para tratar 
a los pequeños y a los mayores. 

Llevaba meses tomando todos los días 
mi desayuno y un café después de co­
mer en un lujoso bar cercano a mi casa^ 
en cuyas mesas suele haber algunos pe­
riódicos y revistas para los clientes. Un 
día pedí permiso para cortar un anuncio 
que me interesaba publicado en uno de 
esos periódicos que ya tenía dos días 
de fecha. Amablemente se me contestó 
que aquel periódico no estaba para re 
partirlo a trozos entre la clientela, pero 
no obstante podía esperar tres días más 
y se me guardaría el ejemplar, porque 
pasado ese tiempo ya se habría susti­
tuido por otro. 

He hecho algunas investigaciones cer­
ca de mi vendedor habitual de periódi­
cos, me ha proporcionado un ejemplar, 
le he dado una pequeña gratificación 
y he cambiado de café. 

¿Qué motivo existe para que se nos 
castigue a los miopes como yo, poniendo 
en algunos escaparates indicaciones de 
precio tan pequeñitas que por mucho 
que peguemos las narices al cristal, no 
podemos nunca enterarnos de ellas? 
Claro, es que, como no puedo enterarme 
de los precios, solamente compro en 

aquellas tiendas cuj'os precios son lo 
suficientemente grandes para que yo 
pueda enterarme. 

He entrado en la librería a comprar 
una obra de un tal autor. El librero, 
agazapado detrás de un burean de hace 
sesenta años (¿para qué sirven estos bu-
reaux en las librerías?), me ha dicho 
que no lo tenía. He preguntado si ha­
bía alguna otra obra de este escritor y 
me ha contestado tranquilamente: «Sí, 
pero dígame cuál quiere, porque su­
pongo que no querrá usted que se las 
enseñe todas». 

Y como realmente mi intención no 
era que me las enseñara, sino comprar al­
guna, decidí marcharme a hacerlo en 
casa de im librero algo más compla­
ciente. 

II 

Algunos medios de mantener y acrecentar 
la clientela 

¿Es usted barbero? Probablemente se­
ría muy interesante un cartelito visi­
ble en su puerta, en la que indicara us­
ted que por regla general los días tales 
de la semana y a determinadas horas 
hay poca afluencia de público y puede 
servirse instantáneamente a las perso­
nas que tienen prisa. Son muchísimos 
los hombres que se afeitan en casa por­
que no pueden o no quieren guardar 
turno en la barbería. 

He entrado a comprar unas flores que 
han llamado mi atención en un escapa­
rate. La florista me ha indicado leal-

— 20 
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mente que esas flores, aunque muy bo­
nitas, llevaban tres días cortadas, y que 
si quería flores frescas para casa debía 
llevar otras, aunque distintas, cortadas 
aquella misma mañana. Esta florista 
cuenta con un cliente más, seguro. 

había resultado completamente inne­
cesario y había bastado un reajuste. Por 
esta causa el coste del arreglo era ocho 
pesetas y no doce como fué contratado. 

Hace tres años los azares de la profe­
sión me llevaron a Zaragoza, alojándome 
en el Gran Hotel. 

A partir de aquella fecha he recibido 
todos los años en los primeros días de 
enero una amable felicitación del ge­
rente de aquel establecimiento. Desde 
luego continuaré siendo cliente del Ho­
tel citado y vaya en prueba de mi reco­
nocimiento el reclamo gratuito, que estas 
líneas supone. 

Mi reloj sufrió una lesión, ignoro de 
qué importancia, en stts órganos. Como 
éste es un desastre que suele ocurrir de 
tarde en tarde, me dirigí a la primera 
relojería que me atrajo por su aspecto 
exterior. Me recibieron amablemente y 
contraté en doce pesetas el arreglo to­
tal de mi fiel compañero. 

.\1 recogerle unos días más tarde, el 
relojero, muy amablemente, me hizo no­
tar que, al examinar el reloj y contratar 
el precio del arreglo, había creído nece­
saria la sustitución de una pieza, pero 
que luego al verificar el desmontaje. 

Y como final de estes apuntes hare­
mos un pequeño resumen de las respues­
tas que obtuvo un comerciante inte­
resado en saber por qué sus antiguos 
clientes dejaban de serlo. Las causas 
clasificadas por su importancia eran las 
siguientes: 

a) Indiferencia de los vendedores; 
6) expediciones defectuosas; c) insisten­
cia exagerada de los vendedores; d] falta 
de corrección de éstos; e) indicaciones 
inexactas; /) lentitud en las respuestas 
y en los envíos; g) calidad defectuosa de 
las mercancías. 
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Compañía 

Madrid 

Barcelona 

Sus marcas 
son los nombres con que la fama 
difunde sus artículos en los merca­
dos, avalando la exquisitez de su 
fabr icación, la importancia de su 
f i rma y la estima que le dispensa e( 
consumidor. 

Sus patentes 
protegen sus sistemas de fabr ica­
ción poniéndolos al abrigo de la 
deslealtad y de la mala fe, a la vez 
que le proporcionan los medios de 
realizar un producto único. 

Sus modelos 
son el ropaje con que se visten sus 
productos, poniendo una nota de 
buen gusto en el escaparate. O son 
las creaciones de su arte que admi ­
rará la mult i tud, aceptándolas j ub i ­
losa para su uso. 

EN UNA PALABRA, 

S O N LA BASE 
D E L E D I F I C I O 
DE SU NEGOCIO 

lljl y el protegerlos debidamente es Ijil 
lili fundamental para sus intereses ti I 

Nosotros ponemos a su disposición para ello treinta 
años de experiencia y una organización modelo. 



Cqgrespondencia 

£N esta Sección serán contestadas, por riguroso turno, cuantas consultas se nos 
sometan, referentes a asuntos de índole comercial, sin más limitación que la que 

imponga la pregunta en sí, pues no podemos resolver cuestiones técnicas o similares 
que lleven consigo, o gastos para nosotros, o quebrantos para profesionales, cuyos 
derechos merecen nuestros mayores respetos. 

A. B. Cuenca.—¿Cómo quiere usted 
ser corresponsal de nuestra Revista si 
no la vendemos? Cuando usted quiera 
algún número para sus amigos se lo 
enviaremos con mucho gusto, pero nada 
más; esto no es el "Blanco y Negro". 

H. V. Sevilla.—Francamente su con­
sulta tiene bastante del humorismo an­
daluz. Si nosotros supiéramos cómo me­
jorar las actuales circunstancias no dude 
usted un solo momento que lo publicá­
bamos y hacíamos una tirada especial 
de EL INVENTOR. Contra la crisis 
no queda más recurso que el del refra­
nero español: "a. mal tiempo buena 
cara". Y si nos dijera usted cómo tiene 
montado su negocio probablemente le 
podríamos ayudar sugiriéndole alguna 
idea para realizar propagandas que pu­
dieran beneficiarle; pero todo esto den­
tro de los límites de lo humano porque 
no somos taumaturgos y menos aún 
dioses. 

P. P. Bilbao.—Si repasa usted el úl­
timo número de nuestra Revista, com­
probará que hemos anunciado la pró­
xima publicación de un nuevo folleto: 

"Inventos y su Protección" y que en 
este número lo repetimos. Estamos ya 
repartiéndole y rogamos un poquito de 
paciencia porque los comprometidos su­
man algunos centenares. 

Esta misma observación la hacemos 
a varios amables comunicantes que se 
han mostrado extrañados de no reci­
bir aún su ejemplar. 

T. H. San Sebastián.—Entendemos 
que la obra que piensa usted escribir, no 
puede ser prohibida por el cuerpo médico, 
aun cuando no posea usted ningún títu­
lo profesional, pero siempre y cuando que 
el método de corrección de la tartamudez 
que usted ha desarrollado, no entre den­
tro del terreno de la Medicina ni de la 
Cirugía, sino sea, como suponemos, un 
método de corrección fonética de la pro­
nunciación. La crítica se ejerce libre­
mente no constituyendo injuria, y cual­
quiera podrá criticar su obra en buen 
o mal sentido. Los libros constituyen 
una propiedad que se denomina Propie­
dad Intelectual, registrándose y prote­
giéndose en casi todos los países de Eu­
ropa, siendo, por tanto, reservados los 
derechos de traducción. 

¿Estima usted que la marca GILLETE, por ejemplo, vale bien cien mil 
pesetas? Pues sus marcas representan también un capital importante, que 
para su custodia exigen un banquero de toda garantía. Los banqueros de las 
marcas son los Agentes de Propiedad Industrial. Utilice usted sus servicios. 

R O E S Y C O M P A Ñ Í A - A l c a l á , 4 0 . - M A D R I D 
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EXPLOTACIÓN DE PATENTES ESPAÑOLAS 

Daimler-Benz A. G., patente número 
109.695, por <íEvaporador y pulveriza­
dor de combustible, para máquinas de 
antecámara». 

Hugo Junkers, patente número 
119.447, por «Unión de partes de cons­
trucción que se empalman entre sí bajo 
y ejes cruzados». 

La Hispanense Industrial y Comer­
cial, S. A., patente número 106.157, por 
«Un aparato de cocción eléctrica». 

Cari Piehler, patente número 107.592, 
por «Procedimiento para la fabricación 
de zapatas de freno para ruedas de fe­
rrocarril». 

Cari Piehler, patente número 108.105, 
por «Procedimiento para la fabricación 
de soportes de zapatas de freno para 
ruedas de vagones de ferrocarril». 

Ceskolovenská zbrojovka akciová 
spolecnost v Brne, patente número 
115.164, por «Dispositivo para cargar 
magacines o cargadores de armas auto­
máticas de fuego». 

Felten & (iuilleaumc Carlswerk Actien 
Gesellschaft, patente número 112.538, 
por «Procedimiento para la fabricación 
de cables de alambre exentos de tensión 
a partir de torones de alambre redondo». 

Hugo Junkers, patente número 
111.84b, adición a la patente número 
III.428, por «Un elemento constructivo 
especialmente para paredes». 

Schmidt & Melmer, patente número 
107.246, adición a la principal, número 
97.968, por «Mejoras en un dispositivo 
para e\itar el desprendimiento de polvo 
al guardar y vaciar las basuras». 

Schmidt & Melmer, patente número 
97.968, por «Un dispositivo para evitar 
el desprendimiento de polvo al guardar 
y vaciar las basuras». 

Antón Lederer , pa ten te número 
118.762, adición a la principal, núme­
ro 118.681, por «Mejoras en lámparas 
eléctricas. 

Daimler-Benz A. G., patente número 
109.733, por «Freno de vacío para vehícu­
los motores». 

Edward Francis Matthews, patente 
número 119.399, por «Perfeccionamien­
tos introducidos en un cojinete de eje, 
especialmente destinados a vehículos de 
carriles». 

Hakan Sandgvist y Hjalmarsson Lind-
strom, patente número 114.946, por 
«Procedimiento para preparar productos 
liól'ilos de substancias grasas de cual­
quier origen». 

Siemens-EIektro-Osmose G. m. b. H., 
patente número 119.767, por «Procedi­
miento para obtener sobre aluminio o 
sus aleaciones capas protectoras resis­
tentes a la corrosión». 

Daimler-Benz A. G , patente número 
114.826, por «Freno de vacío de marcha 
en vacío, para vehículos con motor 
Diesel». 

Felten & Guillóme Carlswerk Actien-
Gesellschaft, patente número 114.559, 
por «Dispositivo para la fabricación de 
cables de alambre exentos de tensión a 
partir de torones de alambre redondo». 

Deutsche Stahllamen Gesellschaft mit 
beschránkter Haftung, patente número 
113.297, por «Piezas de construcción 
rígidas a la flexión, libremente porta-
poras, planas o abovedadas y que cierran 
el espacio». 

Eisenbahn-Verkehrsmittel A. G., pa­
tente número 113.131, por «Carga de 
vagones de transporte especialmente de 
vagones de ferrocarril con automóviles 
u otros vehículos u objetos de forma y 
dimensión parecidas». 

Rheinische Metallwaaren und Mas-
chinenfabrik, patente número 119.252, 
por «Banco de estiraje en caliente para 
tubos sin costura». 

Vincent Wisniewski, patente número 
112.976, por «Accionamiento para aero­
planos». 
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J. R. Geigy A. G., patente número 
109.128, adición a la patente número 
101.327, por «Procedimiento para fabri­
car colorantes ácidos de la serie de la 
fenonaftosafranina resistentes a los ál­
calis». 

I. G. Farbenindustrie Aktiengesell-
schaft, patente número 112.862, por 
«Procedimiento para la transformación 
de dicloroetilenos de bajo punto de 
ebullición». 

Adolf Welter, patente número 107.585, 
por «Procedimiento para la obtención 
de copos de jabón o similares». 

R. Seelig & Hille, patente número 
113.572, por «Un dispositivo para soste­
ner saquitos de porciones de te, café o 
substancias análogas que se han de po­
ner en infusión». 

Vivían Elkington, patente número 
112.864, PO'" «Tapas rectangulares de 
agujero de hombre (boca de entrada) y 
similares». 

Rudolf von Frommer, patente núme­
ro 108.936, por «Dispositivo alimenta-
dor de cartuchos para armas de repeti­
ción con un magasín a introducir por 
abajo». 

Rudolf von Frommer, patente número 
115.236, por «Disposición de disparo y 
seguro para escopetas de caza». 

Rudolf von Frommer, patente núme­
ro 115.226, por «Disposición de cierre 
para escopetas de caza». 

Rudolf von Frommer, patente núme­
ro 108.866, por «Mira, alza o visor para 
armas de fuego». 

Rudolf von Frommer, patente núme­
ro 99.280, por «Arma de fuego automá­
tica». 

Rudolf von Frommer, patente número 
111.255, por «Portaherramienta con dis­
positivo de ajuste para la cuchilla o filo 
de acero». 

Robert Woerner, patente número 
93-398, por «Máquina y corredera de pre­
sión para prensar homogénea y simul­
táneamente cigarros en paquetes de 
diferentes tamaños». 

I. G. Farbenindustrie A. G., patente 
número 108.554, por «Aceites para 
transformadores e interruptores». 

León Lil ienfeld, pa ten te número 
117.403, por «Procedimiento para la fa­
bricación de materiales artificiales, par­
ticularmente hilos de derivados de ce­
lulosa». 

Fr iedr ich Uhde, pa ten te número 
103.395, por «Procedimiento para la 
obtención sintética de amoníaco a par­
tir de sus elementos». 

Daimler-Benz A. G., patente número 
104.099, por «Carro para basura». 

Daimler-Benz A. G., patente número 
113.598, por «Vehículo para el transporte 
de basuras y similares, con tambor ro­
tatorio». 

L G. Farbenindustrie A. G., patente 
número 114.124, adición a la principal, 
número 113.811, por «Mejoras en un 
procedimiento para la preparación de 
diazoaminocombinaciones». 

Telephon-Apparat Fabrik E. Zwie-
tusch & Co. G. m. b. H., patente nú­
mero 108.780, por «Disposición de cone­
xión para pequeñas instalaciones trans» 
portadoras». 

Grubenholzimprónierung G. m. b. H., 
patente número 119.076, por «Procedi­
miento para la fabricación de un medio 
para conservar la madera». 

Ceskoslovenská zbrojovka akciova 
spolecnost v Brne, patente número 
103.419, por «Disposición para la carga 
de magacines de las armas de fuego 
automáticas». 

Max Prüss, patente número 107.783, 
por «Procedimiento para la putrefacción 
acelerada del fango en la limpieza de 
aguas fecales». 

Vereinigte Stahlwerke A. G., patente 
número 99.748, por «Procedimiento para 
aprovechar el polvo de la carga o de los 
gases de los altos hornos». 

L G. Farbenindustrie A. G., patente 
número 107.765, por «Procedimiento 
para la purificación continua de sulfuro 
de carbono bruto». 

Preussische Gewerkschaft Raphael, 
patente número 108.412, por «Disposi­
ción para realizar reacciones físicas o 
químicas en masas fundidas de sales o 
metales con el fin de destilar o disociar 
combinaciones químicas». 
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León Lil ienfeld, pa ten te número 
117.402, por «Procedimiento para fabri­
cación de nuevos derivados de celulosa». 

Heerdt-Lingler G. m. b. H., patente 
número 111.790, adición a la patente 
número 111.391, por «Un procedimiento 
de obtención de ácido prúsico partiendo 
de asociaciones de cianuros de tierras 
alcalinas». 

Deutsche Gold und Silber-Scheide-
anstalt vormals Roessler, patente nú­
mero III .233, adición a la patente nú­
mero 110.989, por «Un procedimiento 
para cementar y templar el hierro, el 
acero y similares». 

Th. Goldschmidt A. G., patente nú­
mero 114.875, por «Un procedimiento 
para destruir sin peligro parásitos y gér­
menes de toda clase». 

Ernst Levin, patente número 112.961, 
por «Método de preparación de fermentos 
o levaduras». 

Chemische Fabrik vormals Sandoz, 
patente núrnero 119.686, adición a la 
principal, número 103.565, por «Mejoras 
en procedimiento para mejorar la acción 
de los álcalis, sobre las fibras naturales y 
transformadas que contienen celulosa». 

L G. Farbenindustrie A. G., patente 
número 119.759, por «Procedimiento 
para mejorar la molturabilidad de colo­
rantes con medios de ligazón». 

I. G. Farbenindustrie A. G., patente 
número 102.923, por «Procedimiento 
para la preparación de derivados amino-
alquiloamino de combinaciones aromá­
ticas aminooxi y poliamino». 

L G. Farbenindustrie A. G., patente 
número 113.822, adición a la principal 
número 113.821, por «Mejoras en pro­

cedimiento para la preparación de diazo-
aminocombinaciones». 

Hans Rathsburg y Edmund von Herz, 
patente número 112.629, por «Procedi­
miento para la preparación de un cebo». 

Deutsche Gold-und Silber-Scheide-
anstalt vormals Roessler, patente nú­
mero 118.890, por «Un procedimiento 
para obtener mezclas de gases tóxicos 
que contengan gases irritantes y avisa­
dores». 

L G. Farbenindustrie Aktiengesell-
schaft, patente número 113.857, por 
«Procedimiento para la preparación de 
colorantes azo». 

L G. Farbenindustrie Aktiengesell-
schaft, patente número 109.064, por 
«Procedimiento para liquidar el alcohol 
tribromoetí lico». 

L G. Farbenindustria Aktiengesell-
schaft, patente número 113.586, adición 
a la patente número 109.064, por «Pro­
cedimiento para liquidar el alcohol tri-
bromoetílico». 

L G. Farbenindustrie Aktiengesell-
schaft, patente número 108.381, por 
«Procedimiento para la obtención de 
hormonas». 

A. Lulki, patente número 113.298, por 
«Disposición indicadora luminosa para 
armaduras eléctricas, especialmente in­
terruptores y similares». 

Manuel Ayala, patente número 
113.730, por «Un procedimiento para la 
preparación de confitura a base de 
nueces». 

Francesco Cario Palazzo y Fortunato 
Palazzo, patente número 114.021, por 
«Procedimiento para la fabricación de 
superfosfatos triples». 

Cada solicitud de registro que se nos confia, supone para nosotros un benefi­
cio TEMPORAL. Cada cliente que mantenemos satisfecho de nuestros servicios 
es un beneficio CONSTANTE. 

He aquí por qué nuestro consejo es s i e m p r e des in te resado : porque 
nuestro interés no está en lograr una orden más, sino en mantener nuestros 
BENEFICIOS CONSTANTES que son los clientes. 

Consúltenos, pues, con toda confianza. 

R O E B Y C O M P A Ñ Í A - A l c a l á , 4 0 . 
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]fliif Clüllfii Hflüilltii 
Av. de la Libertad, 68. - SEVILLA 

Automóviles Citroen 
y autos de ocasión 

Productos Philips y Telefunken 

Fabricación 
de carros de reparto 
a mano y triporteurs 

Concesionario de la R u L B E R 
Tostadora Eléctrica — 

Se solicitan ofertas a base de 
exclusivas para la venta de ar­
tículos originales patentados. 

Se aceptan mercancías en consignación 

M A L A G A 
A p a r t a d o 99 

lelegramas: Olobus-Málaga 

fllmeodras - Pasos 

E x p o r t a d o r de 

Frutos Secos a 

t o d o el M u n d o 

'" ' " "" """ 

I E s p e c i a l i d a d : | 

>» LONOINES" 
PISTOLA DE 

VENTA LIBRE 

D I E Z D I S P A R O S 

FABRICANTES: 

No necesita guía ni 
licencia de armas. 
Excelente pa ra ia 
defensa personal y, 
no o b s t a n t e , sin 
r i e s g o a l g u n o . 

DOMINGO ACHA & Co. 
ERMUA (Vizcaya) 



, S. í l . SANTANDER Apartado 83 
M A D R I D Apartado 758 

TRES TALLERES 
EN SANTANDER 

600 O B R E R O S 
Y EMPLEADOS 

CONSTRUCCIONES METÁLICAS.- TUR­
BINAS HIDRÁULICAS.-TRABAJOS DE 
MAQUINARIA.-FUNDICIONES.-ESMAL-
TERÍA DE HIERRO FUNDIDO.-FABRI-
CACIÓN DE APARATOS SANITARIOS. 
INSTALACIÓN DE BALNEARIOS.-SA­
NEAMIENTO DE EDIFICIOS.-COCINAS 
PARA TODA CLASE DE SERVICIOS. 
CALEFACCIÓN. - VENTILACIÓN. - FRÍO 

INDUSTRIAL 

D I R E C C I Ó N T E L E G R Á F I C A : 
"CORCHO - SANTANDER" 
"CORCHIJOS - MADRID" 

¡CAZADORES! 

Escopetas únicas verdaderamente 
indesajustables con el cuarto cierre 
patentado. Solicitad catálogo gratis. 

LA VASCO-BELGA, S. L. 
E I B A R ( G U I P Ú Z C O A - E S P A Ñ A ) 

APARTADO NÜM. 49 



HOTEL ESCALZA En el centro de BILBAO 

CAYETANO MICHEL 
Reporación de manómetros 
y cuenta - kilómetros taxis 

Especialidad en lo reparación de Contadores 
de agua, de todos los sistemas 

G l o r i a , n.o 2 . SAN SEBASTIAN 

TINTES DOMÉSTICOS 
WIKI 

DIFUNDA USTED 

"EL INVENTOR" 
Líl LIIH9 DE CaLÍDflO 

Su éxito depende de su picado y de su temple 

Limas especiales para tornos. Una 
creación de la Casa OSWIL que cons­
tituye una h e r r a m i e n t a especial, 
imprescindible al tornero mecánico. 

Pedid condiciones a 

Limas Nacionales Oswil 
GUERNICA (Vizcaya) 

Fábrica de disoluciones de goma-
cemento y colas a base de caucho, 
látex, celuloide y análogos, para toda 
clase de industrias, especialmen­
te la industria de calzado y afines. 

FUENTERRABIA (Guipúzcoa) 

k n HOTEL EOBOPB 
Propietario: JUAN GARCÍA 
Esmerado servicio, Amplias ha­
bitaciones con agua corriente, 
Cuarto de baño, Autos de al­

quiler, Garage 
Canalejas, 12. LORCA (Murcia) 

Servicio de cecbct propiedad de la cua a ttdoi loe treno* 

C A L Z A D O S J U A N I T O 
FRANCISCO PÉREZ 

Paiao da la República, 5. Teléf. 21589 - SEVILLA LAXANTE BESCflHSfl 
T P I P I F T O P O LA CORREA DE CALIDAD 
* I \ l » l -»i- ' 1 \JE\VJ CLAUDIO COELLO, 6. - MADRID 



IMPRENTA Y ENCDADERNACIOW 

OBRAS, CATÁLOGOS Y REVISTAS DE LUJO 

Reproducción de cuadras art íst icos 

A R T 6 L E O 

Núñez de Balboa, 25- MADRID - Tel. 52 829 

coniUDOREs DE noun 
de todos los sistemas 

Costanilla do los Angeles, 2 

M A D R I D 

¡8.000000 
D E H O J A S 

DE A F E I T A R 

C O N S U M E N 

anualmente los 
mercados hispa-
noa me Pica nos 

Es la mejor y más económica 

ARTAMENDI Y COMPAÑÍA, s. L. E I B A R (Cpaña) 

EL PAPEL 
FOTOORllFICO inOUSIRIRL 

PAPELES FOTOQRA' 
PICOS V DE DIBUJO 
R E P R O D U C C I O N E S 

PLANOS 

s i L V - A . , a e 
M A D R I D 

FABRICACIÓN 

DE INSTRUMENTOS 

D E M Ú S I C A 

Tor r i jos , 20 
M A D R I D 

GAFEMO 
LA CAFETERA EXPEES 

ÚNICA PARA CAMPO Y VIAJE 

PROTEJA LA INDUSTRIA 
NACIONAL COMPRANDO 
ESTAS HOJAS. lÍ,"'^ÍtS¿l 

Q U I N A D O 

— Jesús del Gran Poder Vda. de Lassaletta 

J E R E Z — 



SOENNECKEN 
RHEINGOLD/^ ""— miitico 

Gran surtido a cuatro precios dilerentes 

De venta en las buenas papelerías 

Repr. gral.: EHIIIO HENZEL 

MADRID (2)-CARTAGENA, 52.-Tel. S40T5 

4DllEMk 

Es la marca que protege a las 
afamadas máquinas para re­
producir direcciones y textos 

cortos 

Nuestros técn icos estudian 
gratuitamente sus aplicacio­
nes prácticas en cada negocio 

S O L I C I T E s u V I S I T A Y D É J E N O S 
P E N S A R EN B E N E F I C I O DE U S T E D 

jsr 
D I S T R I B U I D O R E S P A R A E S P A Ñ A : 

PAPELERÍA AMERICANA 
M A D R I D : ESPOZ Y MINA, 14 
B A R C E L O N A : R. CATALUÑA, 72 

"LA RADIO POPULAR" 
J o s é B r i o n e s 

DESENGAÑO, 14 y BARCO, 8. - Teléfono 17410. 
M A D R I D 

La casa más surtida de España en radios. 
Importación directa. Siempre grandes 
oportunidades. Aparatos universales 
Emerson e International para alterna y 
continua indistintamente, a muy bajo 

precio. 

Aparatos Kennedy, para todas las ondas. 
Aparatos Clearvox, para corr iente 

cont inua. 

Necesitamos agentes vendedores de todos 
los puntos de España para la venta a 

comisión. 



BASTAN UNOS MINUTOS DIARIOS 
para que pueda adquirir una buena técnica comercial. 

A C A D E M I A C O T S 
la institución de enseñanza co­
mercial más importante de 
España, tiene establecidos des­
de hace años unos 
CURSOS POR CORRESPONDENCIA 

por los cuales, sin moverse de 
su domicilio y con toda rapidez, 
puede usted estudiar 

TAQUIGRAFÍA 
iVlECANOGRAFÍA 
TENEDURÍA DE LIBROS 
CALCULO MERCANTIL 
REFORMA DE LETRA 
CORRESPONDENCIA GENERAL 
CORESPONDENCIA MERCANTIL 
ORTOGRAFÍA 
JEFE DE CONTABILIDAD 
JEFE DE CORRESPONDENCIA 
ORGANIZACIÓN INDUSTRIAL 
ORGANIZACIÓN COMERCIAL 
PUBLICIDAD 

PIDA FOLLETO GRATUITO A 

A C A D E M I A COTS 
DEPARTAMENTO DE E. POR C. 

Rosellón, 148 BARCELONA 



¿dormir 
o no 

do rm i r? 
¿Es usted de los que to­
man una taza de café 
después de cenar, aun sa­
biendo qué le costará una 
noche en vela? Si es así, 
beba Café Hag y su pa­
sión por el café no volve­
rá a producirle desvelos. 

Para convencerse, beba 
su primera taza de Café 
Hag después de cenar. Le 
dejará dormir. No le interrumpirá el sueño, y a la mariana siguiente se 

encontrará usted despejado, alegre, con esa 
satisfacción íntima del que ha encontrado, al fin, 
algo que necesitaba. Y el Café Hag es delicioso. 
Es una mezcla de los mejores cafés de Arabia 
y de Centro y Sud América. Los médicos lo re­
comiendan y lo toman. Por eso, en lugar de 
decir: "No beberé más café por la noche", tome 
esta otra resolución más fácil y más práctica: 
Desde ahora en adelante voy a tomar Café Hag 
y dormiré, dormiré, dormiré bien y de un tirón. 

Unas tazas de café GRATIS 
SR; D. FEDERICO BONET /kPARTADO 501 - WADRID 

Envíeme libre de todo goJlo uno muestra de CAFE HAG 
Incluyo un sello de 30 céntimos para el tronqueo certificado. 

Nombres -

Calle 

Población - Provincia -

Inv. 

Si no encuentra el Café Hag en su locolidad, envíenos 
Pts. 5.25 y recibirá un bofe grande por correo certificado. 

CAFE 
( S I N C A F E I N A ) 

HAC 
NO EXCITA - NO DESVELA 



PROTEJA sus PATENTES, ÚSí MODELOS Y Su\l&K 

1.1% 
" 7 1 

Delegación par« «I 
Norte de Espafla: 

B I L B A O 
ColAn 

de Larreátegul, 31 
Teléfono 13907 

BI tu , 8. A. Madrid. 


