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Servicios de los vapores Correos de Africa
La implantación nueva de los servicios es como sigue:
1 .® Servicio semanal: Barcelona, Alicante, Almeria, Melilla, Ceuta, Má­

laga, Alicante, Barcelona, llegando a Melilla de Almería los lunes.
2 .° Servicio semanal: Barcelona, Valencia, Málaga, Melilla, Ceuta, Sevi­

lla, llegando los jueves a Melilla.
3 .° Servicio quincenal.’ Barcelona, Valencia, Cartagena, Melilla, Ceuta, 

Málaga, Cádiz, Huelva, Vigo, Villagarcía, Coruña, Santander, Bilbao, Pasajes,
4 .® Servicio semanal: Sevilla, Cádiz, Tánger, Ceuta, Melilla, Almería, 

Cartagena, Valencia, Barcelona, llegando a Melilla los sábados.
5 .° Servicio quincenal: Pasajes, Bilbao, Santander, Gijón, Coruña, Vi- 

-llagarcía, Vigo, Huelva, Cádiz, Tánger, Ceuta, Melilla, Málaga, Cartagena,- 
Valencía, Tarragona, Bàrcelona.

6 .° Servicio trisemanal: Martes, jueves y sábados, de Malasia a Melilla.
7 .® Servicio trisemanal: Lunes, miércolesy viernes, de Melilla a Málaga.
8 .® Servicio semanal: todos los domingos hasta lunes, de Melilla; una 

semana para Chafarinas, y otra para los Peñones de Alhucemas y Vélez.
9 ? Un barco pequeño quedará en ésta, para semanalmente hacer un 

servicio alternando a los menores.
Pata pasajes, fletes s detalles, mise a la Wlill IRSSHEIlITtRBjltEí, Delegatóa ea Melilla, (alie Geaeial Marina, 1

Telegramas MEDITERRÁNEA.—Teléfono núm. 177.

REVISTA QUINCENAL ^ 
ECONOMÍA. BANCA. AGRíCULTURA MINERÍA LIBRE CAMBIC^^" 

^^EFENSORA DEL COMERCIO, LA INDUSTRIA Y LA NAVEGACIÓN fí¿ f

Director Eundador; J, L, ORTEGA v^
TELÉPONO 201 

:==========:======================================================^^

(©

Transportes de Barreta a IHelílla. Agencia Felid, Ramilla Santa Mdnica número 4 |
Transportes de Valencia a Melilla, Jntlán Company plaza Encarnacion número 3~ ^ J

muRTo hermunos
FRANGISCO R. GALVAGHE

EXCI-USiVA DE LOS

LANDPORT Y PULPO^

DE LA

CASA PRADERA

CEMENTOS

ARTIP^ICIAL.

BUTSEMS,

DE BARCELONA

--------  f^ÁBRICA DE mosaicos ——
PIEDRA ARTIPICIAL.

ALMACÍ V DE MA'i ERIALES

DE CCNSTRLLCIÓN

— YESO DE ALMER/A Y ORAN —

MADERAS EN TABLONES Y TRONCOS PARA ^CONSTRUCCIONES 
— PIZARRA ARTIPICIAL PARA TECHUMBRE, “mA ?CA ROC \í LA" — 

OFICINAS; ACTOR TALLAVÍ. ÍO. MELILLA
TELÈPONO ”151

I
I
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IMPORTADORES Y EXPORTADORES

PROVEEDORES DEL EJERCITO
CONSIGNATARIOS DE BUQUES

Gibraltar, JVIelílla, Ceuta y Casablanca

Aceites, Cereales, Harinas, Conservas, Tocino, Patatas, Vinos. Azúcares y Coloniales en general
Oficinas y Almacenes, Prim, 26.-—MELILLA

Agencia Gener^e Aduanas
Transportes Terrestres y Marítimos

Comisloaes, Representaciones, Consignaciones, Tránsitos, y Segurfls. Especialiáad en los servicios de exportación

JOSÉ GUILLERMO FELIÚ
Rambla de Santa Mónica, n.^ 4.-Barcelona

Teléfono A 3694.-Dirección Telegráfica: AQENCIAlEELILI

SERVICIO COMBINADO DE DOMICILIO A DOMICILIO PARA MELILLA

Sucursales en la Zona del Protectorado: Nador, Zeluán, Segangan,
, Monte-Arrui, Ishafen, Tifasor y Kandussi

Casa Central: Gibraltar

AGENCIAS EN MAZAGAN Y SAFFI

R Gasa ort La rao he, Arsila y AIoazíirqMlvirí Pérez y Murto ^

ARTES GRÁFICAS POTAL EXPRÉS.’MELILLA
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Compañía Anónima de Seguros marítimos, de íransporíes p de vapores

Domicilio social: Calle de Prim, número 5. - MADRID

DSrœler 0®»-ent®t ALBERTO MARSOEN
Esta Compañía tiene constituido en la Caja General de Depósitos, para garantía de sus í
asegurados en España, en valores del Estado español, el depósito que autoriza la ley. <

Delegado en Melilla: D. /osé Domenech Viaplana: Muro X.

18án Juan Bautista MemiHejom | I Director: D. JOAQUIN BLANCO |
s

Primera enseñanza Bachillerato Comercio Teneduría de ^
^ Libros Carreras especiales e idiomas 
g Heras de matricula de 9 a 12 y de 3 a 6 General Margallo, 5 ^
Moiûieieoeieiem^

I Pedro Bayona García I
^ Consignatario « 

Agente de transportes ̂  
» ===== 

Muro X Teléfono 182 I 
^  MELILLA : 
zT\ \ \ zR zR zR zR zR zRt zR zR zR zR zR zR

f Oa rbonelI > Oempaifo. S. en O. i
s^ CASA CENTRAL EN CORDOBA X

Suscursales en Sevilla, Aguilar de la Frontera, Castro dei Rio y Pinos-Puente T
X ----------------- —
T Almacenes en Melilla: Barrio Industrial, Teléfono 56 ’^

Ÿ - Banca, Almacenistas de maderas, Fábrica de aserrar y labrar, >
Y Hierros, Materiales de construcción, Aceites Aceitunas, Harinas, Salvados, "^ 
X Jabones, Cereales, Coloniales *^

------------------------ — Vinos de Montilla marca “MORILES" superior  °M'

4HMMM><HM|HMM|»e4MHM»^^e4MH^e^MMMMiMHMH»<i$'^
5^ FÁBRICA DE GÉNEROS DE PUNTOS

I P. VZs<7 í)uso¡ B
Ronda de San Antonio. 47. BARCELONA )•>

^^'^^^^^^^^^^^^^^^^í^í^^^^^^í^^í^^il^^^^í^^
8 "élix Taguas Sánchez (ExportaiiÓD) |

CÓRDOBA (España) jj
Jj Manufacturas de corcho, cuadradillos, ta- * 
* pones, plantillas para el calzado, salvavi- 3 
* ~ das y defensas para buques * 
J Corchos para las Artes de pesca *

©@H paifa Anéntaa' d© S@@nFn®
CAPITAL SOCIAL. .
CAPITAL DESEMBOLSADO
reservas en 31 de Diciembre de 1918, comprendidos los reaseguros
PAGADO a los asegurados hasta 31 Diciembre 1918. ^ \ 7

Ptas. 15.000,000'00
» 3.750,000'00
» 45.274,078'96

» 84.915,551'27
^1^^^ SpC^EQAD se dedica especialmente a constituir capitales pagaderos a la muerte del asegurado o a un 
plazo determinado para el cumplimiento de obligaciones, formación de dotes, redención de quintas y demás 
combinaciones analogas, rentas vitalicias inmediatas o diferidas y compra de usufructos y nudas propiedades.

REPRESENTACIONES EN TODA ESP AÍNA
^'^^^micilio social: Z^aixxTola d.e Catalufia, IS 37- Cortes, ©OS. B-A.Z^CEX4O1iT.z^ 

Delegación en Melilla: Sra. Viuda de S. SALAMA

(Autorizado por la Comisaria General e Inspección de Seguros)



ANUARIO GENERAL 
DE MARRUECOS

3 UnSEB; Spartaio 42

Gonïiene la documentación 
necesaria e indispensable 
a toda persona de negocios 
que tenga su campo de acción 

en Marruecos
Sus anuncios son leídos 
diariamente por millares de 

personas
Suscribirse a él - Confiadle 

vuestra publicidad

; Minos do 1. Aliad ' ' ; .-Alw

tiUDBlD; Sertano 4

j9^,aitaieaoeaiiao^jeaoea^aiîaitaoL^ai!>^;â«^ao;3oeao;a^aoîaoeaieaotaoeai;:<^
I J. L. ORTEGA. - Melilla g
I CONSIGNATARIOS DE BUQUES

-:- Agencia de Aduanas -:- Casa de Comisión -:-
-:- Casas representadas de artículos alimenticios -:-

Galletas y bizcochos.—Srés. Viñas y Compañía.—Barcelona.
«Chocolate Sultana^y.—Señora Viuda de Trigueros.—Barcelona.
Con ti tes y dulces.—Sre?. ]. Lloverás y Compañía, S. en C.—Barcelona.
Azúcares y cafés.—Síes. J. y F. Mir.—Barcelona.
Pasta para sopa.—Centro Cooperativo Industrial.—Barcelona.
/amones, tocinos y manteca.—La Productora Tocinera S. C. P.—Barcelona.
Harinas de trigo. — Don Manuel Borrero Rebollo.—Sevilla.
Azúcares, cafés y vinos.—Sres. Abarzuza y Compañía.—Cádiz.
Azúcares españoles.—La Vega Azúcarera Granadina, S. A.—Granada.
Patatas y cereales. —Don Amando Zaragoza Vil ena.—Alicante.
Conservas vegetales.—Hijos de Pablo Villalta. Lérida
Quesos, jamones y embutidos.—Sres. Delgado, Martin y Síncnez.—Sevilla.
Bacalao y salazones.—Don José María Rameta.—Alicante.
Cognac Paniego.—Don Camilo Paniego.—Jerez.
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por su construcción perfecta, hace que sea silen­
ciosa, y como todos sus movimientos están monta­
dos sobre bolas de acero, no tiene desgaste en sus 
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Sencilla en su manejo -:- Escritura visible -;- Ga­
rantías al comprador -:- Ventas a plazos -:- Folletos 

gratis a quien los solicite
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Representante exclusivo con taller de reparaciún 
de toda clase de máquinas

Francisco R. Calvache
Actor Tallavi, ig.—MËLILLA—Tef.” Í51
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REVISTA (QUINCENAL
ECONOMÍA. BANCA. AGRICULTURA MINERÍA LIBRE CAMBIO 

DEFENSORA DEL COMERCIO, LA INDUSTRIA Y LA NAVEGACIÓN 

Director E'undador: J. L. G/RT^GA

"T^^ Dirección y Administración: O’DONNELL, 18. Telefono 201. Apartado Correos núm. 81

' ExtranjeroAÑO 20 pesetas
C^ouscripcion: : nés ‘î : <
ñño III malilla ZO ôe Octubre ôe 1919 Hum. 57

SUMARIO: Grupo Escolar de Alfonso XI//(fotograbado)—¿a Conqur'sfa de los Mercados. —Creación de una Caja 
del Crédi/o Marffimo.—Teorías prácticas en Economía polí/ica.—Lo que ninqún ciudadano debe oMdai.— 
Los mercados de azúcares.—Los négocies en No ríe-América.—/Reglamento de las Aduanas del Maj'zén: 
La franquicia de la devolución de derecho.—El arancel y la industria siderúrgica.-De interés para el 
Comercio: Tasa de los hierros.—Importancia de las tierras en barbecho.—La industria de Confitería.— 
Las cerillas españolas.—Información local.—Mercados de Melilla, Ceuta y Tetuán.

GRUPO ESCOLAR DE ALFONSO XIII

9»

Construcción moderna de acuerdo con las Instruccjones de Arquitectura Escolar, para seis secciones 
con 252 alumnos total. Coste proyectado 166.758 pesetas, cuya suma ha pagado la’ Junta de Arbitrios 

con fondos del pueblo de Melilla, para que sea destinado a Escuela Nacional Graduada.

g\.-íyi



2 EL COMERCIO DE MELILLA

La Conquista de îos Mercados
El comercio de exportación requiere, para que 

cada vez vaya en mayor aumento, el que nues­
tro país fuera conquistando para sus productos 
industriales, mercados internacionales; por ejem­
plo la industria azucarera en España, durante 
mucho tiempo se presentó su paralización por 
falta de mercados para colocar su producción, 
y cuando tiene ocasión de hacer la dominación 
del mercado de Marruecos, salen nuestros go­
bernantes, estableciendo el gravámen a los azú­
cares destinados al consumo del mercado indí­
gena, sin contar con la franquicia de que dis­
frutan en estos mercados los productos extran­
jeros, por virtud de la Ley de 18 de Mayo de 
1863, que declaró a Melilla, Ceuta y Chafarinas, 
Puertos francos.

En las conquistas de los mercados, es donde 
se preocuparon siempre los pueblos industria­
les y mercantiles; tal vez ella explicará hasta la 
última guerra que acaba de desenvolverse a 
nuestra vista, por qué cada pueblo luchaba bus­
cando en el Mercado el dominio de su poder, 
comercial, industrial y guerrero.

En los pueblos, cuando la opinión pública se 
desvía de la realidad, surge cierto temor en su 
desenvolvimiento, y esto fue lo qué pasó al prin­
cipio de la guerra que se está liquidando. En 
efecto, una de las primeras manifestaciones de 
influjo de la guerra en la economía española, 
fué la limitación de la libertad del tráfico, el flu­
jo y el reflujo que permite la serena circulación 
del comercio de exportación.

A pesar de todos estos enormes obstáculos se 
acrecentaron desmedidamente algunas exporta­
ciones, teniendo preferencia los articulos ali­
menticios, ganados, materias primas para la in­
dustria y productos metalúrgicos y textiles.

En algunos momentos se llegó a un abuso 
suicida y antipatriótico. Tal sucedió con los ar­
tículos alimenticios, en cuya exportación se al­
canzaron los términos de un desusado desen­
freno. Se preveían la ruina y la miseria del país 
y el Gobierno encontró justificada la imposición 
de medidas restrictivas. Y estas fueron las mas 
acertadas, dentro, de la armonía internacional 
en que vivía España. Disposiciones prohibiti­
vas, por un lado, y por otro, acuerdo de gravar 
la exportación. •

Hubo quienes creyeron que con estas medidas 
ahogaban inconscientemente el desarrollo de 
nuestra industria. Error vulgar; porque cuando 
se estudia la situación industrial de un país se 

tiene presente que el adentrarse en los aspectos 
de las importaciones y de las exportaciones re­
sulta peligroso; sobre todo el aspecto de la ex­
portación. Valuar la producción por el comer­
cio extranjero es entender torcidamente la pros­
peridad de un pueblo. Y el ejemplo lo tenemos 
en América del Norte, que se preocupó menos 
de exportar productos manufacturados que de 
construir, con sus propios aceros, sus ferrocarri­
les y sus buques.

Lo que sucede, es que a los no habituados a 
los negocios financieros escapa fácilmente la 
verdad económica de que en las grandes conmo­
ciones de pueblos nada sale ganando la econo­
mía nacional con que unos cuantos señores se 
enriquezcan, imitando al pescador, que prefiere 
los días turbulentos, porque sabe que es enton­
ces cuando el pez muerde en el anzuelo. Y nada 
vale acudir a las estadísticas, ya que éstas no 
son arma? útiles sino para quienes las esgrimen, 
y no son tampoco argumentos convenientes más 
que cuando se sabe que el que las maneja es 
un hombre de buena fé.

Al comienzo de la guerra fué cuando muchos 
-se dieron cuenta de la inmensa ignorancia que 
rodea a los problemas económicos anejos a 
nuestra actividad productora. Muchos se queja­
ban de esas disposiciones coercitivas que se to­
maron, por imperiosa y patriótica necesidad, 
olvidando que con gran anterioridad a la guerra 
era continua la lamentación del país por la pa­
sividad de los Gobiernos en no atajar la expor­
tación de ciertos productos que son indispensa­
bles al mercado nacional. Y como siempre, se 
exageraban los términos del razonamiento, di­
ciendo que los extranjeros compraban los frutos 
de huertas enteras, los ganados de algunas 
regiones, los cereales de España a un precio mas 
bajo que el que tienen aquí en las épocas de 
abundancia.

LaJocura exportadora salva* a los países de 
excesiva producción que necesiten desconges­
tionarse. Es para estos evitación de conflictos 
de orden público, porque sus millones de traba­
jadores no pueden quedar sin salarios, y ade­
más es una exigencia del régimen capitalista, 
que teme siempre el desplomo de la máquina 
económica. Pero entender que el hambre de un 
pueblo se mata vendiendo a fuera y no vendien­
do para los de dentro, es una equivocación ex­
traña en quien haya estudiado estas cuestiones.

Más que a la exportación, hay que cuidar el 
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consumo y cl remedio; según esto, no reside en 
abastecer a los extranjeros, sino en abaratar 
para los nacionales. Esto es consecuencia de esa 
visión de la Economía, por la cual la miseria 
no es un problema de producción, sino de dis­
tribución. ¿Y qué ha ocurrido en el caso con­
creto nuestro? ¿Quiénes se han enriquecido 
con las exportaciones verificadas durante la 
guerra?

No fué el obrero, cuyo salario no aumentó en 
la proporción debida; ni el capital, cuyo interés 
sigue exiguo^ sino un tercer intermediario, que 
ha retirado del producto del trabajo la parte 
mas cuantiosa. ¿Y vamos a arruinar a la nación 
por respetar a ese artifice explotador? La Ley 
de Subsistencias no pudo evitar este elemento 
siguiera encareciendo los artículos alimenticios, 
y puede decirse, sin salir de los linderos de la 
justicia, que con esa ley el intermediario ha con­
seguido encarecer el precio de todos esos artí­
culos. La razón es fácil; .con una ley de Subsis­
tencias se llega a que el temor de sus efectos 
haga acaparar más al que creía haber acapara­
do bastante y a que el consumidor sobreentien­
da que ha llegado la hora de pedir más y más 
barato. El desequilibrio de aumentar la deman­
da mientras la oferta disminuye, lo vió clara­
mente aquel Gobierno, que estableció la Ley de 
Subsistencias, y por eso cortó, en la medida de 
su poder, las ambiciones de esos intermediarios, 
los cuales se multiplicaban por cierto, ante lo 
lisonjero del premio.

No podía llegar a más el Gobierno, en un 
país que carece de legislación económica. Ni 

podía tampoco acrecer el peligro de! feroz na­
cionalismo económico, que sienten algunos par­
lamentarios que son defensores parciales de 
ciertas Sociedades industriales, de Compañías 
de ferrocarriles y de capitalistas extranjeros 
que no han contribuido en nada, con su activi­
dad y sus ahorros a la prosperidad de la na­
ción.

No era, asimismo patriótico declararse ene­
migo resuelto de la exportación, porque con es­
to se nos hubiera negado buena parte de la im­
portación, y no ha de olvidarse que nuestra pro­
ducción, nuestro comercio y nuestro crédito son 
solidarios de las demás naciones a las que se 
exportaban los artículos para buscar la conquis­
ta del mercado.

Las dos riquezas fundamentales de España, 
que son los productos del suelo y del subsuelo, 
tienen ya marcada, por ahora, una vida comer­
cial e:^terior, y así, es que al Gobierno tocaba, 
después de acudir a esas medidas restrictivas, 
el reconocer que no cabían más que dos políticas. 
La del abaratamiento de las Subsistencias y la 
del aumento de producción, empresas jigantes- 
cas imposibles de ultimar en la breve existencia 
que consiguen en España todos los Gobiernos.

Lo que deseamos demostrar, y parece que lle­
vamos ya el camino trazado, es que nuestra fic­
ticia prosperidad de ahora viene, no del consi­
derable aumento en la exportación, sino de la 
disminución en ; las importaciones, por la que 
ganamos en los valores internacionales, que son 
los que determinan la riqueza de los pueblos.

J. L. Ortega.

CREACION DE UNA CAJA DEL CREDITO MARITIMO
La «Gaceta» publica e! siguiente decreto del Ministerio 

de Marina:
«Nuestras clases pescadoras, constituidas por unos 

ciento cincuenta mil hombres, que en toda la extensión 
del litoral español arriesgan diariamente su vida en em­
barcaciones casi siempre anticuadas, sin obtener de su 
rudo trabajo otras ganancias que las indispensables para 
subsistir, pueden contarse ciertamente entre las más su­
fridas y desheredadas de la nación y son bien dignas de 
que el Estado procure facilitarles los medios de moderni 
zar sus elementos de trabajo, con gran beneficio, a la pos­
tre, para el desarrollo de la riqueza nacional.

A tal fin puede contribuir en alto grado la creación de 
una Caja Central de Credito Marítimo que fomente en esta 
clase el cre'dito popular, ya mediante la concesión directa 
de pre'stamos, ya facilitando los medios para obtenerlo 
de otras entidades, con la garantía de las embarcaciones 
pesqueras y de las artes y productos de la misma indus­
tria, contribuyendo también al desarrollo de obrás socia­
les, como los Pósitos de Pescadores, cuya importancia 
no es necesario encarecer.

Guiado por esta convicción, el Ministro que suscribe 
tiene el honor de someter a la aprobación de V. M. el si­
guiente proyecto de Real decreto.

Art. 1." Se crea una Caja Central de Cre'dito Maríti 
mo que fomente el crédito popular, mediante la concesión 
de préstamos directos y previsión de los medios de obte­
nerlos de otras entidades económicas a las Asociaciones 
cooperativas marítimas, especialmente con la pesca, las 
cuales podrán ofrecer la garantía de sus bienes, embarca­
ciones, artefactos y productos de su industria, así como 
la personal solidaria de sus socios y tas demás legalmen- 
te admisibles.

Art, 2.° El Ministro de Marina designará libremente 
jas personas que han de constituir nna Comisión organi­
zadora que, en el más breve plazo posible, deberá presen­
tar a la aprobación del Gobierno el oportuno proyecto de 
Estatutos y Reglamento por los que haya de regirse esta 
Caja.

Art. 5.° En los próximos proyectos de presupuestos 
se solicitará de las Cortes un crédito reintegrable de pe­
setas dos millones, distribuidos en cuatro anualidades de 
500.000, para la creación de esta Caja y como garantía de 
las operaciones que realice; y, mientras no cuente con me­
dios propios de vida, se solicitará, también anualmente, la 
cantidad de 25.000 pesetas para los gastos de funciona­
miento de la Institución.

Dado en Palacio, a 16 de Octubre de 1919.»
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Teorías prácticas en economía política
Lo que ningún ciudadano debe olvidar 
— Por la importancia que representan en la vida 
social del país, aquellos factores de la gestión 
administrativa económica y política, que deben 
tener presentes nuestros gobernantes y comer­
ciantes, reproducimos por considerarlo de opor­
tunidad la traducción del catecismo de economía 
política que en doce puntos ha sintetizado Gus­
tave Le Bon. Lo que con respeto a Francia y 
para el bien de su país dice aquel notable escri­
tor, puede aplicarse a España y a nuestro por­
venir, como nación preponderante entre las eu­
ropeas, Más todavía, ahora qu? se habla de có­
mo invertir y traducir en verdadera riqueza los 
millones de pesetas que duermen en las arcas 
bancarias, esperando sin duda al mágico prodi­
gioso.

Así dice Le Bon:
«El destino de los pueblos está determinado 

por influencias psicológicas y necesidades eco­
nómicas. Las primeras engendran los pensa­
mientos y las creencias, de donde deriva la con­
ducta, Las segundas fijan las condiciones mate­
riales de la existencia. Estas leyes económicas y 
psicológicas son inflexibles. Su violación se ex­
pía siempre. Los resultados de la guerra han 
enseñado a Alemania lo que los errores de psi­
cología pueden costar. El porvenir enseñará 
quizás a las grandes naciones que los errores 
de economía política no son menos funestos. 
Dejando a un lado las leyes económicas funda­
mentales que nadie debe ignorar, porque de su 
observación depende nuestro futuro. Bien com­
prendidas, es decir, universalmente aceptadas, 
ellas contribuirían a formar una generación que 
supiera cosas que muchos de nuestros gober­
nantes parecen todavía ignorar.

El catecismo económico
l.° La riqueza de un pueblo depende, sobre 

todo, de la intensidad de su producción y de la 
rapidez del flujo de esa producción,

2,° Un producto no puede ser exportado úl­
timamente mientras su precio de venta no sea 
menor que el de los concurrentes extranjeros. 
De donde resulta que los métodos de fabrica­
ción, la especíalización del trabajo, la abundan­
cia de los capitales para explotaciones, juegan 
un papel preponderante en las posibilidades de 
la exportación,

3,° La actividad en la circulación terrestre y 
marítima puede traer consigo y por sí sola una 
fuente de riqueza. Así, países pequeños y sin 
producción han podido enriquecerse simplemen­
te con el transporte de mercancías que ellos no 
fabricaban.

4 .° Las mercancías no pueden pagarse sino 
con otras mercancías, y por eso si un pais im­
porta mucho más de lo que exporta, tiene forzo­
samente que recurrir al crédito. Continuar im­
portando más de lo que se exporta conduce a la 
ruina a no ser que se posea una gran reserva 
de capitales acumulados.

5 .° La producción del Estado, es decir, la 
socialización y monopolización, sustituyendo a 
la iniciativa privada, dá como resultado inva­

riable el estancamiento de la producción y el 
aumento enorme en los precios de venta. La 
psicología podría demostrar este fenómeno, su- 
perabundantemente demostrado por la expe- 
rifneia.

6 .° La moneda metálica constituye simple­
mente una mercancía de un peso determinado, 
canjeable por otras mercancías, que si fuera ne­
cesario, podrían ellas también servir de mone­
das.

7? La moneda fiduciaria, representada por 
los billetes, no conserva su valor sino cuando 
puede fácilmente convertirse en moneda metáli­
ca. La prolongación y curso forzado del papel 
reduce rápidamente su poder de compra en el 
extranjero y conduce ai rápido empobreci­
miento.

8 .° El precio de venta de una mercancía es­
tá automáticamente determinado por la relación 
entre la oferta y la demanda. Ningún legislador 
podría fijar ese valor. El único resultado posi­
ble de las tasaciones es; desde luego; hacer que 
la mercancía tasada desaparezca, provocando 
su venta clandestina y a precios superiores a 
los fijados en el momento de la tasación.

9,° El proteccionismo y el libre cambio co­
rresponden a fases diferentes de la vitalidad in­
dustrial de un país. Cuándo esta es débil, el pro­
teccionismo es útil, aunque costoso, puesto que 
se paraliza casi el progreso de las industrias, a 
las cuales protegen las Aduanas contra la con­
currencia extranjera.

10. La comodidad de un obrero no se determi­
na únicamente por su salario, sino por aquello 
que se puede comprar con ese salario. En los paí­
ses cuya producción no cumple las necesidades 
del consumo, cada aumento de salario determi­
na un aumento en el precio de los productos que 
se consumen y resulta ese aumento en una pro­
porción superior a la subida de los salarios. De 
donde se deduce que en los países de produc­
ción insuficiente, la comodidad del obrero dis­
minuye a medida que su salario aumente,

11, Reducir el número de las horas de traba­
jo en un país empobrecido donde la producción 
no satisface las necesidades, es acrecentar la po­
breza de ese país,

12, Cuando bajo la influencia de grandes 
catástrofes, las creencias políticas, religiosas y 
sociales que componen la ensambladura estable 
y mental de un pueblo, se debilitan, a pbco, esas 
creencias se reemplazan por aspiraciones nue­
vas qué, generalmente rebasan toda posibilidad' 
de realización. Desconociendo entonces la ac­
ción de las necesidades económicas, los pueblos 
caen dominados por ilusiones místicas o senti­
mentales, fuera de las realidades y generadoras 
de trastornos profundos.

Final
Dícese que los tratados de Economía política 

son largos y aburridos. Puede ser que se califi­
que de aburrido ésto que acabo de escribir; pero 
ciertamente, no podrá decirse que ha sido largo,

Gustave Le Bon.
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Los mercados de azúcares
En vista del precio que adquieren actualmen­

te los azúcares en España, anotaremos lo que 
sobre este artículo alimenticio, se escribe en los 
distintos mercados para que nuestros lectores 
formen estudio en la materia comercial é indus­
trial.

En Barcelona se sigue recibiendo azúcar de 
procedencia extranjera. Recientemente llegaron 
7.140 toneladas. También se nos dice que se han 
efectuado arribos en Santander y otros puertos 
del Cantábrico.

Los precios no bajan y tienden a subir. Se co­
tiza los siguientes: miel, de 143 a 145 pesetas los 
100 kilos; centrífuga remolacha, de 141 a 143 
id.; dorado id., de 153 a 155 id.; centrífuga de 
Cuba, de 146 a 148 id.; blanco de Java, de 165 a 
167 id.; blanquillos, de 175 a 177 id.; granitos, 
de 178 a 180 id.; blanco refinados Pilé, de 183 a 
186 id.; id. terrón P. G. Aragón, de 179 a 181 id.; 
id. P. ó. andaluz, de 183 a 185 id.; pilón, de 185 
a 187 id. y cortadillo l.°, de 188 a 190 id.

Como la tasa de 140 pesetas del precio del 
azúcar no permite pagar mas de 65 pesetas por 
tonelada de remolacha, los cultivadores se re­
traen, y la producción de remolacha, en años 
anteriores ha sido por término medio, de 
1.100.000 toneladas por tal motivo no pasará 
este año de 800.000. Para llegar a esta cifra, los 
azúcareros han tenido que consentir tolerancias 
en peso para contentar a los remolacheros. Es­
tas tolerancias que antes oscilaban entre 1 y 2 
por 100, llegan ahora al 9 y 10 por 100, con lo 
que viene a resultar la remolacha de 75 a 80 pe­
setas tonelada.

Con estos datos, el mayor coste de otras ma­
terias primas y el aumento de los gastos de 
producción, fácil es suponer como ha de presen­
tarse el mercado azúcarero.

En New-York, fecha 28 de Agosto pasado, en 
centrífuga se cotizaba para el refinado a 7,28 
centavos libra, y el granulado 8,82 centavos ne­
to, al contado.

En igual fecha de 1918 los cursos eran 6.005 
y 7.350 centavos respectivamente.

Para azúcares en Nueva York, pronto embar­
que, se cotizaban en dicha plaza procedente de 
Cuba: centrífuga, 96° a 5,88 centavos libra, con­
tra 4 985 en 1918; centrífuga sin privilegiar, cos­
to, seguro Y flete a 5,64 centavos, contra 4.749 
centavos en 1918; centrífuga de Puerto Rico, 
Sainte Croix, Hawai, Filipinas, a 7,28 centavos, 
COSÍO, seguro y flete, contra 6.005 en 1918.

Los arribos de azúcar bruto procedente de 
Cuba han vuelto a su curso normal, y por lo 
tanto, el período de restricción de los refinado­
res de los Estados Unidos ha tenido fin. El azú­
car.cubano de la nueva producción se ofrece so­
bre la base de 6,50 centavos fob. Cuba o sea a 
7,92 centavos derecho pagado en Nueva-York; 
pero no hay demanda alguna a este precio.

Se han vendido algunos azúcares del Perú a 
refinadores canadienses, a 7,25 centavos, costo, 
flete y seguro Nueva-York, y con embarque en 
Sepbre.

El azúcar nuevo de Demerara se ofrece de 8 
a 8,25 centavos,costo, seguro y fleteNueva-York.

En Java se han hecho recientemente ventas de 
algunas clases de refinados, a 6 centavos libra, 
fob. Java. Esto puede dar idea sobre el nivel 
probable de los precios en el verano de 1920.

En otras operaciones se han cotizado: blan­
cos a 36 fl. el picul, fob.; rojos, a 31 fl. Se dice 
que las fábricas independientes del trust han 
vendido 100.000 piculs de moscovado para ex­
pedir en Julio-Agosto de 1919, a 20 fl. el picul, 
coste inicial sin cláusula de exportación. El trust 
no está dispuesto a vender en este momento.

En Cuba, según nos comunican con fecha 25 
de Agosto, las lluvias que se registraron última­
mente han sido moderadas, permitiendo seguir 
el trabajo en el campo y la molienda en las cua­
tro azúcareras centrales de la provincia de 
Oriente.

Las perspectivas de la producción próxima 
continúan siendo excelentes. Se proyectan dos 
o tres azúcareras nuevas en el Este, de capaci­
dad moderada, para la campaña próxima. Con 
más cañas que nunca y la perspectiva de precios 
mas altos para el azúcar, Cuba espera que el 
año 1920 sea de una prosperidad sin preceden­
tes, a menos que la cuestión de la mano de obra 
o el tiempo desfavorable se opongan a estas 
esperanzas.

Se ha celebrado un mitin de propietarios de 
fábricas y colonos productores de caña de azú­
car, el 21 de Agosto en la Habana. Asistieron 
centenares de plantadores y muchos propieta­
rios de azúcareras. Después de muchas horas 
de discusión se ha decidido fundar una Asocia­
ción de plantadores y cultivadores, denominada 
«Asociación de Hacendados y Colonos». Aun­
que los intereses de los plantadores y los colo­
nos sean a menudos opuestos, están de acuer­
do, no obstante, en numerosos puntos.

En este sentido es en el que las dos partes 
unirán sus esfuerzos, lo que tendrán gran influ­
encia, por que entre ambas representan la fuen­
te de la producción y de la riqueza de la Isla.

El movimiento del mercado de azúcares de la 
Habana ha estado mas encalmado. Se habla de 
la venta, por el propietario del Central «Santa 
Lucia» que se encuentra actualmente en los Es­
tados Unidos, de la mitad de su producción pró­
xima a razón de 7 centavos libra. Los periódi­
cos señalan el hecho con grandes titulares. Pero 
nosotros no sabemos si se trata de 7 centavos 
franco bordo, o 7 centavos costo y flete. En el 
primer caso, ello significaría un avance extraor­
dinario de medio centavo por libra, sobre las 
ventas anteriores; en el segundo caso, dicho 
precio equivaldría a 6 y medio centavos franco 
a bordo, por ser el flete de 50 centavos por 100 
libras.

Los centrales activos en 23 de Agosto eran 4 
contra 8 en igual fecha de 1918 y 7 en 1917. Los 
arribos totales a todos los puertos ascendían a 
3 642..336 toneladas contra 3.178.199 en 1918 y 
2.939.360 en 1917. Exportación, 2.699.360 tonela­
das, contra 2.529.454 en 1918 y 2.570.333 en 
1917. «Stock» total, 875.367 toneladas, contra 
599.626 toneladas en 1918 y 300.222 en 1917.
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LOS NEGOCIOS EN NORTE-AMERICA
La importante revista del mercado Norteamericana, 

*lrving National Bank», que puede decirse, en resúmen, es 
una de las que con mayor autoridad trata estos asuntos 
dice que a la vuelta del ano encuentra los negocios al por 
menor en una situación mas que lisonjera; los negocios 
al por mayor, tomando formas voluminosa en vez de dis­
minuir; las industrias, dando pasos acelerados en vez de 
considerar clausurar o paralizaciones para atender a re­
paraciones, y por último, las actividades financieras cre­
ciendo mas en lugar de ir perdiendo en intereses a medi­
da que el rigor del verano se aproxima. Las grandes ga­
nancias de empelados industriales, las abundantes cose­
chas vendidas a precios nunca vistos y el regreso de mi­
llones de soldados licenciados a la vida civil, cada uno 
con una bonificación de licénciamiento, unido todo ello 
proporcionó un extraordinario poder adquisitivo que por 
tanto tiempo había permanecido refrenado.

La mejor demostración de que ni los manufactureros, 
ni los comerciantes al por mayor, ni los detallistas pre­
vieron la tremenda expansión que ha venido, la tenemos 
en el continuo aumento de quejas con motivo de la lenta 
entrega de mercancías, y también en la demota habida en 
las fábricas para llenar y despachar los pedidos.

Así es que a eso se debe el que todavía haya un poco 
de esfuerzo para satisfacer la demanda inmediata de mer­
cancías adecuadas a la estación y por prepararse al mis­
mo tiempo para atender a las demanda del otoño entrante.

Bastante notable también es la variedad de artículos 
que se han comprado en muchos ramos, tales como artí­
culos de uso personal, zapatos y joyerías. Ni la enorme 
demanda de artículos para el exterior, ni la demanda do­
méstica por efectos civiles habíanse previsto oportuna­
mente por la comunidad de negocios para hacer una reu­
nión adecuada de mercancías.

La prosperidad de las regiones agrícolas, las cuales 
están habitadas por una tercera parte de la población del 
país con una producción enorme de trigo y el alto precio 
del maiz, cerdo, algodón y otros productos, ha abierto un 
nuevo campo para demandas. Estas condiciones las cua­
les refuerzan las actividades industriales, el extenso ne­
gocio de exportación y la perspectiva de su ensancha­
miento ulterior con el alza de las restricciones de guerra, 
evidentemente garantiza una nneva estación de compras 
fuertes en toda clase de mercaderías a precios poco meno 
de máximun. Con más buques cada día para transportar 
los artículos al exterior; con la gran demanda que hay en 
todos los países del mundo por sus productos, y sin otro 
inconveniente a la vista que los medios y métodos para 
asegurar el pago de dichos artículos, se necesitaría ser un 
profeta muy osado para interponer un límite definido al 
progreso de los negocios é industrias americanas. Los 
últimos meses del año fiscal que acaba de terminar fueron 
testigos de un aumento colosal en el número de firmas y 
corporaciones nuevas que acaban de entrar en negocios 
en los Estados Unidos.

Parte de esta demanda y quizás la mayor parte de los 
altos precios que prevalecen actualmente, se deben a la 
emisión excesiva de los elementos fundamentales que 
constituyen el crédito.

Por espacio de algún tiempo las indicaciones aparentes 
fueron de que se había señalado un periodo para las 
alzas de acciones en el mercado y que una reacción deci­
dida, no la culminación actual favoreciendo las garantías 
que estaba a mano. Los acontecimientos más recientes. 

sin embargo, parece que niegan estas opiniones, y el mer­
cado de acciones parece que se prepara para otra alza 
después de una suspensión momentánea. Los negocios 
de acciones durante el año en curso no han igualado a 
aquellos de Hrriman en el año 1901. Tampoco debe per­
derse de vista el hecho relatado de los días de millones de 
acciones en el. cambio de bolsa no marca con los precios 
actuales ningún adelanto extraordinario sobre estaciones 
de excitada especulación, ya sean dose o diez y ocho 
años pasados Mientras tantos, ha surgido una nueva ge­
neración de millonarios hechos por la guerra y el petróleo, 
y cuyos recursos financieros son mucho mayores que los 
que poseían los mercaderes en años anteriores. Es 
verdad que el dolar vale menos que antes, pero, en cam­
bio hay mayor cantidad disponible de él que en ningún 
otro tiempo en el pasado. También es necesario recordar, 
por supuesto, que la nación ha añadido 25.000 millones de 
pesos en figura redondas a sus obligaciones durante los 
dos años pasados y que los recursos de los Bancos na­
cionales del país solamente asciende ahora a 20.285 mi­
llones de pesos o sea más del doble de lo que eran en 1913.

Exceptuando la producción de carbón, el progreso 
industrial es mucho más acelerado que en cualquiera otra 
otra época desde que todos los esfuerzos se concentraron 
sobre las labores de guerra durante el otoño pasado. Las 
fábricas de tejidos tienen pedidos pendientes, cuando me­
nos, por seis meses, mientras que las fábricas de automó 
viles joyería e implementos agrícolas curtidurías, talleres 
de maquinaria y aserraderos están completamente ocu­
pados. Tanto el hierro como el acero cambiaron difinitiva- 
mente ocupadas, lo mismo que las de alambre y hojalata, 
a’un 80y 93 por 103 de sus capacidades. Los hornos de 
fundición de hierro han ganado 330.000 toneladas sobre la 
producción de Abril y Mayo El hierro bálsico en lingotes 
ha aumentado un poco, lo mismo que el material en re­
corte.

La producción de coque está mejorando y los precios 
son mejores. La única industria que verdaderamente se 
mueve lentamente es la de extracción de carbón, la cual, 
durante los últimos seis meses, ha llegado a 67 millones 
de toneladas, ó sea un 25 por 100 menos que el año pasa­
do.

Los informes de que Francia ha comprado un millón de 
toneladas de carbón y de que Inglaterra ha aumentado el 
precio doméstico del carbón seis chelines por cada tone­
lada, presta interés adicional a la manifestación de los 
que trafican en este producto de que habrá gran escasez 
de carbón en los Estados Unidos el próximo otoño.

Las exportaciones de carbón durantes diez meses de 
1918-19 agregan 22.975.622 toneladas, mientras que las 
exportaciones durante el mismo espacio de tiempo en los 
años 1917-18 ascendió a toneladas ‘23.691 í33. Informes 
oficiales del Cuerpo de mineros de los Estados Unidos 
predicen que, como resultado de aumento en salarios y 
del acortamiento en las horas de trabajo, el exceso de 
Inglaterra para la exportación, o sea 75 millones de tone­
ladas, desaparecerá, a menos que las fábricas y hogares 
sean puestos a ración.

El cobre continua subiendo lentamente según se había 
notado con anterioridad, mientras qne el zinc y el estaño 
en lingotes han subido considerablemente. Lo mismo 
sucede en toda clase de cueros, desde los cueros en brutoi 
hasta el zapato ya terminado.
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Reglamento de las Aduanas del Majzén
Artículos con derechc a franquicia

Artículo 1.° Disfrutarán de franquicias de derechos de 
importación en la forma dispuesta en los tratados:

a) Los cónsules residentes en la zona del Protectora­
do, siempre que no ejerza el comercio.

b) La Misión católica Franciscana para los efectos de 
su uso personal.

c) El Banco de Estado de Marruecos, para lo que se 
refiere a sus servicios, el de sus sucursales y agencias, 
los títulos y cupones de sus acciones y para billetes, así 
como para los metales y monedas en régimen. de impor­
tación y exportación destinados a las operaciones de di­
cho Banco.

Art. 2.® Asimismo disfrutará de franquicia de derechos 
de importación el material de guerra destinado al Ejército 
de ocupación, cuanda se remita por los parques de la na­
ción protectora acompañado de una guía que así lo jus­
tifique.

Art. 3.” Se entenderá por material de guerra: los ar­
mamentos, municiones, explosivos, equipos, vestuarios, 
utensilios y menaje,.bagajes, carros de transporte, camio­
nes automóviles, piezas sueltas y accesorios para los mis­
mos, ganado mular y caballar, material eléctrico, telefóni­
co y radiotelegráfico, aeroplanos de todas clases, piezas 
sueltas y sus accesorios, bencina, gasolina, petróleo y 
jabón común.

4. ® Las franquicias de que tratan los apartados a), b) 
y c) del art. 1.® se formalizarán mediante un bono autori­
zado por el Cónsul respectivo, el Jefe de la Misión católi­
ca, el Director del Banco o los de sus Sucursales y agen­
cias, que se unirá al documento de adeudo como justifi­
cante déla exención de derechos.

Dichos bonos expresarán la clase de la mercancía, su 
valor, procedencia y las circunstancias de ser para uso 
personal del interesado.

Art. 5.® La franquicia del material de guerra a que se 
refiere el art. 2.® se formalizará mediante copia certificada 
de la guía de procedencia, expedida por el Alto Comisa­
rio o por la autoridad delegada pór el mismo, documento 
que se unirá a la declaración de despacho como justifi­
cante de la exención de derechos de importación, sin cuyo 
requisito se exigirán estos.

En la certificación de referencia constará: el número de 
bultos, su clase, marcas, numeración, peso, clase genéri­
ca de la mercancía, valor de la misma y punto de proce­
dencia.

Art. 6.® Cuando el material de guerra se importe fleta­
do por la Administración Militar, la copia de la guía, a 
que hace referencia el artículo anterior, servirá de mani­
fiesto, anotándose en el registro el correspondiente, y 
una certificación de la misma, expedida por la Intervención 
de la Aduana, se unirá al documento de adeudo como jus­
tificante de la franquicia.

Art. 7.® Los despachos del material de referencia, se 
practicarán en las aduanas, por persona perteneciente a 
la entidad militar a quien venga consignado, con todas 
las formalidades que determina el Acta de Algeciras, ex­
cepto el Pago de derechos.

Artículos sujetos a devo'ución de derechos
Art. 8.® Se entenderán por víveres, a los efectos de lo 

prescrito en el presente Reglamento, todos los artículos 
de comer, beber y arder, así como los forrajes y piensos.

Art. 9,® Los víveres que se destinan al Ejército espa­

ñol de ocupación y los forrajes y piensos para la aliirí jn- 
tación del ganado, disfrutarán del beneficio de la devolu­
ción de los derechos de importación satisfechos en los 
siguientes casos:

1 .® Cuando la importación se verifique de parque a 
parque.

2 .® Cuando los cuerpos y unidades del Ejército los 
adquieren de dichos parques, y

3 .® Cuando los parques compren las referidas mer­
cancías a comerciantes.

En los casos 1.® y 2.® el derecho a la devolución se acre­
ditará en igual forma que para las franquicias del material 
de guerra establece el art. 5.®

En el c^so 3.® los parques presentarán a la Administra­
ción antes de realizar el despacho, el bono del comercian­
te endosado a su favor y autorización del Alto Comisario 
o autoridad delegada para efectuar la adquisición de las 
mercancías.

Art. 10. Con referencia a las certificaciones de las 
guías de procedencia de que se trata en el art. 5.°, el bo­
no endosado y la autorización del Alto Comisario o auto­
ridad delegada a que se refiere el art. 9.® anterior, se ex­
tenderán la declaración con las formalidades que prescri­
be el Acta do Algeciras, en la que se hará constar el nom­
bre del parque, cuerpo o unidad a que sean destinadas las 
mercancías y la advertencia de «s.jetas a devolución de 
derechos>.

Estos despachos se practicarán por personas pertene­
cientes a la entidad militar a quien venga consignadas las 
referidas mercancías.

Art. 11. Los parques de Intendencia del Protectorado 
no podrán ceder mercancías a otras Corporaciones mili­
tares o civiles o al comercio, sin que préviamente se ha­
yan satisfechos en la Aduana los derechos correspon­
dientes, lo que se acreditará mediante recibo que este or- 
nanismo expida, o tomando nota cuando se trate de enti­
dad que disfruta del beneficio de la devolución de dere­
chos.

En estos casos los parques darán cuenta a la Interven­
ción de Aduanas de las citadas cesiones a los efectos de 
la cuenta corriente respectiva y de la vigilancia de las 
operaciones.

Estas cesiones podrán únicamente autorizarse de las 
mercancías adeudadas desde la aprobación de este Regla­
mento.

Las mercancías de referencia circularán acompañadas 
de una guía firmada por el Director del parque, en la que 
conste su clase, peso, valor y entidad destinataria, sin cu­
yo requisito serán aprehendidas sin admitir escusas ni 
reclamaciones.

Art. 12. El material destinados a Obras públicas, civi­
les o militares, que se realicen por la Administración, pré- 
via justificación de este extremo, disfrutará del beneficio 
de la devolución de derechos en los casos siguientes:

1 .® Cuando el material venga consignado a las expre­
sadas entidad, y

2 .® Cuando estas lo adquieran de los comerciantes.
En ambos casos, los despachos se realizarán en la for­

ma ordinaria haciéndose constar en los documentos la 
advertencia de «sujetos a devolución de derechos», pero 
será indispensable en el segundo caso que el bono de en­
trega de los comerciantes se endose por estos a favor de 
la entidad que pretenda el adeudo y proceda autorización 
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del Alto Comisario o de la autoridad en quien delegue pa­
ra adquisición de las mercancias.

El derecho a devolución de las cantidades satisfechas 
se acreditará por las referidas entidades mediante orden 
en la que se hará constar que las obras se realización por 
administración, autorizada por el Alto Comisario o por 
en quien el mismo delegue, que se comunicará a la Adua­
na encargada de los despachos.

Art. 13. Todas las mercancias importadas en régimen 
de compensación se almacenarán única y exclusivamente 
en los locales pertenecientes a las entidades beneficiadas.

Art. 14, A los parques, europos y unidades que disfru­
ten del beneficio de la devolución de derechos, se llevará 
en las Aduanas por un oficial administrativo, una cuenta 
corriente; formarán el cargó de dicha cuenta las importa­
ciones que se realicen desde la fecha en que entra en vi­
gor este Reglamento, y la data las mercancias consumi­
das.

Art. 13. Las devoluciones se realizarán por meses me­
diante un certificado expedido por el Jefe del parque o del 
cuerpo o unidad, con el Visto Bueno del Alto Comisario 
o autoridad delegada por el mismo, haciéndose constar e^ 
número de la declaración da despacho, clase, peso y va­
lor de las mercancías, y finalmente el importe de los dere­
chos cuya devolución se pretende, bien entendido que las 
devoluciones se harán únicamente por declaraciones com­
pletas.

Art. 16. Con referencia a esta certificación, la Aduana 
hará los abonos correspondientes a cada cuenta, y de ha­
berlo verificado subscribirá diligencia al pie de dicha cer­
tificación, el Oficial encargado de ese servicio.

Art. 17. El Interventor Jefe de la aduana expedirá y 
remitirá a la Delegación Financiera certificación de la 
cantidad a devolver, previa con frontación de la cuenta 
respectiva con los datos consignados en la del Jefe militar.

Art. 18. En el caso de observarse en esta alguna dife­
rencia con los datos de la cuenta corriente, le será devuel­
ta al Jefe del cuerpo para la debida rectificación.

Art. 19. La Delegación Financiera, tomando como 
base la certificación de la adaana, expedirá el oportuno 
libramiento.

Art. 20. Para la devolución de las cantidades satis- 
• fechas a la importación del material de Obras Públicas 

destinado a las que se realicen por el Cuerpo de Ingenie­
ros Militares, se seguirá el procedimiento señalado en 
los art, 14 al 19, ambos inclusive, y así se traía de las rea­
lizadas por la Administración civil, la certificación a que 
hace referencia el art. 15. se expedirá con el Visto Bueno 
del Jefe de la dependendencia respectiva, por los Ingenie­
ros o Arquitectos que tengan a su cargo aquellas expre­
sando cuales sean las que se hayan empleado los mate­
riales.

Art. 21 En el presupue.^^to de gastos déla zona se 
consignará la cantidad necesaria para imputar a la misma 
las compesaciones que por virtud de este Reglamento se 
otorguen a determinados servicios.

Tetuán 17 de Septiembre de 1919.
(Del Boletín Oficial de la Zona de Protectorado de Es­

paña en Marruecos.)

COMPRE USTED

Chocolate Sultana
PURO DE CACAO y AZUCAR

De venía en todas partes

ti iisiiBl j lürWrá ¡itoJiilH
Desde que se firmó el Armisticio en Noviem­

bre último, empezó para la industria siderúrgica 
española una época de crisis que se va acen­
tuando a medida que pasa el tiempo, y que re­
viste hoy caracteres de verdadera gravedad.

Al terminar las hostilidades cesó súbitamente 
la demanda extranjera para necesidades de 
guerra, al mismo tiempo que los gobiernos de 
los países beligerantes lanzaban al mercado 
enormes cantidades de hierro y acero quehabian 
adquirido para fines de guerra y que ya no 
necesitaban.

Como consecuencia de ello todos los altos 
hornos españoles han tenido que cesar o redu­
cir extraordinariamente su producción; y, a pe­
sar de ello, los «stock» de material son enormes 
y no se vende nada de lo que se produce.

En este estado ha surgió la competencia 
norte-americana, cuya industria siderúrgica, 
con el carbón baratísimo y sus enormes medios 
de producción puede establecer unos precios 
con los que no es posible competir. De ahí que 
ya se estén vendiendo en España cantidades 
enormes de hierro y acero norteamericanos.

Urge, pues, acudir en auxilio de nuestra side- 
rúrgia, restableciendo los transportes del car­
bón con tarifas especiales que se hallan en sus­
penso desde la guerra.

Con este objeto una Comisión de los side­
rúrgicos viene haciendo gestiones cerca de los 
Gobiernos desde hace algún tiempo. Ya cuando 
el Gabinete Romanones se hizo peticiones en 
este sentido; pero entonces pareció prematuro 
el restablecimiento del tráfico del carbón.

En tiempo del Gobierno Maura los siderúrgi­
cos hicieron una propuesta muy razonable que 
consistía en comprometerse a bajar el precio de 
hierros, principalmente el de los destinados a la 
construcción, en cantidad que oscila entre 150 y 
200 pesetas tonelada, según las clases. Esta 
baja vendría a aumentar la muy importante de­
cretada por el Ministerio de Abastecimientos y 
quedarían unos precios muy reducidos, con lo 
cual desaparecería la crisis de la construcción. 
A cambio de esto los siderúrgicos pedían el res­
tablecimiento del tráfico suspendido.

El Gobierno Maura aprobó la propuesta en 
Consejo de Ministros, y solo faltaba publicar la 
Real orden cuando surgió la crisis.

Se ha reproducido la petición al actual Go­
bierno y parece ha sido bien acogida en princi­
pio. Cuando las cosas políticas le dejen tiempo 
para trabajar, es de suponer que el Gobierno 
accederá a la petición.

Y sería muy justo; porque una industria que 
empieza por imponerse un fuerte sacrificio en 
favor del consumidor tiene derecho a la mínima 
protección que el Estado puede dispensarle con 
la aplicación de tarifas económicas para el 
transporte de materias primas.

El Comercio de Melilla 
se manda gratis a las Cámaras de Co­
mercio y demás organismos de carác­

ter mercantil que lo soliciten.
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(De interés para el Comercio)

TASA DE LOS HIERROS

Se acaba de dictar una R. O. dal Ministerio 
de Abastecimientos que la «Gaceta» publicó con 
las nuevas disposiciones en materia de tasa dé 
los hierros.

Como se trata de productos de suma impor­
tancia, vamos a consignar los precios que son 
los siguientes:

l .° El precio de venta en fábrica de una to­
nelada de lingote de moldería núm. 1, será el de 
260 pesetas.

2 .° Los precios de venta en fábrica de las 
vigas doble T y hierros U, cuyo empleo sea el 
expresado en el art. l.° de la Disposición de la 
Comisaría general de Abastecimientos de 4 de 
Abril de 1918, serán los siguientes;

Vigas doble T de 80 a 140 milímetros, 51 pe­
setas los 100 kilogramos de 160 a 240 milíme­
tros, 50 idem idem: de 250 a 320 milímetros, 52 
idem idem.

Hierros en LI de 30 a 140 milímetros, 52 pese­
tas los 100 kilogramos; de 160 a 240 milímetros, 
53 idem idem.

3 .° Los precios de venta de los 100 kilogra­
mos de hierro de las distintas formas y perfiles, 
cualquiera que sea el uso a que se destinen, 
^erán los consignados en la siguiente lista:

Vigas doble T de 80 a 140 milímetros, 61 pe­
setas de 170 a 240 milímetros, 60 idem; de 250 a 
350, 62 idem.

Hierros en U. de 30 a 140 milímetros, 62 pe­
setas; de 160 a 240 milímetros, 63 idem.

Redondos y cuadrados de 5 y 7 milímetros, 
65 pesetas; de 8 a 11 milímetros, 63 idem; de 12 
a 75 milímetros, 6o idem; de 76 y más, 61 idem.

Pletinas y llantas de 10 a 17 por 4 a'10, 65 pe­
setas; de 18 a 30 por 4 y más, 63 idem; de 31 a 
120 por 4 más, 61 idem; de 121 a 200 por 4 y. 
más, 62 idem.

Flejes de 12 a 29, números 9 al 15, 86 pesetas; 
de 12 a 29, números 15 al 18, 88 idem; de 12 a 
29, números 19 y 20, 91 idem; de 30 a 60, núme­
ros 9 al 14, 83 idem; de 30 a 20, números 15 al 
18, 85 ídem, de 30 a 60, números 19 y 20, 87 id.; 
de 61 a 150, números 9 al 14, 82 idem; de 61 a 
150, números 15 al 18, 83 idem; de 61 a 150, nú­
meros 19 y 20, 86 ídem; de 151 a 300; números 
9 al 15, 85 pesetas.

Angulos ysimples T de 50 a 44 milímetros, 
62 pesetas.

Cortadillos para clavos de 4 a 7 milímetros, 
-65 pesetas; de 8 a 11 milímetros, 63 ídem; de 12 
y más, 61 idem.

Pasamanos de todas clases, 65 pesetas. 
Cuadrados y planchuelas, 76 pesetas.
Ejes para carros y coches, 78 pesetas.
Azadas, picachones, etc., 85 pesetas.
Chapas negras de 3 a 5 milímetros, 65 pese­

tas; de 5 y medio y más, 75.
Planes anchos de 201 a 690 por 6 y más, 63 

pesetas.
Carriles de más de 25 kilogramos metro lineal, 

45 pesetas.
4 .° El precio de la caja de tipo corriente de • 

hoja de lata, de 14 por 20 pulgadas, será de 60 
pesetas.

Las fábricas siderúrgicas tienen el deber de 
servir a los precios consignados en esta dispo­
sición los pedidos que les sean dirigidos, cual­
quiera que sea el comprador, siempre que acre­
dite que adquiere el material para trabajo o con­
sumo propio, y asegure el pago por crédito per­
sonal o por aval bancario.

Importancia de las tierras 
en barbecho

En muchísimos casos, el barbecho está im­
puesto más por la falta de alimentos para las 
plantas que por la escasez de lluvias.

La prueba de ello la encontramos en numero­
sísimos pueblos castellanos y andaluces, en don­
de las tierras del «ruedo» del pueblo abonadas 
frecuentemente con estiércol, se siembran todos 
los años, dejándose de barbecho cada dos años, 
las que se hallan más alejadas del pueblo.

Como la calidad de estiércol no puede aumen­
tarse, aunque sí relativamente, cuidándole y 
conservándole mejor, no tenemos más remedio 
que acudir a los abonos minerales.

Con la ayuda de abonos químicos en fórmu­
las completas, en que al lado del superfosfato 
de cal y de los abonos nitrogenados, se haga 
también uso de fertilizantes potásicos, se logra 
enriquecer la tierra en las substancias nutritivas 
que más escasean permitiendo así la disminu­
ción de barbecho.

Y si el empleo de abonos se une a uná acer­
tada alternativa de cosechas en la que se con­
ceda el lugar que le corresponde al cultivo de 
las plantas leguminosas, entonces éstas se en­
cargarán de absorver el nitrógeno libre del ai­
re y las fórmulas de abonos resultarán econó­
micas.

Si bien actualmente, apenas pueden los la­
bradores aplicar en sus fincas fertilizantes po­
tásicos, no deben olvidarse de estos abonos el 
próximo otoño, ya que no pocos terrenos espe­
cialmente los calizos, estarán sumamente empo­
brecidos de potasa, empobrecimiento acentuado 
durante los cuatro años que llevamos sin reci­
bir abonos potásicos de Alemania y con el au­
mento de cosechas debido a las lluvias más 
abundantes con que hemos sido favorecidos.
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La industria de confitería

Uvas en aguardiente.—El procedimiento más 
sencillo es coger buenos racimos muy maduros 
de uvas zorreras, Moscatel de, Alejandría, Ne­
grilla, Docrelabi, etc., y sumergirlos sencilla­
mente en aguardiente, conservándoles un poco 
del rabo.

Pero también se puede añadir jarabe al líqui­
do después de estar las uvas sumergidas duran­
te 15 días en aguardiente de buena calidad (1 
litro por 1 kilogramo de uvas), con añadidura 
de un poco de canela y cuatro o cinco atados 
en un poco de lienzo. Después se quitan las es­
pecias y se añade un poco de jarabe, que se pre­
para humedeciendo 250 gramos de azúcar en un 
vaso de agua. Cuando se ha disuelto, se hace 
hervir un poco y se espuma. Finalmente, se aña­
de el bocal después del frió.

Por otra parte, los métodos de preparación 
son iguales que para las cerezas.

Uvate.—No es otra cosa que el zumo de uvas 
mas o menos concentrado por ebullición que se 
puede conservar en esta misma forma (uvate 
sencillo. A veces se añaden peras, manzanas, 
higos, etc., de donde nacen la gran variedad de 
uvares, arropes y confituras de uvas, tales co­
mo arroi)e de Provenza, arrope de Borgoña (al­
rededores de Joigny, Cerisiers, Cixmont, Pif- 
fonds) arrope a la española, arrope a la rusa, 
en cuyos pormenores no nos detendremos.

En general, es preferible el Moscatel y en su 
defecto se escogen las mejores variedades.

Cuando los frutos están maduros y tiernos, se 
añaden crudos. Si están duros, se hacen hervir 
antes y aun se reducen a mermelada. En este 
último caso no se añaden al mosto hasta adqui­
rir éste alguna consistencia.

Se escogen racimos muy maduros, se aplas­
tan y tamizan. El líquido obtenido se hierve re­
moviendo y espumando con una espátula. Está 
bastante concentrado cuando una pequeña can­
tidad vertida en un plato y después de frita tiene 
aspecto de Jalea.

Cuando se añaden frutas, se toma un kilógra- 
mo aproximadamente de ellas por cada litros 
de mosto (antes de la reducción), cortadas y 
mondadas si hay lugar a ello.

Se añaden el mosto cuando se ha reducido a 
la mitad y se cuece removienno el fondo con 
una espátula de madera y espumando. Hacia el 
final de la cocción se modera el fuego. El jugo 
debe gelatinizarse como se ha dicho.

Jalea de uva.—Las uvas Moscatel se desgra­
nan y despues se exprimen. El jugo se filtra a 
través de un lienzo de hilo. A este jugo se le 

mezcla su peso de jugo de manzana. Por cada 
kilogramo de mezcla se añaden 800 gramos de 
azúcar y se hierve el conjunto a la sabana es­
pumando.

En algunas fórmulas, en vez de jugo de man­
zanas se emplea goma arábiga.

• Después se echan en el mosto 10 gramos de 
goma arábiga en polvo por kilogramo de jugo. 
Añádase este polvo de goma lentamente, remo­
viendo con la espátula hasta disolverlo por com­
pleto. Se filtra por segunda vez el líquido a tra­
vés de una tela para eliminar las impurezas. Se 
pasa el jugo y se hace un jarabe de azúcar con 
500 gramos por cada kilogramos de jugo y un 
vaso de agua por cada kilogramo de azúcar. 
Cuando el jarabe está a punto se añade al jugo, 
se hierve, se espuma y se pone durante veinte 
minutos a fuego moderado. Se retira, se vierte 
en frasco y se termina como jalea de grosella.

Jarabe de pasas.—Se toma un kilogramo de 
pasas aplastada (pepitas), cuatro limones (te­
nuemente cortados), otros dos limones (sin piel 
amarilla) y 3,25 kilos de azúcar en' polvo. Viér­
tase en agua caliente. Déje de hervir un cuarto 
de hora y viértase después de un recipiente de 
vidrio que se cierra. Durante cuatro días agíte­
se dos veces diarias. Fíltrese todo y embotéllese 
el jarabe. Dos semanas después se puede con­
sumir.

Libro de A Rolet
(De la Enciclopedia Agricola Salvat.)

Las cerillas españolas
Hace tiempo que un comerciante de la plaza, 

para evitar los abusos que se cometían con la 
venta de las cerillas extranjeras, (llegando a exi- 
jir por una caja de cinco céntimos hasta veinte) 
empezó por traer algunas partidas del monopo­
lio nacional, y como nuestra Junta de Arbitrios, 
tiene gravado con un impuesto éste artículo, por 
el cual se hace imposible el negocio, el comer­
ciante de referencia hubo que renunciar al trá­
fico de esta mercancía.

Y ahora, preguntamos nosotros; ¿con qué de­
recho, puede la Junta de Arbitrios de Melilla, 
gravar con impuestos un artículo que está suje­
to al monopolio nacional? cuando las Leyes del 
Estado español, terminantemente dicen que se 
prohibe gravar con impuestos todas aquellas 
mercancías sujetas al monopolio de el Estado, 
y claramente tenemos el caso del tabaco y los 
explosivos.

Desapareciendo el equívoco, no faltarán en 
Melilla las cerillas, ni serán objetos de abusos 
por parte de algunos venc e lores.

¡Los vocales municipales, tienen la palabra.!
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Información local
Las Escuela*; Nacionales Graduadas
El Grupo Escolar Alfonso XIII, cuyo fotograba­
do publicamos como portada en el presente nú­
mero, cuesta al pueblo de Melilla, más de 
200.000 pesetas, a pesar de que su proyecto solo 
es de 166.738 pesetas. Para que el lector forme 
juicio sobre tan importante construcción, ano­
tamos algunos detalles de las características del 
edificio.

La construcción está de acuerdo con las Ins­
trucciones de Arquitectura Escolar, publicadas 
por el Ministerio de Instrucción publica, consta 
de seis secciones para 252 alumnos en total; tie­
ne un cuerpo principal paralelo a la calle de Vi- 
llafañas, de planta baja en sus extremos y de 
dos plantas en la parte central en la cual se des­
taca una torre con reloj público; en el cuerpo 
central y a cada lado de la torre se abren las 
puertas de entrada acceso a un amplio vestíbu­
lo del que parte la escalera para el piso princi­
pal y las galerías que ponen en comunicación 
dicho vestíbulo con todas las dependencias de 
la planta baja.

Las clases tienen todos sus angulos redondea­
dos y están pintadas al óleo con un zócalo de­
corado; los pavimentos - son de lazetas de ce­
mento comprimido y las escaleras de mármol; 
tiene además un comedor amplísimo que puede 
usarse para el Desayuno Escolar.
Paquaies póstalas

Entre los Gobiernos de España y los Estados 
Línidqs ha sido concertado un Convenio espe­
cial para el cambio de paquetes postales.

En la oficina de esta plaza podrán admitirse 
paquetes con destino a Norte América y sus co­
lonias para ser cursados por vía directa y bu­
ques españoles que salen de Barcelona y Cádiz 
los días 10 y 15 respectivamente de cada mes.

Las tarifas aplicables en la península para 
este servicio son las siguientes:

Hasta 1 kilogramo, 1,75 pesetas.
Desde 1 a 3 idem, 2,50 idem.
Desde 3 a 5 idem. 3,50 ídem.
A los de Melilla deberá agregárseles 25 cén­

timos por el transporte entre la oficina y la pe­
nínsula.
Don Manuel González Hontrria

La reciente visita del ilustre hombre político, 
a estos territorios será de buenos resultados 
para el porvenir de nuestra actuación en Ma­
rruecos, porque el exminístro de Estado, no 
pierde detalles de las cosas, y todo lo que sus 
ojos vieron y apreciaron serán de mayor impor­
tancia que lo que los escritos le puedan hablar, 
de ios distintos aspectos de la Zona del Protec­
torado-

Entendemos es necesario visiten las Pose­
siones Españolas de Africa todos nuestros polí­
ticos de turno, para que luego puedan hablar de 
los asuntos de Marruecos con mayor conoci­
miento de la realidad y no con leyendas sin fun­
damentos.

«El Comercio de Melilla» dirije un respetuo­
so saludo al competente Africanista, deseándole 
prosperidad en su viaje y que esta visita sea 

para bien de la nación española, con resultados 
inmediatos en favor de los intereses generales 
de la producción.
La Junta de Arbürios

La falta de llegada de los vapores-correos por 
causa de la huelga de los marinos, ha colocado 
a la Corporación municipal de Melilla en una 
situación bastante apurada, hasta el extremo de 
que no puede atender el pago de las obligacio­
nes de Septiembre, porque sus ingresos no 
cubren para los créditos pendientes.

Hace bastante tiempo, que en estas columnas, 
hemos tratado el asunto de los impuestos mu­
nicipales para demostrar siempre lo improce­
dente de gravar las mercancías que llegan al 
puerto, toda vez que se trata de un puerto fran­
co, y con esta condición es un atropello cobrar 
Arbitrios a mercancías de tránsito.

Para evitar el caso que nos ocupa, se debe 
estudiar los medios de hacer economía en los 
gastos y aplicar impuestos directos por los cua­
les se haga la nivelación del presupuesto.
Franquicia para las Conservas

La Cámara de Comercio, prepara un escrito 
para el Director General de Aduanas, en soli­
citud de que se conceda a las fábricas de Con­
servas de pescado, establecidas en Africa, la 
libre introducción en la Península de todas 
aquellas conservas que sean preparadas por 
estas industrias, pagando los derechos del Aran­
cel solamente la hoja de lata y que el pescado 
quede libre su introducción; es decir, que se 
equiparen estas fábricas de Conservas a las 
establecidas en el Norte de España, para fa­
vorecer las ventas destinadas al consumo na­
cional.
El Daiegado de Fomento

Parece que visitar á en plazo inmediato esta 
plaza y su territorio el Delegado de Fomento en 
la Alta Comisaria de España en Marruecos Don 
Manuel Becerra, celebraremos su llegada, para 
que los asuntos pendientes puedan ser resuel­
tos con mayor rapidez siendo estos la termina­
ción del muelle de Nador, el arreglo de las ca­
rreteras y la construcción del Puente sobre el 
Rio Muluya, que tanto reclama el tráfico comer­
cial con el interior, única forma, a nuestro modo 
de entender, que proporcionará trabajo a los na­
turales y nombre a la actuación de la nación 
protectora en estos poblados.
Las oficinas de telégrafo en la Zona

Parece que el Gobierno en esta ocación prestó 
atención a la protesta, de los elementos de esta 
plaza, sobre la suspensión de las tres oficinas 
de telégrafo de la Zona Oriental, por cuanto se 
ha dispuesto, que sean de nuevo habilitadas pa­
ra el servicio del público.

Es oportuno recordar que cuando se sabe 
pedir a tiempo son atendidas las demandas, y 
prácticamente lo estamos tocando ahora coii 
las suspensión de las oficinas de telégrafo en 
los poblados de Zeluán, Monte-Arruit y Cabo de 
Agua.

“EL COMERCIO DE MELILLA“, vive de sus pro­
pios medios, con independencia absoluta, y defiende 
los intereses mercantiles e industriales.
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= MERCADOS =
fnEUÍIlLiñ

[Primera quincena de Octubre de 1919 Primara quincena de Octubre da 1919

CEUTA

Azúcar granu'ada. . 100
100
100
100

kilos 180,- ptas.

»
»

Azúcar granulada......................
IL cortadillo..........................
Id. de pilón...........................

Arroz (Benllcc)..........................

los 100 kilos 200.00 Ptas.
» cortadillo..

»
220.—
250.—
76.-

»
»
»

100
100
100

»
»
»

250,00
000,00
83,00

»
» pilón .

Arroz (Benlloch).
Harina 1.^ candeal. . 100 » 79,- x> Harina 1.^ Candeal.................... » 100 » 82,00» trigo duro 1,^. 100 76.- Id. 2.” id........................... > 100 » 76 00» trigo duro 2.®. 100 » 74.— » Id. Trigo duro...................... 100 » 74,00Maíz.. 100 45.- » Maiz.......................................... 100 » 54,00 »
Habas de pienso 100 > 53.- » Habas de p’enso........................ » 100 58,00Habichuela gallega .

Garbanzo
Mulcto de 57/''0 en onza

100

loq

>

»

90.-

105,-

»

»

Habichuela larga......................
Garbanzos

» 100 » 95,00 >

Blanco de 54/56 en idem 100 » 115.- Mulato de 57 a 60 onza............. » 100 » 110,00
Idem de 44/46 en idem 100 > 130.— • » Blanco de 54 a 56 » ......... . . » 100 » 130,00

Cebada país . 100 46.— > Id. de 44 a 46 » ............. » 100 » 140,00 »

Trigo país . 100 > 57.- » Cebada país............................... > 100 » 48,00 »

Patata blanca. 100 » 37.- > Trigo p.ris................................... » 100 » 60,00 »

Id. colorada . 100 » 44.- » Patata blanca........................... 109 40,00
Jabón pinta azul (1). 100 155.— Id. colora ^a... ..................... 100 » 45,00
Tocino de canales. 100 380.— » Jabón pin'a azul........................ 100 » 165,00 »

Espif azos salados. . 100 » 265,— Id. verde 1.^.......................... » 100 140,00 »

Jamones andüiran.os.. 100 » 800.— » Tfcino caraies.......................... » 100 » 425,00 >

Café Santos. 100 » 330.— » Espinazo,s salados............ .•... 100 » 280,00
Idem Río 100 » 325.- » Jamones andarronos.................. » 100 » 750,00 »

Carbón, vegetal de1 país. 100 » 17.50 > Café S utos............................... 100 » 400,00
Lana sucia 100 » 265.— » Id. Rio.................................... > 100 » 350,00 >

Almendras del país, sin cáscara 1.” 100 450.— » Carbón vegetal del pais........... » iqo > 25 00 »

Idmi de 2.^ . 100 > 400.- » Lana sucia................................. » 100 » 250,00
Carburo de carcio 100 > 75.- » Almendras del pais sin cáscaras. 100 » 475,00 >

Huevos Ciento 17.50 » Id. 2.3 ..................................... 100 425,' 0
Aceite común. . (tasa) Hectólitro 150.— Id. 3.3....................................... » 100 » 375,00
Id.’m refi'alo » 200.— Huevos........................................ Cieiúo 22,00
Bacal- 0 labrador . . 100 kilos
Bacalao inglés . . 100 »

Vinos
Valdepeñas Clarete 15.” . Hectólitro
Tinto Alicante 15.” . . . »
Blanco idem 15.” . . »
Blanco del Condado 15.” . »

(1) El jabón pinta azul, se vende en cajas de 
32 barras.

275.—
325.—

75 —
70.-
80.—
90.-

50 kilos

»

con

A^'eite común.............................
Id. refi'ado....... . ................

Bacalao labrador........................
Id. ingles.................................

Vinos

Valdepeñas Clarete 15.”...........
Tinto Al cante 15.”.......
Blanco id. 15.” ..........

! Blanco del Condado 15.”...........

Hectólitro

. 100 »
» 100 »

» 
»
«

175,00
250,00
300,00
340,00

75 00 
70 00 
80,00 
90,00

»

>

Tctuan

Durante Sa segunda quincena de Septiembre de 1919
Aceites de oliva. —Andaluz, clase coriiente, a 250 pe­

setas los 100 küócramos.
Ale holes.—Industrial, de 95 a 96.”, a 3,00 pesetas el li­

tro; deMiatiiralizados, de 88 a 90.”, a 2,25 id. id.
Almidones- Clase finas, de 240 a 245 pesetas los 100 ki­

logramo .
Alubias.—P¡np+, de 90 a 95 pesetas los 100 kilogramos; 

del Barco, de 110 a ro id. id.
Almeod'as.—Clase f na, sin cás^'ara de 370 a 380 pesetas 

los 100 kilogramos; con cáscara, de 175 a 185 id. id.
Alpiste.- Del país, de 80 a 90 pts. los 100 kgms.
AguarJi:^nt' s.—Rute, de 48 a 60 pts. arroba de 16 litros, 

según < lases.
A'roz.—Ainonooili de 90 a 100 pts. los 100 kilogramos. 

Bomba de 125 a 130 ptas.
Az frán.—De 90 a 100 ots. el kgm.
Azúcares. Pilón, 2S0 pesetas los 100 kgms.; granulado, 

a 220 id. id.

Bujías.-A 105 pts. la caj^ de 100 paquetes.
Café.—Clase verde, de 390 a 410 pts. los 100 kgms.
Cacahuete.—De 160 a 175 pts. 1<»< 100 id.
Ce'ill s.—De 26 a 27 pesetas la gruesa. 
Fideos.—A 13,00 pts. la caja de 10 kgms.
Garbanzos.—C ase buena, de 130 a 150 pts. los 100 id.
Harinas.-Extra fiieiza, de 95 a 100 peseras sacos de 

100 kilos; clase corriente, de 80 a 85 idem
Jabón.—Pinta azt 1, a 90 pts. la caja de 50 kgms ; pinta 

verde, a 65 id. id.
Jamones per piezas, de 10 a 12 pts. el kgm.
Leche condensada.—A 72 p<s. la caja.
Manteq^’i'la®.— Nacionales finas, de 8 a 12 pts. el kgm.
Mai’ dt l país 55 ptas. los 100 kgs.
Patacas.—A 50 pts. los 100 kgms.
Petro'eo.—A 34 pesetas caja.
Pin entón.— C ase criricnte, a 2.50 pes<"tas e1 krm.
Pieles.—Vacunas f'escas, de 1,90 a 2,10 pts. kgm.
Quesos.-Nacionales, de 7 a 10 pts. el td.
Vinos.—Manzanares y Valdepeñas, de 80 a 90 pts. eh 

hectolitro.



- Linea de vapores españoles, entre los 
puertos de Huelva, Sevilla, Cádiz, Larache, 

Gibraltar, Melilla y las costas de Marruecos ====

Para informes del servicio el Consignatario en Melilla: J^ L* ORTEGA

ACEJTES Y IGRASAS 

PARA MAQUINAS : :

g ---------------- OE----------------u

^R. Trias pe.’5. ene. i
Importadores directos de Aceites minerales

Despacho: Leuda, 2 prai.
z BAR CELON A:

Madrid - Sevilla - Málaga
Almería - Valencia - Zaragoza V

Comña - Vigo - Bilbao 
Santander - Gijón

Ageute en Mariiiecos:
J. L. ORTBGA.-AtËULLA

V fnniniiiiíil í ^osé M." BerenguerI Consignatario de Buques

Fabricantes de Correas y Tubos de 
Gomas - Empaquetaduras y material 

aislante.

SOLICITE V. PRECIOS Y MUESTRAS

BORRELL, 162 BARCELONA

Agente de Aduanas
Tránsitos 

y Seguros Marítimos

Tomis Ibarra. 3§J[VlLUi
- ÏAP08 PARA MEIILLA TODOS LOS MARTES - J



:-: .FUimiTES DE DDLEES Y UI(UIIE! :-:
Bombones, Anises, Frutas, 

:: Almendras, Caramelos :: 

y Grajeas de todas clases “
Preparación especial paa Marruecos

Princesa, 15.—BARCELONA

Grandes Almacenes de Maderas 
— DE — ■ :

JOSÉ XICOY
Traviesas para Ferrocarriles

Encina, Alamo, Haya, Pino, 

Fresno y Chopo para cons- 

- : : trucciones de cárros : :

Vilanova, 15 Barcelona

Ï diij.', S. »4

-. -. . . AGENCIA MAYARRO.-Ceuta y Algeciras zzzzz
Transportes combinados de domicilio adomicilio -:- Compra y venta en comisión-y por cuenta propia 

BONSF"ACIÓ NAVÁRf=^O
González Besada, 14.-Ceuia - Plaza Alta, 11.-Algec¡ras -

POX”
ULTIMA CREACION 

AMERICANA

¿Desea V. adqaifir ana 
máquina de escribir?
En Artes Gráficas-Postal Exprés
encontrará
SMITH PREMIER

UNDERWOOD 
REMIGTON

ROYAL y FOXAgencia en Marruecos

j Consignatario de Buques* Agencia de Aduanas* Î
} Casa en Comisión* Transportes Generales Combinados J
Î Corresponsales !
j {
i BARCELONA: Don José Guillermo Feliú. Rambla de Santa Mónica, 4 j
Î VALENCIA: Don Julián Company. Plaza de la Encarnación, 3 t
í CARTAGENA: Don J. Segura. Agente de Aduanas. t
! ALMERIA: Sres. Julio Bou, S. en C., Aguilar Martell, 6 j
i ALICANTE: Sucesores de Juan Rubert, Agencia de Aduinas. j
í CADIZ: Sres. Azopardo y Compañía. Isaac Peral, 3 t
Î SEVILLA: Don José María Berenguer. Tomás Ibarra, 36 t
i HUELVA: Don Manuel Aguilar. Odiel, 33 •
Î PALMA DE MALLORCA: Don José Cortés Miró. Hortales, 37 •
• CEUTA: Don Carlos Vaquer. Mendez Nuñez, 2 •



RAMON WEIL Y HERMANO
- - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - MELILLA- - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - -

Sucursales: Ceuta y Tetuáu.—Casa en Tánger, . á nombre da Well Hermanos y Compañía

Fliitas de Hiele, Gaseosas. Heiresses i lisoies ^«^ Ibrisa de Pastas nata Sopa
Depósito general en Marruecos de Cerveza S. A. DAMM, Barcelora y de Tubos de Acido Carbónico de 

“La Industria Carbónica**, L. Coromina, S. en C. Barcelona, Madrid y Sévilla

Aparatos para la extracción Cerveza.—Exportación, Importación V Consignaciones

FEDEUKO F IIO EISEH
FalirlcaiilesieYeso enTestntia

yyioisésj. Tdassan
UI-TKAMARINOS K COMESTIBLES EINCS

Despacho: Chacei 3 MELILLA* O'Donell. 19 MELILLA

Galletas y Biziothos VHIAS Y [OMPAñlL-Baneta I
Son los fflOjOIOS-HO lionen rapotoniia en tslillail.- De venta en todas partes I

PEDID EN TODAS PARTES | | AGENCIA DOMENECH |

Fino Gaditano, Anís del Mono, Man- “ “
zanilla LA GITANA, Aguardiente 

N P U y Vermouht ZINZANO
De venta en los principales Establecimientos

J J TRANSPORTES. CONSIGNACIONES ®
J ® ADUANAS. CASA DE COMISIÓN J
I I MÁLAGA , MELILLA |

Centro Cooperativo Industrial
= FÁBRICA DE PASTA PARA SOPA ESTILO ITALIANO =

« ©■© e «

• Pallans, 24 y 26. Teléfono 846-A BRRCEüOHfl 1
^çàààààéiiààéàééàéààééiàài à<ÀàéÀôààà<^àô®ààà<èô n^ààà^àiàààà é>àà®ààôè^®iîiài àà®à$ÿàààM(

r
LA PRODUCTORA TOCINERA - S. C. P

Exportación de Tocinos, /amones y Mantecas
Peu de la Crea, 1 BARCELONA

CHOCOLATE “SULTANA”
PURO DE CACAO Y AZUCAR

VIUDA. DB TRMUBKOS ' BA^OIMNA


